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O Raporcie

Szanowni Panstwo, Drodzy Czytelnicy,

z ogromna radoscia i duma przedstawiamy Panstwu jubileuszowe, pigte wydanie Raportu “Top Disruptors
in Healthcare” - publikacji, ktéra stata sie nieodtgcznym elementem krajobrazu innowacji w sektorze me-
dycznym w Polsce i regionie CEE, prezentujgc najnowsze osiggniecia i inspirujace rozwigzania startupow,
ktére ksztattujg przysztosé opieki zdrowotne;j.

0Od samego poczatku, kiedy zaczeliSmy tworzy¢ Raport pie¢ lat temu, naszg misjg byto wspieranie i pro-
mowanie startupow medycznych, ktére odwaznie wprowadzajg nowatorskie rozwigzania i technologie.
JesteSmy dumni, ze nasza publikacja nie tylko prezentuje te innowacyjne firmy, ale takze aktywnie uczest-
niczy w ich codziennym rozwoju poprzez liczne projekty oraz dziatalnos¢ m.in. Koalicji Al w Zdrowiu. Od
skromnego poczatku z 74 polskimi startupami w pierwszej edycji, przez 115 w drugiej edycji, 144 polskich
i 14 zagranicznych w trzeciej, az po zesztoroczne 125 z Polski i 26 z regionu CEE, przeszlismy niesamowitg
podroz, ktéra wcigz trwa. W tym roku mamy zaszczyt zaprezentowac rekordowa ilo$¢ innowacyjnych pro-
jektéw - az 170 polskich startupédw medycznych oraz 24 z regionu CEE.

Raport "Top Disruptors in Healthcare" nie tylko dokumentuje innowacje, ale réwniez stanowi bezcenne
zrédto wiedzy na temat dynamicznie rozwijajacego sie rynku medycznych startupdw. To swoiste okno do
laboratorium przysztosci, gdzie testowane s najnowsze technologie i rozwigzania, dostarczajac inwesto-
rom, instytucjom medycznym i innym interesariuszom niezbednych danych do podejmowania swiadomych
decyzji.

Naszym niezmiennym celem jest utatwianie wspotpracy, wspieranie wartosciowych partnerstw i tworzenie
ekosystemu, w ktérym innowacyjne pomysty mogg rozwijac sie i realnie wptywaé na sektor ochrony zdro-
wia. Wierzymy, ze tegoroczny Raport pomoze jeszcze bardziej zaciesnic¢ te wiezi, taczac pionierow medycy-
ny z tymi, ktérzy poszukujg nowatorskich rozwigzan.

Pragniemy bardzo serdecznie podziekowac wszystkim podmiotom, ktére zaangazowaty sie w przygotowa-
nie i wydanie publikacji. Szczegdlne wyrazy wdziecznosci kierujemy pod adresem naszego partnera: PZU
Zdrowie, ktory co roku towarzyszy nam od pierwszej edycji. Ogromne podziekowania nalezg sie takze star-
tupom, ktére nawigzaty wspdtprace z naszym zespotem — bez Was Raport ,Top Disruptors in Healthcare”
by nie powstat. To dzieki Wam nasza publikacja wyrdznia sie jako unikalne zrédto wiedzy i inspiracji. Wasza
innowacyjnos¢, pasja i determinacja napedzajg postep w dziedzinie medycyny i stanowig fundament dy-
namicznego rozwoju sektora zdrowotnego.

Z tym wiekszg satysfakcjq i przyjemnoscig w imieniu Polskiej Federacji Szpitali, Koalicji Al w Zdrowiu, zespo-
tu ekspertow wZdrowiu i zespotu Mtodzi Menedzerowie Medycyny, oddajemy w Panstwa rece jubileuszo-
we wydanie Raportu ,Top Distruptors in Healthcare”.

Mamy gteboka nadzieje, ze niniejszy Raport stanie sie nie tylko kluczowym zrédtem informacji, ale réwniez
inspiracjg do lepszego zrozumienia dynamicznego $wiata startupdw medycznych w Polsce i regionie CEE.
Dziekujemy za zaufanie i wsparcie, ktdre umozliwity powstanie tej publikacji. Zapraszamy do odkrywania
fascynujacych innowacji i dalszego uczestnictwa w tej ekscytujgcej podrdzy ku przysztosci medycyny.

Zyczymy przyjemnej lektury!

Karolina Kornowska Ligia Kornowska

Koordynatorka Raportu ,Top Disruptors in Healthcare” Dyrektor Zarzadzajaca Polskiej Federacji Szpitali,
Project Manager Polskiej Federacji Szpitali, Liderka Al w zdrowiu,

Koalicji Al w zdrowiu oraz zespotu wZdrowiu Prezes Mtodych Menedzeréw Medycyny

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu! 5



Polska Federacja Szpitali

"Health care is the engine of innovation" this message has been verified by the COVID-19 pandemic - thanks to innovative
medical procedures we have recently been able to save many lives. The key role of various innovative tools to combat threats
to human health should also be emphasized, such as artificial intelligence algorithms, mathematical modeling, telemedicine
systems, digital and communication solutions, large data analysis or digitized strategic management centers.

Our sector of the economy, and in particular the hospital sector, can boast of numerous modern solutions, both technical and
organizational. It is medical and health sciences combined with advanced technologies and effective management that are a
real mine of innovation. The inspiration and locomotive of progress in the health care sector are projects commonly known
as startups, which in Polish language can be referred to as the so-called. young businesses. Among young businesses, there
are projects from typically medical disciplines, but above all - interdisciplinary projects that combine organizational, manage-
ment and technological solutions with diagnostic, therapeutic or prognostic procedures using information technology.

Poland is one of the leaders of the Central European region in the field of medical startups, thanks to dynamic economic
growth, high demand for new projects, an ambitious and well-educated society, as well as fruitful international cooperation.
Our country owes its leading position to the impressive activity of people, who can be safely called innovation leaders and
pioneers of progress in health care. This small group, which creates supportive networking networks, also using modern
communication channels, not only implements young business projects itself, but also initiates, helps, and promotes other
startups, creating an ecosystem of young medical business on a national and international scale.

The report on Poland’s medical startups has been prepared by such a group of leaders from the Young Medical Managers
(MMM) team powered by the Polish Hospital Federation (PFSz). This amazing group has been led by Ligia Kornowska - medi-
cal doctor and healthcare executive, winner of the Forbes 25under25 list, leader of the Al in health and at the same time the
managing and innovation director of the PFSz. Our team brings together dynamic people who, despite their young age, have
both professional education (medicine, management, marketing, IT, law, etc.), practical knowledge and experience in imple-
menting bold projects that meet the definition of a startup. Most importantly, it is a group that does not lack ideas, courage,
and motivation that is on the contrary to the concept of hopelessness, entitlement, or the unjustified professional burnout.
The report on Poland’s medical startups has been created on the initiative of the leaders of our Young Healthcare Managers
team. It is worth reading about them at the very end of the Report.

The Top Disruptors in Healthcare report is the fifth, comprehensive and extensive study of the subject after the previous
editions of the report enjoyed great interest. The current issue of the Report contains a description of 170 extremely in-
teresting young medical businesses from Poland and 24 startups from the CEE area. They are presented for the purpose of
information, investment, networking, marketing, popularization, education, etc., aiming at promoting and supporting Polish
healthcare sector startups on the national and international forum. | would like to add that cooperation with the team, and
especially with its leaders has been a source of personal satisfaction for me. The patronage for the team and the support of
young innovators in the health care sector is rewarding for me, this time in the form of the fifth, international Report on CEE
medical startups that | strongly recommend as the best reference in the topic. | am happy that | have been able contribute
to the creation of this publication, so crucial for our health care. | would like to strongly encourage everyone interested in
healthcare innovations to read the Report.

Jarostaw J. Fedorowski

Univ. Prof., MD, PhD, MBA, FACP, FESC

President, Polish Hospital Federation PFSz. Council Member,
Employers of Poland. Governor and member of the President’s
Committee, European Hospital Federation and Healthcare

I - H International
PirSza  Igpil

HOPE. Treasurer and Executive Committee Member,
International Hospital Federation IHF.
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Krzysztof Domaradzki

— Nie kupuje opowiesci o tym, ze ktos zbudowat biznes, poniewaz chciat zmieni¢ swiat. Jeszcze nie spo-
tkatem cztowieka, ktory zatozytby firme z takich pobudek. Oczywiscie ze ZnanymLekarzem tez tak nie byto
— powiedziat Mariusz Gralewski, tworca rzeczonego Znanegolekarza, gdy z Arturem Kurasinskim rozma-
wialiSmy z nim na potrzeby ksigzki ,,Startupowcy”.

Kiedy Mariusz startowat z tym biznesem, zastanawiat sie, jak przerobi¢ polskojezyczny serwis agregujacy
opinie na temat lekarzy w petnowartosciowa firme technologiczng. Najlepiej miedzynarodowg. Najlepiej
duza. | to mu sie udato. Docplanner (ZnanylLekarz jest jednym z nalezgcych do niego serwiséw) stat sie
wielkim, wycenianym na ponad miliard dolaréw biznesem, a Mariusz i jego wspdlnicy osiggneli jeden z naj-
wiekszych sukcesdw startupowych w Polsce.

A przy okazji — poczatkowo wcale sie na tym nie skupiajac — naprawili kawatek Swiata. Medycznego Swiata.
Tak sie bowiem sktada, ze Docplanner kazdego miesigca pomaga w faczeniu 90 min uzytkownikéw z 260
tys. specjalistéw medycznych, od Warszawy przez Berlin po Rio de Janeiro.

Podobnych historii — cho¢ moze jeszcze nie w tej skali — jest w Polsce wiecej. Pawet Sieczkiewicz z Telemedi
wiele lat temu dostrzegt okazje biznesowa w raczkujagcej telemedycynie i zbudowat jedng z najwiekszych
platform telemedycznych w regionie. Piotr Orzechowski z Infermediki szukat praktycznego zastosowania
dla mechanizmu podpatrzonego w grze komputerowej — wyszedt mu z tego globalny dostawca narzedzi do
wstepnej diagnostyki. Piotr Byrski i Pawet Wtodarczyk-Pruszynski z Molecule.one chcieli stworzy¢ oprogra-
mowanie do syntezy chemicznej, ktére po prostu bedzie lepsze od istniejgcych rozwigzan. Z kolei Jakub Zie-
linski, Adam Plona i Matgorzata Ohme z Mindgrama zorientowali sie, ze potrzebujemy cyfrowych narzedzi
do ochrony zdrowia psychicznego, ktére pandemia zdemoluje — i ze pracodawcy beda gotowi za nie ptacic.

Zadna z tych 0sdb nie opowiadata bajek o zmienianiu $wiata. A jednak wszyscy kawatek $wiata zmienili lub
niebawem zmienia.

I na tym wiasnie polega sztuka tworzenia innowacji. Na robieniu, a nie na méwieniu. Na znajdowaniu bu-
géw systemowych. Na reperowaniu krétkich odcinkdéw niedoskonatej rzeczywistosci.

Nie brakuje w Polsce ludzi, ktérzy potrafig to robic. A bedzie ich jeszcze wiecej. Takze w obszarze ochrony
zdrowia, na ktdry juz za chwile — liczac publiczne i prywatne wydatki — bedziemy przeznacza¢ ponad éwieré
biliona ztotych rocznie. Trudno o lepsze boisko do gry dla oséb potrafigcych zarabia¢ pienigdze. A tym
samym dla innowatordw.

Krzysztof Domaradzki

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu! 7



Rzecznik Praw Pacjenta

5. przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce i w regionie CEE ,Top disruptors in healthcare”
przynosi po raz kolejny pigutke bardzo cennej wiedzy. Pokazuje nam wizje przysztosci — technologie, kto-
rych mozemy oczekiwac i aktualne kierunki rozwoju — obszary, gdzie prawdopodobnie wkrotce zobaczymy
nowe rozwigzania. Szczegdlna wartos¢ raportu ptynie z pokazania powyzszych z perspektywy twércow —
czesto pomijanych w dyskusji o problemach dostrzeganych z perspektywy publicznej czy pacjenta.

Raport ,Top disruptors in healthcare 2024” moze stanowi¢ wartosciowy punkt wyjscia do szerszej dyskusji
z udziatem wszystkich zainteresowanych stron. Szczegélng uwage zwraca, fakt ze docelowym uzytkowni-
kiem (jak réwniez ptatnikiem) przedstawianych produktéw majg by¢ w wielu przypadkach pacjenci lub
administracja publiczna. Jednoczesnie, cho¢ twdrcy przedstawieni w raporcie wskazujg na duze zaufanie
do ich rozpoznawania potrzeb klientdw, to czesto wskazujg na trudnos¢ w nawigzaniu wspdtpracy ze strong
publiczng, a takze organizacjami branzowymi, uczelniami i podmiotami leczniczymi.

Otwarty dialog — uzgodnienie potrzeb i oczekiwan — sg niezbedne dla produktywnej wspdtpracy — propo-
nowania i wprowadzania na rynek rozwigzan, ktére faktycznie bedg odpowiadaty na potrzeby klientow,
a takze zwiekszania gotowosci do przyjmowania pojawiajacej sie innowacji.

Ostatnie lata pokazaty, jakie postepy moze poczynic system ochrony zdrowia i jakie nieoczekiwana wyzwa-
nia mozemy pokonaé, dzieki otwartosci na innowacje. Mam nadzieje, ze dyskusja, ktérg otworzy raport
,Top disruptors in healthcare 2024” da nam nie tylko otwartos¢, ale i gotowo$¢ na nadchodzace zmiany.

Rzecznik Praw Pacjenta Jakub Adamski
Dyrektor Departamentu Wspotpracy,

Biuro Rzecznika Praw Pacjenta
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Naczelna Rada Pielegniarek i Potoznych

Wraz z postepem technologicznym, ale jednoczesnie postepujgcym brakiem kadr medycznych zwtasz-
cza pielegniarek i potoznych nalezy otworzy¢ sie na innowacje w pielegniarstwie wykorzystujac zaawan-
sowane technologie i narzedzia, aby zapewnic¢ skuteczng opieke pacjentom. W ocenie Naczelnej Rady
Pielegniarek i Potoznych nalezy zintensyfikowac prace nad wprowadzeniem na szerszg skale telemedycyny
i zdalnej opieki, inteligentnych systemdéw monitorowania pacjentéw, aplikacji mobilnych do zarzadzania
zdrowiem lub systemdw wspomagajgcych podejmowanie decyzji medycznych czy systemdéw wspomagaja-
cych w czynnosciach administracyjnych, ktére absorbuja czas pracy pielegniarki i potoznej. Telemedycyna
i zdalna opieka doskonale sprawdzity sie podczas pandemii i warto rozwijac ta forme pomocy, ktéra umoz-
liwia Swiadczenie ustug medycznych na odlegtos¢. Dzieki wykorzystaniu technologii komunikacyjnych,
pielegniarki, potozne moga monitorowac pacjentéw, udziela¢ porad zdrowotnych lub swiadczy¢ opieke,
niezaleznie od lokalizacji.

Nowoczesne technologie, ktére powstajg nie sg tak powszechnie znane a informacje o nich rozproszone
i trzeba duzej determinacji aby odnalez¢ to co nas interesuje. Doskonatym pomystem byto opracowanie
Raportu ,Top Disruptors in Healthcare” Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce i regio-
nie CEE 2024, ktéry jest pierwszym i chyba jedynym raportem w Polsce. Raport zawiera kompleksowy
przeglad startupdw medycznych ze szczegdlnym uwzglednieniem innowacyjnych pomystéw i trendéw nie
pomijajgc dynamicznie rozwijajgcej sztucznej inteligencji i blochchainu. Prezentowane w Raporcie startupy
oprécz pomystu z jakim wystartowaty dostarczajg réwniez informacji o osiggnieciach, aktualnych potrze-
bach i problemach ale tez etapie prac i ich wykorzystaniu, ale przede wszystkim dostarczajg dane kontak-
towe co bardzo utatwi nawigzanie wspdtpracy. Reprezentujac grupe zawodowq pielegniarek i potoznych
z duzg uwaga przygladatam pomysty, ktére pomoga nam wszystkim w usprawnieniu pracy na rzecz pa-
cjenta niezaleznie od wieku, ptci i miejsca realizacji Swiadczen. Brakowato w Polsce tego rodzaju publikacji,
ktéra w jednym miejscu zgromadzi tak duzg liczbe réznorodnych innowacyjnie rozwigzan opracowanych
przez polskie firmy. Raport ,,Top Disruptors in Healthcare” jest wartosciowym Zrédtem informacji, ktére
moga wspomac dalszy rozwdj polskiego systemu startupdw ale tez bedg dla wszystkich zainteresowanych
rozwojem innowacji, kluczem do poprawy systemu ochrony zdrowia w Polsce.

Naczelna Rada L3R J S .v:
Pielegniarek i Potoznych I \ o i

Mariola todzinska
Prezes Naczelnej Rady
Pielegniarek i Potoznych

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu! 9



Dlaczego powstat
TOP DISRUPTORS IN HEALTHCARE

Przeglad startupow medycznych w Polsce.

Punktem wyjscia do prac nad Raportem byt wniosek wynikajacy nie
tylko z doswiadczen autoréw, ale gtéownie ekspertow branzowych,
o istnieniu poteznej luki informacyjnej w obszarze innowacji w ochro-
nie zdrowia, w szczegdlnosci na linii startupy — startupy oraz startupy
— potencjalni inwestorzy lub klienci. Luka ta powoduje, iz uzyskanie
odpowiedzi na tak podstawie pytania jak:
a. jakie sg nowe interesujace rozwigzania w sektorze medycznym
i jaki jest ich poziom zaawansowania;
. kto i w jaki sposéb moze skorzystac z tych rozwigzan;
jaki jest poziom dojrzatosci startupow;
. jakie sg potrzeby startupow i wyzwania przed nimi stojace;
. jak wypada dany startup na tle innych inicjatyw;
gdzie i czy w ogdle dane rozwigzanie jest juz wdrozone;

m o Qo0 o

. jaki wptyw na dany startup miaty sytuacje wyjatkowe,

jest niezwykle trudne i czasochtonne. Mamy nadzieje, ze Raport
umozliwi dotarcie do rozwigzan pomagajacych budowac innowacyjna
przysztos¢, a inwestorzy i partnerzy biznesowi startupdw otrzymaja
rzetelna informacje przed podjeciem wspotpracy.

Celem Raportu jest wspieranie ekosystemu innowacji w ochronie
zdrowia, w tym nawigzywanie efektywnej wspdtpracy miedzy startu-
pami, a innymi podmiotami. Stuzy¢ ma temu identyfikacja najbardziej
obiecujacych startupow na polskim oraz europejskim rynku ochrony
zdrowia, uzyskanie kluczowych informacji o tych podmiotach i przed-
stawienie tych informacji w ustrukturyzowany i spéjny sposéb poten-
cjalnym odbiorcom, do ktérych nalezg w szczegdlnosci:

a. potencjalni inwestorzy, instytucje otoczenia biznesu;

b. podmioty wykonujace dziatalnos¢ leczniczg lub podmioty z branzy
farmaceutycznej zainteresowane wdrozeniem rozwigzan oferowa-
nych przez startupy;

c. osoby wykonujace zawody medyczne;

d. przedstawiciele strony publicznej zainteresowani wspieraniem
rozwoju innowacji w zdrowiu jak rowniez wdrazaniem innowacji
w praktyce klinicznej oraz w organizacji udzielania swiadczen;

e. konsumenci/pacjenci.

Celem Raportu "Top Disruptors in Healthcare" jest rowniez wsparcie
startupdw medycznych w zakresie finansowania. Autorzy Raportu
zdajg sobie sprawe, ze jednym z najwiekszych wyzwan, z jakimi bo-
rykaja sie startupy, jest brak odpowiednich srodkéw finansowych po-
trzebnych do rozwoju i skalowania swoich innowacyjnych rozwigzan
medycznych. Poprzez dostarczenie rzetelnych informacji o startupach
medycznych, ich modelach biznesowych, osiggnieciach i potencjale,
Raport ma na celu zwrdécenie uwagi potencjalnych inwestorow i in-
stytucji otoczenia biznesu na obiecujace projekty w sektorze ochrony
zdrowia. Dzieki temu, startupy majg wieksza szanse na pozyskanie
potrzebnego wsparcia finansowego oraz strategicznego, ktére umoz-
liwi im dalszy rozwdj, badania, testowanie oraz wprowadzanie swoich
innowacji na rynek.

Ponadto, Raport dostarcza informacji o aktualnych trendach i wyzwa-
niach zwigzanych z funkcjonowaniem startupéw medycznych. Daje on
szereg korzysci dla wszystkich:
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e Dla
w dziedzinie ochrony zdrowia i chcg dokona¢ $wiadomych decyzji

inwestoréw, ktorzy poszukujg innowacyjnych projektow

inwestycyjnych, moze stanowi¢ cenne zrédto wiedzy.

e Dla placéwek medycznych, Raport daje mozliwos¢ lepszego zrozu-
mienia i $ledzenia nowych trendéw i technologii w sektorze ochro-
ny zdrowia. Dzieki temu, placéwki medyczne moga by¢ na biezaco
Z najnowszymi innowacjami i rozwigzaniami, ktére mogg wprowa-
dzi¢ do swojej praktyki klinicznej.

¢ Dla pacjentéw, Raport ma kluczowe znaczenie, poniewaz umozliwia
im dostep do informacji na temat nowych rozwigzarn medycznych.
Pacjenci moga dowiedzie¢ sie o innowacyjnych produktach, ustu-
gach i technologiach, ktére moga przyniesc¢ korzysci ich zdrowiu i po-
prawic jakos¢ zycia. Raport pomaga pacjentom by¢ Swiadomymi no-
wych mozliwosci leczenia, diagnozowania i monitorowania zdrowia.

e Dla firm farmaceutycznych jest to szansa na nawigzywanie part-
nerstw strategicznych z innowacyjnymi startupami, ktére moga
wzbogaci¢ i uzupetnic¢ ich portfolio produktéw i ustug.

e Dla strony publicznej jest to szansa, aby lepiej zrozumiec specyfike
i potrzeby tego sektora oraz dostosowac swoje dziatania i polityke
do wspierania rozwoju startupéw. Moze to obejmowac np. two-
rzenie korzystnych warunkéw dla innowacyjnych przedsiewziec,
udostepnianie $srodkéw finansowych czy tworzenie programéw
wspierajacych przedsiebiorczos¢ w dziedzinie medycyny.

e Dla oséb wykonujgcych zawody medyczne Raport pozwala posze-
rza¢ swojq wiedze i umiejetnosci, a takze poprawiac jakos¢ i skutecz-
nos¢ swiadczonych ustug medycznych. Zapewnia réwniez mozliwosé
zapoznania sie z nowymi technologiami, narzedziami i metodami,
ktére moga by¢ wykorzystane w codziennej praktyce medyczne;j.

Metodyka prac nad Raportem
Jakie startupy prezentujemy w Raporcie
Pojecie startupu jest nieostre. Przyjelismy zatem, ze za startup uzna-
wacé bedziemy te inicjatywy, ktérych przedstawiciele sami uznaja sie
za startup. Do grona potencjalnych ,Top Disruptors in Healthcare”
opisanych w ramach Raportu zaliczyliSmy te startupy, ktére planuja
oferowanie lub oferujg:
e ustugi skierowane do podmiotéw wykonujacych dziatalnos¢
leczniczg;
e ustugi wspierajgce procesy medyczne lub administracyjne,
a ktére to procesy wspieraja udzielanie Swiadczen;
e ustugi skierowane do pacjentéw zwigzane z dziatalnoscig
leczniczg;
e ustugi dla firm farmaceutycznych i B+R zwigzane z procesa-
mi regulowanymi przepisami prawa farmaceutycznego lub
medycznego lub procesami B+R.

Ankieta

Raport zostat stworzony na podstawie informacji zebranych przy po-
mocy wystandaryzowanego narzedzia ankietowego wypracowanego
przy wspodtpracy z ekspertami branzowymi. Zestaw pytan do ankiety
zostat opracowany w taki sposob, aby mdgt zgromadzi¢ najbardziej
istotne informacje o startupach biorgcych udziat w Raporcie - doty-
czace tworzonego rozwigzania, potrzeb, problemow, zespotu, finan-
sowania etc. W ankiecie zawarto nastepujace sekcje:
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TOP DISRUPTORS IN HEALTHCARE

Przeglad startupow medycznych w Polsce.

a. Informacje o rozwigzaniu - to kluczowa sekcja, w ktdrej zapyta-
liSmy startupy o szczegétowy opis rozwigzania, informacje czy to
rozwigzanie wymaga certyfikacji CE jako wyréb medyczny, w ja-
kim obszarze medycznym dziata, z jakimi instytucjami najczesciej
wspotpracuje, jak rowniez zapytaliSmy o pozycje konkurencyjna
startupu na rynku.

b. Informacje ogdlne dotyczace organizacji — dane teleadresowe,
forma prawna i stopien dojrzatosci, dtugosc dziatania, a takze sie-
dziba organizacji.

c. Zespot —ilos¢ cztonkow zespotu, poszukiwane kompetencje, pod-
stawowe informacje o zatozycielach wraz z danymi kontaktowymi.

d. Aktualne Potrzeby - informacje jak dane wydarzenia wptynety na
startup, jakie czynniki sg kluczowe dla rozwoju startupu, jakiego
wsparcia startupy poszukuja.

e. Finanse — w tej sekcji pytaliSmy o zrodta finansowania startupu
oraz o oczekiwania co do pozyskania finansowania, jak rowniez
zapytaliSmy o podstawowe dane finansowe, pozwalajgce z jednej
strony na kierunkowe ustalenie stopnia dojrzatosci prowadzonego
biznesu, jak rowniez sugerujgce mozliwg wycene startupu.

f. Ekspansja zagraniczna - doswiadczenia, zwtaszcza z branzy me-
dycznej, wskazuja, ze polski rynek moze by¢ zbyt maty, a elemen-
tem niezbednym do osiggniecia sukcesu i wyskalowanie dzia-
falnosci jest ekspansja zagraniczna, stad w tej sekcji zapytaliSmy
o planowane i realizowane kierunki ekspansji na rynki zagraniczne.

Wiekszos¢ pytan i odpowiedzi widoczna jest tylko w rozszerzonej
wersji Raportu, dostepnej za optfata. Sa to informacje dotyczace np.
bezposrednich danych kontaktowych, wrazliwych danych finanso-
wych, modelu ptatnosci, klientow koricowych, opatentowania roz-
wigzania etc. Osoby oraz podmioty zainteresowane nabyciem rozsze-
rzonej wersji Raportu zapraszamy do kontaktu z Karoling Kornowska:

badz do zakupienia go na stronie
Koalicji Al w Zdrowiu:

Gromadzenie i obrébka danych do Raportu

Autorzy Raportu na podstawie ogdlnie dostepnych zrédet oraz infor-
macji udostepnionych przez niektérych Partneréw Raportu oraz na
podstawie zgtoszen samych startupow zidentyfikowali liste ponad 400
polskich oraz ponad 300 zagranicznych podmiotéw. Zespdt redakcyjny
podjat prébe kontaktu ze startupami w celu wstepnej weryfikacji pro-
filu ich dziatalnosci i nastepnie, po ustaleniu profilu dziatalnosci, za-
proszenia startupow do wspotpracy. Zainteresowane startupy otrzy-
maty link do narzedzia ankietowego i samodzielnie wypetnity ankiete.
W razie watpliwosci przy wypetnianiu ankiety, byty one wyjasniane na
biezgco poprzez bezposredni kontakt zespotu redakcyjnego z przed-
stawicielami startupu. Zebranie danych w ramach ankiet odbywato
sie pomiedzy lutym 2024 roku a majem 2024 roku. W dalszej kolej-
nosci wyniki ankiet zostaty poddane przez zespét redakcyjny ocenie
i uzupetnieniu (w porozumieniu z przedstawicielami startupéw) pod
katem:

a. kompletnosci;
b. zrozumiatosci uzytych twierdzen;
c. ortograficznym i stylistycznym.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Zastrzezenie:

Zespot redakeyjny nie dokonywat analizy merytorycznej danych przed-
stawionych przez startupy, w szczegdlnosci nie weryfikowat danych
z danymi dostepnymi publicznie, w tym w rejestrach publicznych, jak
réwniez nie weryfikowat twierdzen, ktérych weryfikacja wymagataby
wiedzy eksperckiej np. w zakresie zasadnosci uzyskania certyfikacji CE
lub otoczenia konkurencyjnego czy potencjalnych odbiorcow.

Raport w liczbach

Prace nad Raportem:

a. Ponad 400 zidentyfikowanych polskich startupow, z ktérymi czton-
kowie zespotu redakcyjnego podjeli probe kontaktu.

b. Okoto 120 dni — czas pracy nad Raportem

c. 5-—liczba cztonkdw zespotu redakcyjnego (autorow)

d. 170 - liczba polskich startupow, ktére wypetnity ankiete i znalazty
sie w Raporcie.

e. 24— liczba startupow z regionu CEE, ktére wypetnity ankiete i zna-
lazty sie w Raporcie.

f. 14 —liczba patronatow przedstawicieli strony publicznej

g. 19 - liczba patronatéw medialnych

h. 32 —liczba pozostatych patronatow
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Wybrane statystyki

na podstawie wynikéw uzyskanych z ankiet.

Badania statystyczne zostaty opracowane na podstawie odpowiedzi
170 startupow medycznych w Polsce, zebranych metodg CAWI (ang.
Computer-Assisted Web Interview — wspomagany komputerowo wy-
wiad przy pomocy strony WWW) —technika zbierania informacji w ilo-
Sciowych badaniach rynku i opinii publicznej, w ktdrej respondent jest
proszony o wypetnienie ankiety w formie elektronicznej. Wyniki pro-
centowe zostaty zaokraglone do liczby catkowitej. W kategorii “inne”
zostaty ujete pojedyncze odpowiedzi, ktére nie zawsze sg uwzglednio-
ne w statystykach.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Kardiologia

Chirurgia

Diabetologia

Nie dotyczy

0 10 20 30 40 50 60 70

Polska scena startupowa w sektorze medycznym wykazuje niezwykta
réznorodnosc¢ i innowacyjnosé, co stanowi doskonaty przyktad dyna-
micznego rozwoju technologii zdrowotnych. Zdecydowanym liderem
wsrod obszaréw dziatalnosci polskich startupdw medycznych jest kar-
diologia, wybrana przez 48 startupéw (28%). To nieprzypadkowe, gdyz
choroby serca pozostaja jednym z gtéwnych wyzwan zdrowotnych XXI
wieku. Na drugim miejscu pojawity sie ex aequo medycyna rodzinna
oraz onkologia (40 startupdw, 24%). W obliczu rosnacej liczby zacho-
rowan na raka, innowacje w tej dziedzinie sg niezbedne do poprawy
skutecznosci leczenia i jakosci zycia pacjentéw. Réwnie popularna po-
zostaje psychiatria / psychologia (39 startupdw, 23%), co moze $wiad-
czy¢ o rosngcym zapotrzebowaniu na nowoczesne rozwigzania w walce
z problemami zdrowia psychicznego, takie jak np. aplikacje do terapii
online, programy wspierajgce zdrowie psychiczne oraz narzedzia do
zdalnego monitorowania stanu pacjentow. Ginekologia (35 startupdw,
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21%), a takze diagnostyka laboratoryjna i rehabilitacja (34 startupy,
20%) to obszary, ktdére réowniez przyciagajg uwage startupéw medycz-
nych. Chirurgie wybraty 33 startupy (19%). Oprécz obszaréw wymienio-
nych na wykresie, 61 startupéw (36%) zaznaczyto “inny”, niewymienio-
ny obszar medyczny. Gtéwne obszary dziatan startupdw nie zmienity sie
znaczaco od zesztego roku, gdzie na podium znajdowaty sie onkologia
(17%), kardiologia (17%) oraz diagnostyka laboratoryjna (16%).

Warto takze zauwazy¢, ze znaczna wiekszo$¢ startupow operuje
w wiecej niz jednym obszarze medycznym. Dzieki temu mozliwe jest
zapewnienie kompleksowej opieki nad pacjentem, odpowiadanie na
ztozone potrzeby zdrowotne, efektywne wykorzystanie technologii,
dywersyfikacje ryzyka oraz zwiekszenie swojej atrakcyjnosci dla in-
westorow. Dzieki takiemu podejsciu, startupy moga wprowadzac na
rynek innowacyjne, wszechstronne rozwigzania, ktére maja potencjat
do zrewolucjonizowania réznych aspektéw opieki zdrowotne;j.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning

Telemedycyna

Edukacja

Udzielanie swiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka,
leczenie) jako podmiot leczniczy

Medycyna estetyczna/kosmetyki

0 20 40 60 80 100 120
Polskie startupy medyczne operujg w szerokim zakresie sektoréw, co
odzwierciedla ich innowacyjnos¢ i réznorodnos¢. Al i machine lear-
ning sg kluczowymi technologiami rewolucjonizujgcymi medycyne,
ktére wybrato az 108 startupdw medycznych (64%). Nie jest to zasko-
czenie, poniewaz niezmiennie od lat ten obszar cieszy sie najwiekszym
zainteresowaniem. Al / ML majg zdolnos$¢ analizowania ogromnych

ilosci danych medycznych, personalizacji leczenia pacjenta, automaty-
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Wybrane statystyki

na podstawie wynikow uzyskanych z ankiet.

zacje proceséw klinicznych, optymalizacje zarzadzania danymi, wpro-
wadzania innowacji w badaniach klinicznych, zwiekszanie dostepnosci
do opieki zdrowotnej m.in. poprzez odcigzanie personelu medyczne-
g0 W pracy, czy potencjat komercyjny i inwestycyjny.

Na drugim miejscu polskie startupy medyczne dziataja w sektorze
wyrobdéw medycznych (67 startupdw). Wraz z rosnacg liczba chordb
przewlektych oraz starzejgcym sie spoteczenstwem, wzrasta zapotrze-
bowanie na nowoczesne urzadzenia medyczne, ktdre moga wspieraé
leczenie. Co wiecej, wyroby medyczne moga by¢ integrowane z apli-
kacjami mobilnymi i platformami cyfrowymi, co umozliwia zdalne mo-
nitorowanie pacjentow i analize danych w czasie rzeczywistym.

Niezmiennie popularnym sektorem dziatania pozostajg dane medycz-
ne oraz samodzielne aplikacje IT (66 startupdw, 39%). Mobilne i desk-
topowe aplikacje, ktére pomagaja pacjentom zarzadza¢ swoim zdro-
wiem, monitorowac objawy i komunikowac sie z lekarzami z roku na
rok stajg sie coraz popularniejsze i dostepniejsze, a pacjenci chetnie
z nich korzystaja. Dane medyczne natomiast stanowia jeden z najwaz-
niejszych zasobdw w dzisiejszej opiece zdrowotnej, a ich rola w medy-
cynie stale rosnie.

W najbardziej popularnej pigtce sektoréw znajduje sie takze teleme-
dycyna (62 startupy, 36%), ktéra nie traci na znaczeniu. Znacznie mniej
popularny, chociaz wcigz czesto wybierany jest sektor edukacji (35 star-
tupow, 21%), czy tez platform internetowych (25 startupdw, 15%).

Wsréd startupéw medycznych mate zainteresowanie majg rozwigzania
tworzone w zakresie blockchain oraz medycyny estetycznej (3 startupy,
2%). Niewiele startupdw dziata takze w sektorze robotyki (6 startupéw, 4%).

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?*
. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu

. 2 edycja raportu 1 edycja raportu
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Al/machine Dane Medical Samodzielna Telemedy-
learning medyczne devices aplikacja IT cyna

Analiza trendéw w sektorze medycznym z ostatnich pieciu edycji Ra-
portu wskazuje na rosngce zainteresowanie wykorzystaniem sztucz-
nej inteligencji i uczenia maszynowego w sektorze medycznym. Skok
z 30% udziatu w pierwszej edycji do imponujacych 64% w pigtej edy-

*  Statystyki poréwnawcze zostaty zestawione na podstawie 5 najczesciej wybieranych

przez startupy sektoréw dziatania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

cji $wiadczy o szybko postepujacym trendzie digitalizacji i innowacji
w opiece zdrowotnej. Z roku na rok ten sektor zyskiwat coraz wieksze
znaczenie (I edycja - 30%, Il edycja - 45%, lll edycja - 47%, IV edycja
- 60%, V edycja - 64%), i w dobie cyfryzacji opieki zdrowotnej mozna
domniemywad, ze dziatalnosc¢ startupdw w tym sektorze bedzie w dal-
szym ciggu wzrastata.

Pomimo rosnacego znaczenia danych medycznych dla diagnostyki
i leczenia, ich procentowy udziat w sektorze medycznym pozostaje
relatywnie staty w badanym okresie (I edycja - 41%, Il edycja - 37%, Il
edycja - 32%, IV edycja - 38%, V edycja - 39%, przy zwiekszajgcym sie
udziale liczbowym startupow - | edycja - 30 startupdw, Il edycja - 43
startupy, lll edycja - 46 startupdw, IV edycja - 48 startupdw, V edycja -
66 startupow). Ciggta i zrdwnowazona potrzeba wykorzystania danych
medycznych we wszystkich aspektach opieki zdrowotnej moze wpty-
wacé na utrzymywanie ich znaczenia na stabilnym poziomie.

Udziat sektora medical devices wykazuje pewna zmiennos¢ w kolej-
nych edycjach raportu, co sugeruje, ze dynamika tego sektora jest
bardziej podatna na wahania niz inne. Niemniej jednak, pozostaje on
waznym elementem sektora medycznego (I edycja - 35% przy udziale
26 startupdw, Il edycja - 37% przy udziale 43 startupodw, Il edycja -
42% przy udziale 60 startupdw, IV edycja - 37% przy udziale 46 startu-
péw, V edycja - 39% przy udziale 67 startupéw).

Wozrost udziatu samodzielnych aplikacji IT w sektorze medycznym
w ciggu pieciu lat sugeruje pozytywny trend rozwojowy (I edycja - 16%
przy udziale 12 startupdw, Il edycja - 24% przy udziale 28 startupdw,
Il edycja - 37% przy udziale 53 startupdw, IV edycja - 37% przy udzia-
le 46 startupdw, V edycja - 30% przy udziale 66 startupéw). Moze to
wskazywacé, ze podmioty zwigzane z opieka zdrowotng coraz bardziej
doceniajg korzysci ptynace z wykorzystania aplikacji IT w diagnostyce,
leczeniu i zarzadzaniu danymi medycznymi.

Podobnie telemedycyna utrzymuje sie jako wcigz do$¢ popularny sek-
tor dziatania startupdw medycznych, mimo ze jej popularnos¢ spadta
wzgledem Il i Ill edycji, podczas ktérych byta wyjgtkowo waznym na-
rzedziem w walce z pandemia COVID - 19 oraz wyniktymi z niej dtugo-
falowymi skutkami (I edycja - 46%, Il edycja - 55%, Ill edycja - 40%, IV
edycja - 34%, V edycja - 36%).

Czy Wasz produkt/ustuga ma certyfikat CE?

. 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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Tworzone przez startupy aplikacje oraz urzadzenia moga zostac uzna-
ne za wyroby medyczne. Posiadanie Certyfikatu CE oznacza, ze przed
dopuszczeniem ich do obrotu gospodarczego spetnity okreslone wy-
mogi unijne. Proces certyfikacji obejmuje miedzy innymi badania wy-
robu, sporzadzenie dokumentacji i deklaracji zgodnosci, a takze prawi-
dtowe oznakowanie znakiem CE.

Z kazdym rokiem coraz mniej startupow potrzebuje certyfikatu
CE dla swoich rozwigzan. W V edycji az potowa startupdw (85 re-
spondentéw stanowigce 50% badanych) wskazata, ze ich to “nie
dotyczy” (IV edycja - 39%, Il edycja - 44%, Il edycja - 43%, | edy-
cja - 39%). Na przestrzeni lat stabilny pozostaje wykres rozwigzan,
ktore chociaz podlegaja certyfikacji, na dang chwile go nie uzyskaty
(I edycja - 27%, 1l edycja - 27%, 11l edycja - 26%, IV edycja - 28%, V
edycja - 25%), niemniej mozna zaobserwowac spadek startupdw,
ktérym taki certyfikat udato sie uzyskac (I edycja - 34%, Il edycja -
30%, 1l edycja - 29%, IV edycja - 23%, V edycja - 24%). 2 startupy
w V edycji (1%), nieuwzglednione w wykresie, wskazaty odpowiedz
“nie wiem”.

Czy Wasz produkt/ustuga moze by¢ lub jest chroniona pa-
tentem?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu . 2 edycja raportu
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Nie podlega
opatentoany patentem opatentowaniu

Startupy moga opatentowaé swoj produkt lub ustuge, co oznacza,
ze zyskuja one prawo wytgcznego korzystania ze swojego wynalazku
w sposOb zarobkowy lub zawodowy na terenie panstwa, na ktérym

patent zostat udzielony.

W tegorocznej edycji Raportu najwiecej startupdéw wskazato, ze ich
produkt / ustuga moze zosta¢ w przysztosci opatentowana (39%, 67
respondentéw), cho¢ na dang chwile takiego patentu nie posiada.
Réwniez w poprzednich dwdch latach byta to najczesciej udzielana
przez startupy odpowiedz (IV edycja 39%, Ill edycja - 40%, Il edycja -
32%). Jesli spojrzec na etap rozwoju startupdéw, ktére mogtyby, ale nie
opatentowaty swojego rozwigzania to 13 z nich znajduje sie na etapie
PoC, 19 na etapie MVP, 22 na etapie komercjalizacji oraz 13 na etapie
Growth, co moze sugerowad, ze niektére startupy mogg wstrzymywac
sie z opatentowaniem swoich rozwigzan, poniewaz s3 jeszcze w fazie
testowania i udoskonalania ich.

W poréwnaniu do poprzednich lat wida¢ procentowy spadek w przy-
padku startupoéw posiadajgcych opatentowany produkt / ustuge,
mimo wzrostu liczbowego w poréwnaniu do poprzednich edycji (V
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edycja - 21% i 36 respondentdw, IV edycja - 25% i 31 respondentoéw, |1
edycja i Il edycja - 27%). Co ciekawe, mimo wczesnego etapu rozwoju,
az 6 startupdw z fazy PoC ma juz opatentowane rozwigzanie.

36% ankietowanych (61 startupéw) wskazato w tym roku, ze ich pro-
dukt / ustuga nie podlega opatentowaniu, co stanowi wzrost wzgle-
dem poprzednich dwdch lat (IV edycja - 33%, Ill edycja - 30%, Il edycja
- 37%). Az 26 takich startupdw jest juz na etapie Growth i 20 na etapie
komercjalizacji, co wida¢ na ponizszym wykresie.

Czy produkt / ustuga moze by¢ lub jest chroniona patentem
w zaleznosci od etapu rozwoju?

20 lroc Mve [ Etap Komercjalizacji [l Growth
20
10
0
Nie podlega Moze by¢ w przysztosci Jest chroniony
opatentowaniu opatentoany patentem

Czy zapewnienie odpowiedniego cyberbezpieczenstwa Wa-
szego rozwigzania stanowi dla Was wyzwanie?

. Nie dotyczy .Tak

Il Nie

Dla wiekszosci startupow zapewnienie odpowiedniego cyberbezpie-
czenstwa nie stanowi wyzwania (52%, czyli 88 ankietowanych). Moze
to sugerowac, ze ponad potowa startupdw ma skuteczne strategie
i zasoby, ktére pozwalajg im efektywnie zarzadzaé kwestiami bezpie-
czenstwa cybernetycznego. Moze to by¢ wynikiem dobrego planowa-
nia, korzystania z nowoczesnych narzedzi bezpieczenstwa oraz swia-
domosci i edukacji na temat zagrozen cybernetycznych.

Zapewnienie cyberbezpieczenistwa jest natomiast przeszkoda dla 39%
startupow, stanowigcych 67 respondentéw (a zatem prawie 4 na 10
startupow zmaga sie z wyzwaniami w tej dziedzinie), co wskazuje na
wyrazng potrzebe wsparcia w kwestiach mozliwych zagrozen cyber-
netycznych.
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Co stanowi dla Was najwiekszy problem w rozwoju rozwia-
zania?

Znalezienie inwestora / finansowanie

Nawigzanie wspotpracy z organizacjami branzowymi, uczelniami,
podmiotami leczniczymi

Zapewnienie bezpieczeristwa danych / cyberbezpieczerstwa

0 20 40 60 80 100
Analizujac dane dotyczace problemoéw, z jakimi borykaja sie startupy
medyczne w Polsce, mozna wskazaé, ze dla az 50% (85 respondentdw)
znalezienie inwestora lub uzyskanie finansowania jest najwiekszym
wyzwaniem. Dostep do kapitatu dla rozwoju innowacyjnych rozwigzan
w branzy medycznej jest dla startupdw kluczowy. Inwestowanie w star-
tupy medyczne wigze sie jednak z ryzykiem, poniewaz nie wszystkie in-
nowacje osiggajq sukces rynkowy, co sprawia, ze inwestorzy sg ostrozni,
a tym samym pozyskanie finansowania staje sie istotnym problemem.

Na drugim miejscu jako problem jest wskazywana ekspansja zagra-
niczna (40%, 68 startupdw). Wyzwania, ktdre sie z tym wigza moga
obejmowac réznice regulacyjne, bariery jezykowe, logistyke oraz po-
trzebe adaptacji produktéw do lokalnych rynkow.

Promocja i sprzedaz rozwigzania to kluczowe wyzwanie dla 37% star-
tupéw medycznych (63 respondentéw), ktére moze wymagac miedzy
innymi strategicznego podejscia, precyzyjnego targetowania, efek-
tywnego zarzadzania procesem sprzedazy oraz budowania dtugoter-
minowych relacji z klientami i partnerami.

Podobnie jak w zesztorocznej edycji (IV edycja - 26%) rosngcym i nie-
pokojacym problemem jest nawigzanie wspotpracy ze strong publicz-
ng (w piatej edycji jest to wyzwaniem dla 52 startupéw, czyli 31%).
Wspétpraca z sektorem publicznym jest czesto kluczowa dla wprowa-
dzenia nowych technologii i rozwigzan do systemu opieki zdrowotnej,
co podkresla potrzebe wsparcia w zakresie tworzenia relacji z pod-
miotami publicznymi. Jesli chodzi o nawigzywanie wspdtpracy z or-
ganizacjami branzowymi, uczelniami, podmiotami leczniczymi, jest to
wyzwanie dla 40 respondentéw (24%), mimo ze tego typu wspotpraca
jest czesto niezbedna do rozwoju technologii, przeprowadzania badan
klinicznych i testowania produktow.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

Niewielki problem stanowig natomiast pozyskanie kompetentnych
pracownikéw (7%), tworzenie modelu biznesowego (7%) oraz rozpo-
znawanie potrzeb klientéw (4%). | chociaz w poprzedzajacym pytaniu
39% ankietowanych wskazato, ze boryka sie z zapewnieniem odpo-
wiedniego cyberbezpieczenstwa to jednak startupy nie uwazajq tego
problemu za bloker w zakresie dalszego rozwoju ich rozwigzania (jest
to przeszkoda tylko dla 2%).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Wk PN

Znaczna wiekszos$¢ startupdw medycznych ma juz opracowany model
biznesowy (94%) i tylko 6% (10 respondentéw) wskazuje na jego brak.
Nie ma w tym przypadku znaczacej zmiany wzgledem zesztorocznych
edycji Raportu - w 2023 r. modelu biznesowego nie opracowato 10%,
w 2022 r. i 2021 r. 8%, a w 2020 r. 7%. Mozna przypuszczac, ze za-
tozyciele startupow zdajg sobie sprawe z kluczowej roli, jaka model
biznesowy odgrywa w sukcesie przedsiebiorstwa, pozwalajac na lep-
sze zrozumienie rynku, identyfikacje potencjalnych klientdw, okresle-
nie kanatéw sprzedazy oraz zdefiniowanie struktury kosztow i zrodet
przychoddw.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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zawod
medyczny

Lekarze lub inne osoby wykonujgce zawod medyczny (112 startupdw,
66%) oraz podmioty lecznicze (110 startupdw, 65%) sg najczesciej
wybieranymi docelowymi uzytkownikami oferowanego produktu /
ustugi, co nie zmienito sie wzgledem poprzednich lat, gdzie te dwie
grupy rowniez bytby najwazniejszymi docelowymi uzytkownikami (IV
edycja - 64%, Ill edycja - 63% dla personelu medycznego oraz 60%
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w Vi lll edycji dla podmiotu leczniczego). Moze to wynikaé m.in. z ro-
snacej potrzeby integracji nowoczesnych rozwigzan technologicznych
w codziennej praktyce medycznej oraz z traktowania podmiotow
leczniczych jako kluczowych partneréw do wdrozenia rozwigzania na
szeroka skale, wptywajgc na skutecznos¢ i dalszy rozwo;j.

Trzecim najczesciej wybieranym docelowym uzytkownikiem sg pa-
cjenci (V edycja - 59%, IV edycja - 58%, Il edycja - 59%), co moze
sugerowac, ze wiele startupow medycznych skupia sie na rozwigza-
niach skierowanych bezposrednio dla pacjentéw, co moze obejmo-
waé m.in. aplikacje zdrowotne, telemedycyne i urzadzenia do moni-
torowania zdrowia.

Udziat korporacji jako docelowych odbiorcéw wykazuje pewng
zmiennos$¢, osiggajac 35% w trzeciej edycji, ale spadajac do 30%
w pigtej edycji. Nie zmienia sie tez poziom zainteresowania firmami
ubezpieczeniowymi jako docelowymi uzytkownikami, utrzymujac sie
na poziomie 20-22%. W piatej edycji Raportu wida¢ natomiast wzrost
zainteresowania administracjg publiczng (V edycja - 20%, IV edycja -
14%, Ill edycja - 16%).

Kto jest ostatecznym ptacacym klientem produktu/ustugi?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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leczniczy publiczna / inna osoba  ubezpie-
finansowanie wykonujaca  czeniowa
ze Srodkow zawod
publicznych medyczny

Podmioty lecznicze pozostajg najwazniejszym ptacacym klientem dla
startupéw medycznych. W piatej edycji raportu stanowig one 62%
ptacacych klientéw (105 respondentéw), podobnie jak w czwartej
edycji (62%) i trzeciej edycji Raportu (60%). Ten stabilny odsetek
moze sugerowac, ze podmioty lecznicze sg niezawodnym Zrédtem
dochodow dla startupow, ktére inwestujg w technologie i innowacje
medyczne, co wiecej moze tez to by¢ wynik rosnacego zaufania do
innowacji oraz ich rosnacej potrzeby w placéwkach medycznych.

Udziat pacjentéw jako ptacgcych klientdw zmniejszyt sie z 49%
w trzeciej edycji do 40% w pigtej edycji, niemniej nadal stanowig
istotng grupe ostatecznych klientdéw, co pokazuje, ze istnieje duze
zapotrzebowanie na rozwigzania zdrowotne dostepne bezposrednio
dla pacjenta.

Udziat administracji publicznej i finansowania ze Srodkéw publicznych
jako pfacacych klientéw pozostaje stosunkowo stabilny, wzrastajgc
w V edycji do 38% (IV edycja - 34%, Ill edycja - 38%). W przypadku
korporacji wida¢ niewielki spadek z 38% w Il edycji do 33% w V edycji.
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Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, mimo ze jest
najczesciej wybieranym klientem docelowym, to jednak tylko 32%
startupéw deklaruje personel medyczny jako ostatecznego klienta
ptacacego (54 respondentow). Moze to sugerowad, ze mimo iz leka-
rze wérod docelowych uzytkownikéw rozwigzan oferowanych przez
startupy to jednak w wiekszosci przypadkdw to szpitale, kliniki i inne
placowki medyczne zarzadzaja budzetami przeznaczonymi na zakup
sprzetu i technologii medycznych, a zatem ostateczne decyzje podej-
muja podmioty lecznicze a nie indywidualni lekarze.

Wskaz Wasz model ptatnosci

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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subskrypcyjny jednorazowa nie mamy

ustalonego

Model subskrypcyjny, w ktérym klienci ptaca regularng optate (np.
miesieczng, kwartalng, roczng) za dostep do produktu lub ustugi jest
najczestszym modelem ptatnosci wystepujgcym u startupdw me-
dycznych (70%, czyli 118 respondentéw). Jego popularnos¢ znacz-
nie wzrosta z 48% w trzeciej edycji do 70% w piatej edycji. Ten trend
moze wskazywac na rosnace uznanie dla przewidywalnosci i stabilno-
Sci przychoddw, ktére ten model oferuje.

Drugim najpopularniejszym modelem jest ptatnos¢ jednorazowa,
ktéra przewiduje pobranie optaty za produkt lub ustuge jednorazo-
wo przy zakupie (51%, czyli 86 respondentéw). Réwniez w przypadku
tego modelu ptatnosci mozna zauwazy¢ wzrost na przestrzeni lat (111
edycja - 38%, IV edycja - 47%, V edycja - 51%).

Znacznie mniejsze zainteresowanie wsrod startupéw wzbudza mar-
ketplace, czyli model umozliwiajgcy wielu sprzedawcom korzysta-
nie z jednej platformy w celu sprzedazy produktéw lub ustug grupie
klientéw, ktéry w V edycji wybrato tylko 12% startupéw (20 respon-
dentéw). W tegorocznej edycji widac takze znaczny spadek zaintere-
sowania modelem freemium, oferujgcym darmowy dostep do pod-
stawowej wersji produktu lub ustugi (Ill edycja - 3%, IV edycja - 15%,
V edycja - 9%).

Tylko 10 startupdw (6%) zadeklarowata, ze jeszcze nie ma ustalonego
modelu ptatnosci.
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Wskaz instytucje, z ktorymi Wasz startup najczesciej wspot-
pracuje

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu . 2 edycja raportu
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Placowki medyczne sg najczesciej wybierang instytucjg przez star-
tupy medyczne (Il edycja - 70%, lll edycja - 63%, IV edycja - 62%, V
edycja - 73%). Wzrost wspdtpracy w piatej edycji do 73% po spadku
w poprzednich dwdch edycjach wskazuje na rosnace znaczenie bez-
posredniego zaangazowania klinik i szpitali w rozwdj innowacyjnych
rozwigzan. Bliska wspotpraca z placéwkami medycznymi jest kluczo-
wa dla testowania, wdrazania i skalowania nowych technologii me-
dycznych. Jak wynika z Przegladu ,,Al to nie Sci-Fi”* opublikowanego
przez Polskg Federacje Szpitali we wspdtpracy z Koalicjg Al w zdrowiu
i zespotem ekspertow wZdrowiu, rozwigzania medyczne, w tym star-
tupédw medycznych z Raportu, juz teraz s3 wdrozone w niektérych
szpitalach i Swietnie dziatajg w praktyce. Tegoroczny wzrost wspotpra-
cy moze wskazywac, ze coraz wiecej placowek medycznych dostrzega
korzysci z wykorzystywania innowacji w sektorze ochrony zdrowia.

Wspétpraca z firmami komercyjnymi wykazuje tendencje spadkowg
(1l edycja - 46%, IV edycja - 42%, V edycja - 39%), co moze wskazywac
na zmniejszone zapotrzebowanie na partnerstwa biznesowe lub na
trudnosci w nawigzywaniu takich wspodtprac.

Chociaz wspotpraca z uczelniami wzrosta w tegorocznej edycji (35%,
czyli 59 respondentéw), to wciaz jest znacznie nizsza niz w drugiej
edycji, gdzie wynosita 51%. Uczelnie oferujg zasoby badawcze i inte-
lektualne, ktére moga by¢ nieocenione dla rozwoju nowych techno-
logii medycznych. Mniejsza wspdtpraca moze wskazywac na trudnosci
w integracji Srodowiska akademickiego z potrzebami startupow lub
na zmiane strategii startupdw w kierunku bardziej bezposrednich za-
stosowan klinicznych. Podobnie sytuacja wyglada w przypadku insty-
tutéw badawczych. W tym roku wybrato je tylko 36 respondentdw,
i wida¢ tutaj spadek wzgledem poprzednich lat (Il edycja - 41%, llI
edycja - 26%, IV edycja - 23%, V edycja - 21%).

Bardzo niekorzystnym zjawiskiem jest znaczny spadek wspdtpra-
cy z inwestorami (Il edycja - 52%, Il edycja - 42%, IV edycja - 32%,
V edycja - 20%). Inwestorzy dostarczajg nie tylko kapitat, ale takze

* Przeglad: , Al to nie Sci-Fi”

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

wiedze biznesowg i kontakty, ktére moga by¢ kluczowe dla rozwoju
startupow. Spadek ten moze wskazywac na trudnosci w pozyskiwaniu
finansowania, co potwierdza, ze 50% startupéw wskazywato, ze naj-
wiekszym problemem dla nich jest wtasnie znalezienie inwestora lub
uzyskanie finansowania.

Wskaz priorytetowe instytucje, z ktérymi Wasz startup
chciatby nawiazac¢ wspotprace w ciggu najblizszych 12 mie-
siecy

Placowki medyczne

Inne|startupy

0 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%
Placowki medyczne s3 najwyzej priorytetowanymi instytucjami do
nawigzania wspétpracy (65%, stanowigcych 111 respondentéw). Sta-
nowig niezbedny element w ekosystemie startupéw medycznych,
a bliska wspdtpraca z nimi umozliwia startupom lepsze dostosowanie
swoich produktéw do rzeczywistych potrzeb rynku. Nie dziwi zatem,
ze niezmiennie od lat placowki medyczne pozostajg na pierwszym
miejscu priorytetowych instytucji, z ktérymi startupy chciatyby podja¢

lub dalej wspétpracowac.

101 startupow (59%) wskazuje na drugim miejscu inwestoréw, co
moze wskazywaé ze zabezpieczenie finansowania i strategiczne
wsparcie jest kluczowe dla rozwoju i skalowania innowacyjnych roz-
wigzan w sektorze medycznym.

Dla startupow wazne jest rowniez nawigzanie wspotpracy z firmami
komercyjnymi (47%, stanowigcych 79 respondentéw), ktéra moze
przynies¢ korzysci w zakresie dystrybucji, marketingu, technologii oraz
dostepu do nowych rynkéw. Takie partnerstwa moga réwniez pomaoc
w szybszym wdrazaniu produktéw na rynek.

Niewiele startupdéw uwaza natomiast za priorytetowe nawigzanie

wspotpracy z regulatorami (9%), akceleratorami / inkubatorami (9%),
NGO (7%) czy innymi startupami (7%).
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Jaka jest jego forma prawna?

5%

[ spétka akeyjna

. Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza Inne

. Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

. Nieformalna grupa robocza

Najpopularniejszg forma prawng wsrdd polskich startupéw medycz-
nych jest spétka z ograniczong odpowiedzialnoscig (72%, stanowigce
123 respondentow). Mozna zatozy¢, ze ten model prawny jest wybie-
rany m.in. ze wzgledu na elastycznos¢ operacyjng oraz ograniczong
odpowiedzialnos$¢ wspdlnikdw, co minimalizuje ryzyko finansowe.

Na drugim miejscu startupy wybraty spétke akcyjng (12%, stanowig-
ce 21 respondentéw). Ta forma prawna moze by¢ postrzegana jako
bardziej skomplikowana i kosztowna w zarzgdzaniu, niemniej oferuje
mozliwosc¢ szybszego skalowania i pozyskiwania wiekszych inwestycji.

W ramach nieformalnej grupy roboczej funkcjonuje 8% startupéw
(13 respondentéw), za$ jako jednoosobowa dziatalnos$¢ gospodarcza
jestich 3% (5 respondentdéw).

Wskaz aktualny etap rozwoju

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu

. 2 edycja raportu 1 edycja raportu

40%
30%
20%
10%
0%
Etap Growth Minimum Proof of
komercjalizacji (ekspansja) Viable Product Concept

Na etapie Proof of Concept (PoC), czyli wersji produktu, ktéra poka-
zuje jego wykonalnos¢, ale jeszcze nie spetnia wszystkich wymagan
klientéw w tym roku znajduje sie 14% ankietowanych startupdw,
stanowigcych 24 respondentdéw. Mniejsza liczba startupdw na etapie
PoC moze oznacza¢, ze wiele firm przeszto juz ten etap i jest dalej
w procesie rozwoju lub komercjalizacji. Widac takze procentowy spa-
dek z roku na rok od drugiej edycji (I edycja - 18%, Il edycja - 37%, Il
edycja - 24%, IV edycja - 18%, V edycja - 14%).
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Minimum Viable Product (MVP), ktéry jest wersjg produktu posiada-
jaca wystarczajaca funkcjonalnosé, aby spetni¢ oczekiwania pierw-
szych klientdw i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu,
wybraty 42 startupy. Jest to delikatny spadek wzgledem zesztorocznej
edycji, ale réwnoczesnie duzy wzrost w poréwnaniu do pierwszych
trzech edycji (1 - 16%, Il - 10%, Il - 11%, IV - 27%, V - 25%).

Etap komercjalizacji, na ktérym startupy posiadaja juz pierwszych ptacgcych
klientéw, wybrato 53 respondentéw. W pigtej edycji 31% startupdw znaj-
duje sie na etapie komercjalizacji, co stanowi wzrost w poréwnaniu z czwar-
tg edycjg (26%) oraz wartosciami z trzeciej (29%), drugiej (23%) i pierwszej
edycji (28%). Moze to $wiadczy¢ o dojrzewaniu branzy i wiekszej gotowosci
tych firm do generowania przychoddw, a takze ze wiele startupdw przeszto
juz fazy testowe i jest gotowych na skalowanie sprzedazy swoich rozwigzan.

Stabilnosc¢ na etapie growth (ekspansji) moze wskazywad, ze znaczaca
cze$¢ startupow koncentruje sie na skalowaniu dziatalnosci i wcho-
dzeniu na nowe rynki. W pigtek i czwartej edycji Raportu 30% re-
spondentéw zadeklarowato growth jako swéj aktualny etap rozwoju,
w trzeciej 35%, w drugiej 30%, a w pierwszej 38%.

Jak dtugo dziata Wasz startup?

. Mniej niz 6 miesiecy . 0Od 6 miesiecy do roku . Od ponad roku do 2 lat
. Od ponad 2 do 5 lat Od ponad 5 do 10 lat . Powyzej 10 lat

Wiekszos¢ startupdw medycznych w Polsce to stosunkowo mtode fir-
my, co widaé¢ w rozktadzie dtugosci ich funkcjonowania. Najwiekszy
odsetek, bo az 33,5%, dziata na rynku od 2 do 5 lat. To moze sugeru-
je, ze wiele z tych firm jest w fazie intensywnego rozwoju, w ktérej
testujg swoje modele biznesowe i rozwijaja produkty. Kolejna zna-
czaca grupa, stanowigca 17,5%, dziata od ponad roku do dwdch lat,
co wskazuje na duzg liczbe stosunkowo nowych firm, ktére dopiero
zaczynajq zdobywac swoje miejsce na rynku.

Startupy istniejace od 6 miesiecy do roku to 10,5%, a te dziatajgce mniej
niz 6 miesiecy to 7,5%. To pokazuje, ze branza startupdw medycznych
jest bardzo dynamiczna i ciggle przycigga nowe firmy. Natomiast star-
tupy z dtuzszym stazem, od ponad 5 do 10 lat, stanowig 25%, co moze
Swiadczy¢ o tym, ze niektérym startupom udato sie przetrwac pierwsze
trudne lata i zbudowac¢ stabilng pozycje na rynku. Tylko 6% startupow
funkcjonuje dtuzej niz 10 lat, i chociaz taki okres funkcjonowania moze
wskazywac, ze sg to juz rozwiniete firmy, nadal majg do zaoferowania
innowacyjne, nowoczesne rozwigzanie na miare startupowcow.
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W jakim wojewddztwie znajduje sie Wasza siedziba?

Z danych dotyczacych lokalizacji siedzib startupéw medycznych w Pol-
sce wynika, ze najwiecej z nich ma siedzibe w wojewddztwie mazo-
wieckim (35%, stanowigcych 59 respondentéw), co jednoznacznie
wskazuje na dominacje tego regionu. Moze to wynikac z tego, ze wo-
jewddztwo mazowieckie, z Warszawg jako stolica, jest postrzegane
jako centrum biznesowe i technologiczne, oferujac rozwinietg infra-
strukture, mozliwosci networkingowe oraz blisko$¢ instytucji publicz-
nych i prywatnych.

Drugim najczesciej wybieranym wojewddztwem jest matopolskie
(12%, stanowigcych 20 respondentdéw), ktére moze stanowic atrak-
cyjne srodowisko dla startupow dzieki bogatemu zapleczu akademic-
kiemu i naukowemu.

Analizujgc inne wojewddztwa, mozna wskazaé, ze siedziby startupow sg
dos¢ rozproszone po Polsce, chociaz popularnoscia cieszg sie takze lubel-

skie (9%), dolnoslaskie (8%), pomorskie (7%) oraz wielkopolskie (6%).

Ilu cztonkéw zespotu obecnie angazujecie w startupie
w wymiarze wiekszym niz pot etatu?

50%
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20%
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0%
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6-15 os. 16-26 os. 26-50 os. Pow. 50 os. Brak

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

Prawie potowa startupéw ma zatrudnionych od 1 do 5 pracownikéw
na etatach wiekszych niz pot etatu (49,5%, stanowigcych 84 respon-
dentéw). Moze to wynikac z takich czynnikdéw jak wieksza elastycz-
nos$¢ mniejszych zespotdéw, minimalizacja kosztéw operacyjnych, czy
szybkos¢ w podejmowaniu decyzji i koordynowaniu dziatan.

Duza cze$¢ startupow (29,5%, stanowigcych 50 respondentéw) ma ze-
spoty liczace od 6 do 15 osob. Moze to wynikac z tego, ze w miare jak
startup rozwija sie i jego produkt lub ustuga staje sie bardziej ztozona,
moze zaistnie¢ potrzeba wiekszej liczby specjalistdw z réznych dzie-
dzin, takich jak programisci, projektanci, specjalisci od marketingu czy
sprzedazy. Wiekszy zespot moze umozliwié¢ szybszy rozwdj produktu
i dostosowywanie sie do potrzeb rynku.

Zespoty liczace ponad 16 osob sg wsrdd startupdw zdecydowanie
mniej popularne. W tegorocznej edycji 9% startupdw zatrudnia od 16
do 25 0s6b i 8% zatrudnia miedzy 25 a 50 osdb. Tylko 2% startupéw
ma zespot sktadajacy sie z powyzej 50 osdb, co moze wynikac z tego,
ze zarzadzanie duzym zespotem wymaga wiekszego zaangazowania
czasu i zasobow finansowych.

Wybierz sredni wiek obecnych founderow

3140 1at

[ 41-50 lat

20301t [ Powyzej 50 lat Nie wiem

Wiekszos¢ zatozycieli (founderdw) startupdw znajduje sie w przedzia-
le wiekowym od 31 do 40 lat (41%, stanowigce 70 respondentdéw),
a takze w wieku 41 do 50 lat (34%, stanowigce 58 respondentdw).
Moze to sugerowac, ze osoby w wieku od 31 do 50 lat czesto majg
juz doswiadczenie zawodowe, ktére moze by¢ cenne przy zaktadaniu
wtasnej firmy. Posiadajg wiedze i umiejetnosci zdobyte podczas pracy
w réznych branzach i organizacjach, co moze pomdc im w prowadze-
niu startupu, jak réwniez moga miec juz bardziej rozbudowang siec¢
kontaktow zawodowych i biznesowych.

Founderéw w wieku od 20 do 30 lat jest 18% (30 respondentdéw), zas
tych majacych powyzej 50 lat jest 6% (11 respondentéw), co wskazu-
je na ogdlna réznorodnos¢ wiekowa startupowcdw. Ostatecznie wiek
nie jest determinujacym czynnikiem przy zaktadaniu wtasnego biz-
nesu, co pokazuje, ze kazdy, niezaleznie od wieku, moze zrealizowac
swoje przedsiewziecie i odnies¢ sukces.
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Founderami startupu sa:

1%

. Same kobiety

.Inne

.Sami mezczyzni

. Kobiety i mezczyzni

Wiekszos$¢ startupdw medycznych zostata zatozona przez zespot
sktadajacy sie zarédwno z zenskiej oraz meskiej reprezentacji (51%,
stanowigcych 87 startupdw), co pokazuje, ze spotecznos¢ przedsie-
biorcza jest dos$¢ zréznicowana i otwarta na rézne perspektywy i do-
Swiadczenia ptciowe.

Niemniej fakt, ze tylko 4% startupdw zostato zatozonych wytgcznie
przez kobiety, podczas gdy 44% zostato zatozonych wytgcznie przez
mezczyzn, wskazuje na dalsze istnienie pewnych nieréwnosci ptcio-
wych w przestrzeni przedsiebiorczosci. Moze to wynika¢ z réznych
czynnikdw, takich jak spoteczne oczekiwania, dostep do zasobow,
czy percepcja ryzyka zwigzana z przedsiewzieciami biznesowy-
mi. Jednakze, rosngca Swiadomos¢ znaczenia réwnouprawnienia
ptci oraz podejmowanie dziatan na rzecz wspierania i promowania
przedsiebiorczosci kobiet moze pomdc w zmniejszaniu tych réznic
i tworzeniu bardziej rownosciowego srodowiska biznesowego.

Jakie wyksztatcenie wyzsze maja founderzy startupu?

60%

40%

20%

0% Informatyczne Medyczne Marketingowe Prawne
/ sprzedazowe
Ekonomiczne Inzynieryjne Inne
/ finansowe pozostate

Wiekszos¢ zatozycieli startupdw ma wyksztatcenie wyzsze z zakresu
informatyki (51%, stanowigcych 87 respondentéw), co moze wska-
zywac na znaczenie umiejetnosci technicznych i zdolnosci progra-
mistycznych w prowadzeniu innowacyjnych przedsiewzie¢. Zaraz za
nimi plasuja sie osoby z wyksztatceniem ekonomicznym lub finan-
sowym (48%, stanowigce 81 respondentédw), co moze sugerowad,
ze zrozumienie aspektow biznesowych i finansowych dla rozwoju
startupu moze by¢ przydatne. Medyczne (45%, stanowigce 76 re-
spondentdw) i inzynieryjne pozostate (42%, stanowigce 71 respon-
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dentéw) wyksztatcenie takze jest czesto spotykane wsrod zatozy-
cieli, co odzwierciedla zapotrzebowanie na wiedze z tych dziedzin
w kontekscie rozwoju nowych technologii. Mniej popularne jest
wyksztatcenie z zakresu marketingu / sprzedazy, ktére wybrato 39
respondentow (23%).

Jakich dodatkowych kompetencji poszukujecie w zespole?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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W piatej edycji raportu az 63% startupdw wskazato na potrzebe
posiadania w zespole kompetencji sprzedazowych. Ta potrzeba
utrzymuje sie na wysokim poziomie przez ostatnie edycje raportu
(IV edycja - 63%, Il edycja - 68%). Moze to sugerowac, ze umiejet-
nosci sprzedazowe sg kluczowe dla rozwoju i ekspansji rynkowej
startupdw, niezaleznie od ich specjalizacji technologicznej czy me-
dycznej.

Kompetencje marketingowe sg poszukiwane przez 35% startupéw
w najnowszej edycji raportu, co stanowi spadek w porédwnaniu
z wczesniejszymi latami (IV edycja - 42%, Il edycja - 47%). Mimo
spadku, zapotrzebowanie na marketing wcigz pozostaje istotne, co
podkresla potrzebe skutecznej promocji produktow i ustug na kon-
kurencyjnym rynku medycznym.

Kompetencje IT sg kluczowe dla 31% startupdw w piatej edycji.
Widac¢ stopniowe zmniejszanie sie zapotrzebowania w poréwnaniu
z poprzednimi latami (IV edycja - 39%, Il edycja - 51%), co moze
wskazywaé, ze duzo startupdw posiada juz specjalistow ds. IT.

Potrzeba kompetencji medycznych utrzymuje sie na statym pozio-
mie (29% w V i IV edycji), co pokazuje, ze startupy wcigz potrzebuja
rozwija¢ swoje rozwigzania z perspektywy specjalistdw medycznych.

W piatej edycji tylko 16% startupéw poszukiwato kompetencji finan-
sowych, co jest znacznie nizszym wynikiem w poréwnaniu do wcze-
$niejszych lat (IV edycja - 26%, 1l edycja - 22%). Moze to sugerowac,
ze wiele startupow ma juz ustabilizowane finanse lub korzysta z ze-
wnetrznych doradcéw finansowych.
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Czy zatrudniacie obywateli innych krajow?

W vie [ Tak

Zdecydowana wiekszo$¢ startupédw medycznych w Polsce nie zatrud-
nia obywateli innych krajéow (70%, stanowigce 119 respondentéw),
podczas gdy 30% firm deklaruje zatrudnianie obcokrajowcow.

Wiekszos¢ startupdw medycznych w Polsce korzysta zatem gtownie
z lokalnego rynku pracy. Moze to wynika¢ z dostepnosci wykwalifi-
kowanych specjalistow w kraju, a takze z wygody i nizszych kosztéw
zwigzanych z zatrudnianiem oséb na miejscu. Praca w wielonarodo-
wych zespotach moze wigzac sie z wyzwaniami komunikacyjnymi i kul-
turowymi. Nie wszystkie startupy maja zasoby, checi lub doswiadcze-
nie, aby skutecznie zarzadzac takim zréznicowaniem.

Trend pracy zdalnej takze moze sprzyjac¢ wiekszej elastycznosci w za-
trudnianiu pracownikéw z réznych krajow, niemniej moze to rowniez
wprowadzaé¢ wyzwania zwigzane z zarzadzaniem rozproszonym ze-
spotem, réznicami czasowymi i kulturg pracy.

Czy brates juz udziat w Raporcie Top Disruptors in Health-
care?

W=k JNie

Udziat w Raporcie Top Disruptors in Healthcare jest do$¢ popularny
wsrdd startupdw medycznych w Polsce. 58% respondentéw zadekla-
rowato, ze pojawito sie w poprzednich edycjach Raportu, podczas gdy
42% wskazato, ze nie miato jeszcze takiej okazji. Co wiecej, az 10 star-
tupdw wzieto udziat we wszystkich pieciu edycjach Raportu* - dzieku-
jemy za wspdttworzenie z nami Raportu od samego poczatku!

*  Tymi startupami sg: Aurero, BrainScan, CancerCenter, HigoSense, IC Solutions,
Medidesk, Prokinetic System, SDS Optic, StethoMe, uPacjenta.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

Jaki rodzaj wsparcia dla Waszego startupu bytby najbardziej
przydatny i potrzebny?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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Zdecydowana wiekszo$¢ startupdw wskazuje, ze najwazniejszym ro-
dzajem wsparcia jest pomoc w nawigzywaniu kontaktéw z inwesto-
rami (66%). Znalezienie odpowiednich zrédet finansowania jest klu-
czowe dla dalszego rozwoju i skalowania innowacyjnych rozwigzan.
Potowa startupdw potrzebuje takze wsparcia w zdobywaniu klientéw
i uzytkownikéw swoich produktéw i ustug (50%). Efektywna promocja
i sprzedaz to wyzwanie, ktére moze by¢ utatwione przez odpowiednie
programy wsparcia i partnerstwa.

Chociaz platforma umozliwiajgca networking pomiedzy startupami
a instytucjami / partnerami biznesowymi byta potrzebnym rodzajem
wsparcia w |l edycji, osiggajac az 67% zainteresowania, to juz w te-
gorocznej edycji tylko 44% startupdw wskazato, ze takie rozwigzanie
bytoby dla nich przydatne. Podobnie prezentuje sie networking, ktory
pomimo duzego spadku (IV edycja - 62%, V edycja - 42%), nadal znaj-
duje sie wsrdd poszukiwanych przez startupy form wsparcia.

Dla 32% startupdw istotne jest wsparcie w nawigzywaniu partnerstw
z sektorem publicznym (projekty PPP). Partnerstwa publiczno-prywat-
ne moga zapewnic¢ dostep do nowych rynkdw, zrédet finansowania oraz
zasobow, co moze by¢ kluczowe dla rozwoju i skalowania startupu.

Nieco ponad 1/4 startupdw wyraza zainteresowanie udziatem
w konkursach dla startupéw (28%). Takie wydarzenia mogg zapew-
ni¢ mozliwos¢ zdobycia finansowania, eksponowania swojego pro-
duktu lub ustugi oraz zdobywania prestizu, co moze by¢ istotne dla
zwiekszenia widocznosci i rozpoznawalnosci startupu na rynku.
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Coraz mniej startupow potrzebuje wsparcia w uproszczeniu zasad
programdw publicznych (Il edycja - 38%, IV edycja - 27%, V edycja -
21%), co moze wskazywac na to, ze firmy te zyskaty w miedzyczasie
doswiadczenie oraz zdobyty wiekszg znajomos¢ otoczenia bizneso-
wego i procedur administracyjnych.

Najmniej potrzebnym rodzajem wsparcia dla startupow jest pomoc
przy rozwoju rozwigzania (9%) oraz przy cyberbezpieczenstwie (4%).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu
(kwoty EUR)?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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W tegorocznej edycji raportu obserwujemy wzrost udziatu startupow
otrzymujacych finansowanie ponizej 200 tysiecy EUR w poréwnaniu
z wezesniejszymi latami (I edycja - 7%, Il edycja - 6%, 11l edycja - 10%,
IV edycja - 30%, V edycja - 37%), co moze oznaczaé, ze inwestorzy
moga by¢ bardziej zainteresowani mniejszymi inwestycjami, a takze
ze obecnie rynek jest bardziej otwarty na mniejsze inwestycje - réw-
niez w ramach programoéw grantowych czy funduszy inwestycyjnych
BRIdge Alfa.

Na drugim miejscu startupy wskazywaty, ze ich finansowanie wynosi
miedzy 200 a 400 tysiecy EUR, co w poréwnaniu do poprzednich lat
pozostaje na w miare stabilnym poziomie (I edycja - 15%, Il edycja -
13%, Il edycja - 8%, IV edycja - 18%, V edycja - 17%).

W przypadku finansowania od 400 tysiecy do 1 min EUR, opcje te wy-
brato 12% startupdw, co stanowi spadek wzgledem poprzednich lat (I
edycja - 19%, Il edycja - 17%, lll edycja - 13%, IV edycja - 16%).

Finansowanie na poziomie 1 - 2 min EUR zadeklarowato w tym roku
15% startupdw, a na poziomie od 2 do 4 mln EUR ma 13%. Inwestowa-
nie kwot powyzej 4 min EUR moze by¢ bardziej ryzykowne dla inwe-
storéw, i w ubiegtych latach mozna byto zaobserwowac spadek w tej
kategorii (I edycja - 11%, Il edycja 18%, Il edycja - 17%, IV edycja -
10%, V edycja - 6%).
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Jakie macie Zrédta finansowania?
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W ostatnich czterech edycjach udziat Srodkéw wtasnych zatozyciela
w finansowaniu startupéw utrzymuje sie na wysokim poziomie, jest
to tez najczesciej wybierana przez startupy odpowiedz (I edycja - 31%,
Il edycja - 62%, Il edycja - 60%, IV edycja - 56%, V edycja - 58%).

Drugim najpopularniejszym zrédtem finansowania sg prywatni inwe-
storzy, chociaz w poréwnaniu do poprzednich dwdéch edycji widaé lek-
ki spadek (I edycja - 42%, Il edycja - 21%, lll edycja - 45%, IV edycja
- 41%, V edycja - 36%).

Granty z funduszy europejskich maja dos¢ stabilny udziat jako zrédto
finansowania, z lekkimi wahaniami na przestrzeni edycji (Il edycja -
34%, Il edycja - 31%, IV edycja - 40%, V edycja - 35%), podobnie jest
w przypadku finansowania z wzrostu organicznego (I edycja - 30%, Il
edycja - 26%, Ill edycja - 28%, IV edycja - 28%, V edycja - 28%).

Granty z funduszy krajowych wykazujg spadkowy trend, szczegdlnie
widoczny w trzeciej edycji (38%) w poréwnaniu do ostatnich dwdch
edycji (IV edycja - 25%, V edycja - 24%), chociaz nadal stanowig waine
zrédto finansowania dla wielu startupow.

Wyrazny spadek mozna zaobserwowac w przypadku finansowania sie
z VC krajowych (IV edycja - 34%, V edycja - 24%), co moze wskazywaé
na trudnosci w dostepie do krajowych funduszy. Nieznaczna tenden-
cje spadkowa widac takze w przypadku VC zagranicznego (Il edycja
- 13%, IV edycja - 11%, V edycja - 9%), ktére mimo ze mogg oferowac
wieksze fundusze i lepsze mozliwosci skalowania na miedzynarodo-
wych rynkach to wcigz niewiele polskich startupéw deklaruje je jako
zdobyte zrodto finansowania.

W przypadku akceleratoréw i programow inkubacyjnych jako Zrédto
finansowania deklaruje je 8% startupéw, dla kredytu / pozyczki z in-
stytucji finansowej jest to tylko 4%, zas sposréd 170 startupdw biora-
cych udziat w Raporcie zaden z nich nie finansuje sie z crowdfundingu,
co moze sugerowac, ze startupy preferujg bardziej tradycyjne i spraw-
dzone metody pozyskiwania kapitatu.
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na podstawie wynikow uzyskanych z ankiet.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

W=k PNie

W tegorocznej edycji Raportu az 82% startupdw medycznych obecnie
poszukuje finansowania, podczas gdy tylko 18% nie odczuwa takiej
potrzeby.

Startupy w branzy medycznej czesto dziatajg w obszarach wymagaja-
cych intensywnych naktadéw finansowych na badania, rozwéj techno-
logii i certyfikacje. Poszukiwanie finansowania jest zatem niezbedne
do kontynuowania dziatalnosci i wprowadzania innowacji. Co wiecej,
wielu przedsiebiorcéw moze dazy¢ do ekspansji rynkowej, co wyma-
ga dodatkowych srodkow finansowych na marketing, sprzedaz, infra-
strukture oraz rozwdj miedzynarodowy.

W jakiej wysokosci (kwoty EUR) poszukujecie finansowa-
nia?

[l Ponizej 200 tys. EUR [l 200-400tys.EUR [l 400tys.- 1minEUR [l 1-2 min EUR
2 -4 min EUR .PowyZej4mInEUR

WSsrdd startupdw, ktore poszukujg obecnie finansowania, najwiek-
sza grupa potrzebuje srodkéw od 400 tysiecy do 1 min EUR. To
moze sugerowac, ze te firmy sg juz rozwiniete w pewnym stopniu,
ale nadal potrzebujg dodatkowych srodkéw na rozwdj lub ekspan-
sje.

Na drugim miejscu startupy poszukuja nieco wiekszego finansowa-
nia, od 1 do 2 min EUR (20%), i na trzecim miejscu w zakresie od 2
do 4 min EUR (17%) oraz w zakresie 200 - 400 tysiecy EUR (17%).
Poszukiwanie srodkéw powyzej 4 min EUR deklaruje 12% respon-
dentdw.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

Gietda

0 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%

Dla startupdw poszukujacych finansowania gtéwnym Zrédtem, z ktdrego chcie-
liby zdoby¢ srodki sg prywatni inwestorzy (70%, stanowigce 98 respondentéw),
V/C zagraniczne (68%, stanowigce 95 respondentéw), granty z funduszy europej-
skich (64%, stanowigce 89 respondentéw), VC krajowe (62%, stanowigce 87 re-
spondentdw) oraz granty z funduszy krajowych (54%, stanowigce 76 responden-
téw). Prywatni inwestorzy oferuja elastycznosé i czesto mogg dostarczy¢ wiecej
niz tylko finansowanie, np. takze mentoring i sie¢ kontaktéw, podczas gdy Srodki
zagraniczne moga przynies¢ dodatkowe korzysci, takie jak dostep do globalnych
rynkéw i nowych technologii. VC krajowe mogg by¢ natomiast bardziej zoriento-
wane na lokalne rynki i miec lepsze zrozumienie specyfiki danego sektora.

Znacznie mniej popularnymi zrédtami finansowania sg wzrost organiczny,
poszukiwany przez 27% startupdw, akceleratory (20%), programy inkuba-
cyjne (17%), kredyt / pozyczka z instytucji finansowej (10%), crowdfun-
ding (8%), czy gietda (8%).

Ktére zrodta finansowania uwazacie za najmniej korzystne
dla was?

Nie mam negatywnej preferencji

Granty z funduszy europejskich

Prywatni inwestorzy

0 10% 20% 30% 40% 50%
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Znaczna czes¢ startupow nie wskazuje zadnych zrédet finansowania
jako szczegdlnie niekorzystnych (45%), co moze Swiadczy¢ o elastycz-
nosci i gotowosci startupdw do korzystania z réznych dostepnych moz-
liwosci finansowania w zaleznosci od potrzeb i sytuacji.

Kredyty i pozyczki sy postrzegane jako najmniej korzystne przez 28%
startupdw, czego powodem moze by¢, ze takie finansowanie wigze sie
z koniecznoscig sptaty oraz dodatkowymi kosztami odsetkowymi, co
moze obcigza¢ mtode firmy. 17% startupdw uwaza crowdfunding za naj-
mniej korzystne zrédto finansowania, a 14% wskazuje na gietde, co moze
sie wigzac z tym, ze wejscie na gietde jest procesem skomplikowanym,
kosztownym i czasochtonnym, a takze wigze sie z obowigzkami raporto-
wania i przejrzystosci. 8% startupdw uwaza za mato korzystne programy
inkubacyjne oraz VC krajowe, 6% granty z funduszy krajowych oraz VC
zagraniczne, 5% akceleratory i wzrost organiczny, a 4% granty z funduszy
europejskich. Najmniejszy odsetek, tylko 3% (5 respondentdw), wskazuje
prywatnych inwestoréw jako niekorzystne zrddto finansowania.

Jakg runde inwestowania rozpoczynacie lub w trakcie jakiej
rundy jestescie?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu

50%

40%

30%

20%

10%

0%

Seed Series A Series B Inne

Pre-seed

Jedna czwarta startupdéw znajduje sie na etapie pre-seed (24,5%),
ktéry jest najwczesniejszym etapem rozwoju startupu, zazwyczaj po-
przedzajgcym formalne pozyskiwanie finansowania. Na tym etapie
przedsiebiorcy czesto pracujg nad pomystem i przeprowadzajg wstep-
ne badania rynku. Jest to nieznaczny wzrost w poréwnaniu do zeszto-
rocznej edycji (23%).

W tegorocznej edycji najczesciej wybierang obecna runda finansowa-
nia jest wsrdd startupéw Seed (V edycja - 44,5%, IV edycja - 41%).
Faza seed to etap, na ktérym startupy rozwijajg swoje produkty lub
ustugi i zaczynajg testowac je na rynku. Finansowanie w tej fazie jest
kluczowe dla dalszego rozwoju, budowy zespotu i rozpoczecia dziatan
marketingowych.

W przypadku startupéw z rundy Series A widac¢ spadek w poréwnaniu
do zesztego roku (V edycja - 19%, IV edycja - 27%). Faza Series A to
etap, na ktérym startupy zazwyczaj majg juz gotowy produkt i poczat-
kowe przychody.

Tylko 4% respondentéw zadeklarowato rozpoczecie badz bycie w trak-
cie rundy Series B, ktéra czesto jest etapem zaawansowanego skalo-
wania dziatalnosci.
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Jak oceniacie mozliwos¢ zdobycia finansowania w ciggu
ostatniego roku (2023)?

. W ciggu ostatniego roku nic sie nie zmienito w zakresie mozliwosci zdobycia finansowania

. Coraz tatwiej zdoby¢ finansowanie . Coraz trudniej zdoby¢ finansowanie

Ponad potowa respondentdéw uwaza, ze zdobycie finansowania sta-
to sie trudniejsze (51%). Moze to wynika¢ miedzy innymi z rosnacej
konkurencji na rynku startupdw, z ogdlnej sytuacji gospodarczej oraz
wiekszej ostroznosci inwestorow przy wybieraniu projektow, ktorym
zostang przeznaczone $rodki. Niemal potowa respondentéw uwaza
natomiast, ze sytuacja na rynku finansowania startupéw pozostata
stabilna (45%). Tylko 4% startupdw wskazato, ze wedtug nich w ciggu
ostatniego roku zdobywanie finansowania stato sie tatwiejsze.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Wk PNie

Ponad potowa badanych startupéw osiggneta przychody ze sprzedazy
swojego gtéwnego produktu lub ustugi w ubiegtym roku (54%). To po-
zytywny wskaznik, sugerujacy, ze wiele firm zdotato skutecznie wpro-
wadzi¢ swoje produkty na rynek i uzyskac¢ akceptacje klientow.

Az 46% startupow zadeklarowato jednak brak przychodu ze sprzedazy
gtéwnego produktu / ustugi, co moze $wiadczy¢ o napotkanych trud-
nosciach, takich jak problemy z wejSciem na rynek, konkurencja, czy
brak odpowiedniego popytu. Niektdre z tych startupow moga by¢ tak-
ze wcigz w fazie rozwoju lub testowania swojego produktu, co ozna-
cza, ze przychody moga pojawic sie w pdzniejszym czasie.
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Przychod ze sprzedazy gtdéwnego produktu/ustugi w ubie-
gtym (2023) roku byt?

. Wyzszy niz w roku poprzedzajagcym . Nizszy niz w roku poprzedzajgcym . Bez zmian

Startupy, ktére zadeklarowaty osiggniecie przychodu w ubiegtym roku
(2023) wskazaty, ze przychdd ten byt wyzszy niz w roku poprzedzaja-
cym (58%) badz bez zmian (35%). To optymistyczny sygnat dla sekto-
ra, sugerujacy, ze firmy te skutecznie rozwijajg swoje produkty i ustugi
oraz zwiekszajg swojg obecnos¢ na rynku. Tylko 7% startupdw zade-
klarowata, ze przychdd byt nizszy niz w roku poprzedzajgcym.

Jaka byta wysokos¢ przychodu ze sprzedazy gtownego pro-
duktu/ustugi w ostatnim roku (2023) (w ciggu catego roku)
(kwoty w EUR)?

12,5%

[l oo0tys.EUR [10-20tys.EUR [J]20-40tys. EUR [l 40- 100 tys. EUR
100-200tys. EUR [l 200-400tys. EUR [ 400tys.-1minEUR [JjPow. 1 min EUR

Sposréd startupow, ktére zadeklarowaty osiagniecie przychodu
w ubiegtym roku (2023), wiekszos¢ odnotowata przychdd ze sprze-
dazy gtéwnego produktu/ustugi w przedziale do 10 tysiecy EUR
(29%). W dalszej kolejnosci startupy deklarowaty przychody z zakre-
su 40 - 100 tysiecy EUR (22%) i 100 - 200 tysiecy EUR (12,5%). To
juz dos¢ znaczace kwoty, sugerujace pewien stopien zaawansowania
i ugruntowania na rynku. Miedzy 200 a 400 tysiecy EUR miesci sie
7% startupdw, zas od 400 tysiecy do 1 mIn EUR jest to 10%. Bar-
dzo pozytywnym zjawiskiem jest takze fakt, ze 7% startupdw osigga
przychdd powyzej 1 min EUR.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

Czy w ciggu ostatniego roku zmienity sie koszty utrzymania
startupu?

. Nie ulegly istotnej zmianie . Znaczaco zmniejszyly sie . Znaczgco zwiekszyty sie

Wiekszo$¢ startupow (51%) zgtasza, ze ich koszty utrzymania nie ule-
gly istotnej zmianie w ciggu ostatniego roku. To sugeruje stabilnos¢
w zakresie finanséw i prowadzenia dziatalnosci. Dla znacznej czesci
firm (42%) koszty utrzymania znaczgco wzrosty w poréwnaniu z po-
przednim rokiem. Moze to wynikac z réznych czynnikdw, takich jak np.
inflacja, ekspansja rynkowa, wdrazanie nowych funkcjonalnosci czy
tez rozwoj infrastruktury technologicznej. Istnieje rowniez mniejsza
grupa firm (7%), ktérych koszty utrzymania znaczgco zmniejszyty sie
W ciggu ostatniego roku. Moze to wynika¢ m.in. z optymalizacji proce-
sow, redukcji zatrudnienia lub zmiany strategii biznesowe;j.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu . 2 edycja raportu
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uzytkownikow kapitatu

W ostatniej edycji odnotowano wyrazny wzrost znaczenia przychoddw jako
miernika sukcesu, co moze sugerowac, ze startupy coraz bardziej skupiajg
sie na generowaniu dochoddw jako gtéwnym wskazniku ich wydajnosci (11
edycja - 25%, Il edycja - 24%, IV edycja - 24%, V edycja - 33,5%).

Na drugim miejscu w tym roku startupy wskazywaty liczbe uzytkownikow,
chociaz w poréwnaniu do poprzednich lat obserwuje sie tendencje spad-
kowa (Il edycja - 37%, Ill edycja - 34%, IV edycja - 30%, V edycja - 28%).

Pozyskanie kapitatu pozostaje stosunkowo stabilnym miernikiem suk-
cesu, co moze $wiadczy¢ o statej potrzebie finansowania dziatan roz-
wojowych i ekspansji startupdw (Il edycja - 19%, lll edycja - 22%, IV
edycja - 22%, V edycja - 19%).
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Zysk, jak co roku, jest najrzadziej wybieranym miernikiem sukcesu
wsrdd startupdw (Il edycja - 3%, Il edycja - 4%, IV edycja - 10%, V edy-
cja-7,5%).

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

. Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢ .Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego
. Podpisane listy intencyjne . Podpisane umowy komercyjne

Wiekszo$¢ przychoddw pochodzi zza granicy
. Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢ . Inne

Wysoki odsetek startupdéw planujgcych ekspansje miedzynarodowg
wskazuje na ambicje rozwojowe oraz dazenie do zwiekszenia skali
dziatalnosci i przychoddw poprzez dotarcie do nowych klientéw poza
krajem - ponad potowa startupéw (59%) nie jest jeszcze obecnych na
rynkach zagranicznych, ale planuje wej$¢ na te rynki w przysztosci.

Czesc startupdw zaczeta juz z powodzeniem operowac poza granicami
kraju i zarejestrowata przychdd z dziatalnosci na rynkach zagranicz-
nych (15%). Listy intencyjne sg czesto pierwszym krokiem w forma-
lizacji wspotpracy biznesowej, w tegorocznej edycji podpisane je ma
7% startupdw - podobnie jak w przypadku podpisanych uméw komer-
cyjnych (takze 7%). Dla 6% respondentéw (10 ankietowanych) wiek-
szo$¢ ich przychoddéw pochodzi zza granicy. Tylko 4% startupéw nie
jest obecna komercyjnie na rynkach zagranicznych i nie planuje by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
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Europejska Brytania Wschodnia
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Jako kluczowy region dla sukcesu biznesu 92% startupédw wskazato
Unie Europejska, co moze odzwierciedla¢ blisko$¢ geograficzng, ta-
twiejsze procedury handlowe, lepszg znajomos¢ prawa oraz wspdlny
rynek, ktore utatwiajg ekspansje i dziatalno$¢ w tym regionie. Dodat-
kowo, dostep do funduszy europejskich oraz programéw wspieraja-
cych innowacje czyni UE atrakcyjnym rynkiem dla startupdw.

Stany Zjednoczone s postrzegane jako rynek o duzym potencjale zby-
tu i wysokim poziomie innowacyjnosci, dlatego nie dziwi, ze 55% star-
tupdw chciatoby rozpocza¢ ekspansje wiasnie tam. Na startupowym
podium krajow / regiondw istotnych dla powodzenia biznesu wska-
zywana jest takze Wielka Brytania (43%), ktéra mimo Brexitu nadal
pozostaje waznym rynkiem m.in. ze wzgledu na srodowisko bizneso-
we, dostep do kapitatu oraz jezyk angielski, ktéry utatwia komunikacje
i nawigzywanie wspdtpracy miedzynarodowe;.

Dla startupdw interesujgcymi regionami sg takze Bliski Wschdd (16%),
Azja Wschodnia (8%) oraz Ameryka Potudniowa (5%). Mniejszym zain-
teresowaniem starupy darza Afryke (3%), Chiny (2%), badz Kanade (2%).

Jakie wyzwania / bariery ekspansji sg dla was najistotniej-
sze?

. 5 edycja raportu . 4 edycja raportu . 3 edycja raportu
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Nawigzanie kontaktéw biznesowych
i zdobycie partneréw

Kwestie finansowe
Odpowiednia strategia
marketingowa i dystrybucja
Konieczno$¢ certyfikacji
Regulacje prawne

Specyfika i potencjat

rynku docelowego

Bariera jezykowa / kulturowa
Przejscie badan przedklinicznych
Potencjat internacjonalizacji
oferowanego rozwigzania

Nie ma przed nami zadnych
barier ekspansji

Nawigzanie kontaktéw biznesowych i zdobycie partneréw to najcze-
Sciej wskazywane wyzwanie dla startupéw. W pigtej edycji wskazato
na to 55% respondentdéw, co oznacza niewielki spadek w poréwnaniu
do czwartej edycji (57%), ale wzrost w poréwnaniu do trzeciej edy-
cji (44%). Wzrost ten moze wynika¢ z rosnacej potrzeby budowania
silnych sieci partnerskich w dynamicznie zmieniajgcym sie ekosyste-
mie startupowym, szczegdlnie ze nawigzanie kontaktow biznesowych
moze by¢ kluczowe dla ekspansji i zdobywania nowych rynkdw.

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



Wybrane statystyki

W piatej edycji az 52% respondentéw wskazato kwestie finansowe
jako istotne wyzwanie, co stanowi znaczny wzrost w poréwnaniu do
czwartej (39%) i trzeciej edycji (31%). Wzrost ten moze by¢ spowodo-
wany zwiekszonymi potrzebami kapitatowymi na rozwdj i ekspansje
oraz trudnosciami w pozyskiwaniu finansowania w zmieniajgcym sie
otoczeniu gospodarczym.

Strategia marketingowa i dystrybucja sg barierg dla 35% responden-
tow w piatej edycji, co stanowi wzrost w poréwnaniu do czwartej
edycji (26%). Moze on by¢ spowodowany rosnacg konkurencja oraz
potrzebg dostosowania strategii marketingowych do nowych rynkéw
i kanatow dystrybucji.

Konieczno$¢ certyfikacji jest wyzwaniem dla 28% respondentéw
w pigtej edycji, co stanowi spadek w poréwnaniu do czwartej edycji
(34%) i jest niemal réwne wynikom z trzeciej edycji (28,5%). Spadek
moze sugerowac, ze startupy coraz lepiej radzg sobie z procesami cer-
tyfikacji lub lepiej przygotowuja sie do spetniania wymagan regula-
cyjnych.

Regulacje prawne jako bariere wskazato 27% respondentéw w piatej
edycji, co stanowi znaczny spadek w poréwnaniu do czwartej edycji
(38%) i trzeciej edycji (46,5%). Ten spadek moze wskazywac na lepsze
zrozumienie i adaptacje startupow do lokalnych przepiséw prawnych
oraz poprawe wsparcia prawnego dostepnego dla startupow.

Specyfika i potencjat rynku docelowego sg wyzwaniem dla 18% re-
spondentéw w pigtej edycji, co stanowi znaczny spadek w poréwna-
niu do czwartej edycji (28%) i trzeciej edycji (37,5%), co moze sugero-
waé, ze startupy lepiej rozumiejg rynki docelowe i lepiej przygotowuja
sie do ekspansji na nowe rynki.

Najmniejszymi barierami dla startupdw sa bariera jezykowa (9%),
przejscie badan klinicznych (6%) oraz potencjat internacjonalizacji
(4%). W tegorocznej edycji Raportu 4% respondentéw stwierdzito, ze
nie ma przed nimi zadnych barier ekspansji.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu! 27
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AI4LUS

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

AI4SKIN P.skin

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

8!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

uczenia sie, ktory rewolucjonizuje sposéb wykrywania i diagnozowa-
nia chordb uktadu oddechowego za pomocg obrazowania ultrasono-
graficznego. Jedng z kluczowych zalet platformy jest jej zdolnos¢ do
wspierania lekarzy (radiologdéw, pulmonologdw, ratownikéw medycz-
nych) we wczesnej diagnostyce chordéb uktadu oddechowego. Al4LUS
jest skalowalnym rozwigzaniem, wykrywajgcym i klasyfikujgcym cho-
roby na ich najwczesniejszych etapach, umozliwiajgc lekarzom szyb-
ka interwencje i wdrozenie skutecznych plandéw leczenia. Stanowi
znaczacy krok naprzéd w opiece zdrowotnej, oferujgc kompleksowe
rozwigzanie najbardziej palacych problemdw stojacych przed branza
medyczng w zakresie chordb uktadu oddechowego. Dzieki potencja-
towi poprawy wynikdéw pacjentéw, obnizenia kosztéw i utatwienia
wspotpracy miedzy pracownikami medycznymi, Al4LUS moze zrewo-
lucjonizowaé sposéb $wiadczenia opieki zdrowotnej, czyniac ja bar-
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Onkologia, dermatologia.

dziej wydajng, skuteczng i dostepna dla wszystkich.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Pulmonologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze !

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych !

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Al4LUS to innowacyjny system, wykorzystujacy algorytmy gtebokiego

AI4SKIN to innowacyjne rozwigzanie majace za zadanie wsparcie
lekarzy we wczesnej diagnostyce nowotwordw skory. System wy-
specjalizowanych algorytméw do automatycznego rozpoznawania
nowotwordw skory bazujacych na obrazach z mikroskopii epilumine-
scencyjnej (ELM) wykorzystany moze zosta¢ w gabinetach lekarskich
i innych placéwkach stuzby zdrowia do badan przesiewowych w kie-
runku rozpoznania czerniaka. Dzieki algorytmom sztucznej inteligencji
i uczenia maszynowego, rozpoznaje znamiona melanocytowe na pod-
stawie zdje¢ wykonanych wideodermoskopem. System wspiera leka-
rza w analizie obrazu, przyspiesza dostep do profesjonalnej wczesnej
diagnostyki oraz eliminuje ryzyko btednego rozpoznania obrazu po-
przez skupienie sie na metodach przetwarzania, analizy i klasyfikacji
obrazéw znamion melanocytowych skdry z wykorzystaniem 4 strategii
oceny obrazu jednoczesnie.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
¢ Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

i Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

i Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Bliski Wschdd, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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AIDIFY @AIDIFY

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,.

8!
[

Co jest Waszym produktem/ustugg?

wac i zwiekszy¢ efektywnos¢ procesu rozwoju pracownikéw z branzy

farmaceutycznej.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Farmacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
na aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Korporacja, osoby zwigzane z branza farmaceutyczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Wiekszos¢ przychodéw pochodzi z zagranicy.

komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
Kanada, Stany Zjednoczone.

nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Aidmed

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

AIDMED wspiera zdalng diagnostyke i monitorowanie rehabilitacji pa-
cjentéw z chorobami przewlektymi. Mamy wtasne urzgdzenie zbiera-
jace dane z pacjenta oraz algorytmy oparte na Sztucznej Inteligencji,
AIDIFY to platforma edukacyjna wspierana przez algorytmy uczenia
maszynowego, stworzona po to, aby zautomatyzowac, ustrukturyzo-

automatycznie przetwarzajgce sygnaty. System jest wyrobem medycz-
nym (certyfikowanym klasy lla), przeznaczonym do diagnostyki zabu-
rzenn oddychania podczas snu w warunkach domowych (poligrafia)

oraz wykrywania zdarzen patologicznych podczas pracy serca.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Kardiologia, laryngologia, pulmonologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, edukacja, pharma/suplementy diety, samodziel-

Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
i ony.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
: Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
 1-2min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE
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AILIS Breast Cancer

Prediction Technology

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

NILIS

www.ailiscare.com 1)

@ ) media@ailiscare.com _
S ) i AIMEDICUM tworzy oprogramowanie dla chirurgéw wykorzystujg-

i cych indywidualne szablony w przeprowadzaniu operacji. Oprogramo-

Co jest Waszym produktem/ustugg?

AILIS to pierwszy na $wiecie zintegrowany system monitorowania

zdrowia piersi, ktéry ma szanse uratowaé miliony kobiet na catym

Swiecie. Jest to nowoczesna, wykorzystujaca sztuczng inteligencje, :

bezkontaktowa, bezbolesna i catkowicie bezpieczna (bez promienio-

wania) metoda wykrywania raka piersi. System AILIS taczy w sobie !
najnowoczesniejszg technologie, parametryczne obrazowanie dyna-
miczne oraz telemedycyne i jest w stanie natychmiast wykryé objawy

raka piersi oraz oszacowac ryzyko rozwoju choroby. System wykonuje

badanie piersi w zaledwie 4 minuty i podaje wynik badania po 10 mi- :
nutach w aplikacji, wiec cata procedura trwa okoto 15 minut. W 2024
r. AILIS kontynuuje proces oceny klinicznej, po ktérym nastgpi certyfi-

kacja i wprowadzenie ustugi na rynek.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka raka piersi.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
obrazowanie.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiul!

AIMEDICUM

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

AiMedicum

aimedicum.pl )

Co jest Waszym produktem/ustuga?

wanie automatyzuje proces projektowania, ktéry moze by¢ wykonany
przez lekarza w krétkim czasie. Bazuje na automatycznej segmentacji

wspieranej Al oraz intuicyjnym kreatorze, dzieki czemu do stworzenia

szablonu chirurgicznego nie s potrzebne umiejetnosci inzynierskie.
Model biznesowy realizowany jest na zasadzie modelu freemium,
gdzie uzytkownik ptaci za eksport plikow do druku technologiami
przyrostowymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, onkologia, ortopedia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
© Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawéd medyczny.

i Wskaz aktualny etap rozwoju.
Al/machine learning, wyroby medyczne, telemedycyna, diagnostyka/

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

i Ponizej 200 tysigcy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

: Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.
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AllBright Health

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,.

Co jest Waszym produktem/ustugg?

AllBright Health to firma oferujgca nowoczesne rozwigzania IT dla
© jako$¢ i dostepnos¢ opieki medycznej dla pacjentéw. Czat autono-
autorskie aplikacje typu white label oraz konfigurowalne narzedzia
do telemonitoringu, dostosowane do indywidualnych potrzeb. Firma
korzysta z najnowszych technologii, a jej systemy IT sg szyte na miare

placowek medycznych i jednostek naukowo-badawczych. Wsrdd nich:

i budowane od podstaw, w oparciu o analize biznesowa. Oferujemy
takze gotowe aplikacje dla zdrowia. AllBright Health jest czescia grupy
AllBright Technologies - ekspertéw w projektowaniu i wdrazaniu roz-
Ginekologia, kardiologia, medycyna rodzinna, psychiatria/psycholo-
gia, pulmonologia, telemedycyna.

wigzan IT, skoncentrowanych na uzytkowniku.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, kardiologia, medycyna rodzinna, onkologia,
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, telemedycyna.

pediatria, psychiatria/psychologia.
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
roby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, pacjent, firma ubezpieczeniowa, startup.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i nym etapie Waszego rozwoju?
Stworzenie produktu w oparciu o zbadane potrzeby klientdw.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i komercyjnie?
: Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i nesu?
i Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Unia Europejska.
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aloe chat

Aloe Chat

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Naszym produktem jest medyczny czat wspomagany sztuczng inteli-

gencjg, odciazajacy i przyspieszajacy prace lekarzy oraz podnoszacy
micznie zbiera wywiad lekarski oraz podsumowuje zebrane informa-
cje dla lekarza, dodatkowo inteligentnie wspomaga w uzupetnieniu
dokumentacji medycznej. Moze by¢ wykorzystywany jako narzedzie

do teleporad lub wywiadu przed wizytg lekarska.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
AR/VR, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna, wearables - nie wy-
ny, firma ubezpieczeniowa.

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
: Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE
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Aptamedica

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

AssistAl

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

@

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Startup zajmuje sie tworzeniem uniwersalnego i niewielkiego urza-
dzenia do przytdézkowej diagnostyki biochemicznej krwi pacjenta,
wprowadzajgc innowacje w postaci mozliwosci monitorowania steze-
wsparcia decyzji lekarskich.

nia wybranej substancji w czasie rzeczywistym.

W zaleznosci od wybranej jednorazowej koricéwki pomiarowej mozemy
oznaczy¢ stezenie danej substancji natychmiastowo - poczatkowo pla-
nujemy wdrozenie testdbw do oznaczen antybiotykdw (wankomycyny,
liwia przeprowadzenie badania EKG. Jego unikalnos$¢ polega na zastoso-
Nasza technologia w zastosowaniu Point-Of-Care umozliwi szybka dia-

gentamycyny) i markeréw stanu zapalnego (prokalcytoniny).

gnoze, co jest kluczowe w leczeniu ciezkich choréb. Czasowa reakcja
ma znaczacy wptyw na skutecznosc terapii, szczegdlnie w przypadku
choréb takich jak sepsa. Dostep do naszej nowoczesnej technologii
utatwi prace swiadczeniodawcom, przyczyniajac sie do szybszych wy-
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna, medycyna ratunkowa.

nikow testdw i spersonalizowanej terapii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, farmacja, intensywna terapia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, biotechnologia, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym gtéwnym produktem jest aplikacja MedAssistAl, ktéra tgczy
zaawansowane technologie sztucznej inteligencji z medycyna. Apli-
kacja ta umozliwia zbieranie szczegétowego wywiadu medycznego,
automatyczne stawianie diagnoz oraz sugerowanie dalszej diagnosty-

ki i plandéw leczenia, uwzgledniajgc indywidualne potrzeby pacjenta.
Jest ona zintegrowana z urzadzeniami wearable, co pozwala na ciagte
monitorowanie stanu zdrowia i dostarcza precyzyjnych danych dla

Dodatkowo, oferujemy AssistAlStethoPro - rewolucyjny stetoskop z wie-
loma czujnikami. Ten zaawansowany e-stetoskop wyposazony jest w czuj-
niki akustyczne, termiczne, monitorujace tetno i saturacje, a takze umoz-

waniu sztucznej inteligencji do analizy dzwiekdw serca i ptuc, co znaczaco
podnosi doktadno$¢ diagnozowania. AssistAlStethoPro, oprécz swojej
funkcjonalnosci diagnostycznej, petni rowniez role edukacyjna, wspiera-
jac pacjentéw i lekarzy w lepszym zrozumieniu stanu zdrowia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne,
telemedycyna, udzielanie swiadczen zdrowotnych (profilaktyka, dia-
gnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
¢ Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawéd medycz-
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysigcy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

: sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
- Nie.
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i nym etapie Waszego rozwoju?
© Funkcjonalnos¢ i niezawodnos¢ produktu w badaniach.
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i komercyjnie?
i Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

i Afryka, Unia Europejska.
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Aurero

Co jest Waszym produktem/ustugg?
System do zarzadzania i automatyzacji placéwek medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
¢ Minimum Viable Product.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.
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AUTOCAST

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest AutoCast - innowacyjna wkfadka ortopedyczna
przeznaczona do leczenia i zapobiegania powiktaniom stopy cukrzyco-
wej. AutoCast zostat stworzony z mysla o pacjentach z cukrzycg, ktd-
rzy czesto doswiadczajg neuropatii obwodowej i zaburzen krazenia, co
prowadzi do wystepowania owrzodzen i innych powikfan stop. Nasza
wktadka wykorzystuje zaawansowang technologie stymulacji, aby przy-
spieszy¢ proces gojenia, poprawi¢ przeptyw krwi oraz zwalczy¢ biofilm
© bakteryjny, zmniejszajac ryzyko infekcji i innych powikfari. Ponadto,
AutoCast oferuje spersonalizowane plany leczenia, ktére sa dostosowa-
ne do indywidualnych potrzeb kazdego pacjenta. Nasz produkt zostat
© zaprojektowany z mysla o zapewnieniu wygodnego i skutecznego roz-
wigzania, ktére nie tylko tagodzi objawy, ale takze zapobiega przysztym
powiktaniom. Poprzez naszg innowacyjng wkfadke, dgzymy do zmiany
sposobu, w jaki zajmuje sie opieka nad stopa cukrzycowg, i poprawy
jakosci zycia pacjentéw dotknietych tg choroba.

i W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

: W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
© Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
i Unia Europejska.
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aVvalio

Avalio

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,.

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Avalio to firma healthtech tworzaca rozwigzania SaaS oparte na
sztucznej inteligencji, ktére poprawiajg sposob, w jaki branza opieki
zdrowotnej zarzadza swoimi procesami back-office w celu zapew-
nienia lepszej opieki nad pacjentem. Oprogramowanie obniza koszty
i czas zarzadzania placdwka w obszarach takich jak zakupy medyczne,
analityka kosztow statych i zmiennych, wydatki biezace, serwisy sprze-
tu i wiele innych. Rozwigzanie adresowane jest do S$rednich, duzych
kiwania, zmniejszenie obcigzenia informacyjnego i emocjonalnego oraz po-

i sieciowych placowek medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diagnostyka laboratoryjna, ginekologia, kardiologia, laryn-
gologia, medycyna rodzinna, okulistyka, ortopedia, rehabilitacja, sto- :
badan klinicznych, odpowiadajac na rosnacy trend pacjentéw samodzielnie
poszukujgcych badan.

matologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, platforma internetowa (marketplace), samo-
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geriatria,
ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neurologia,
okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria, psychiatria/psychologia,
pulmonologia, radiologia, rehabilitacja, badania kliniczne.

dzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
© Nie.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

BadaniaKliniczne.pl,

M Clinical
Trials

CTIN Ltd

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia.
,:'k\

Co jest Waszym produktem/ustuga?

BadaniaKliniczne.pl (ClinicalTrials.eu) to zaawansowany portal internetowy,
ktéry umozliwia dostep do informacji na temat klinicznych badarn medycz-
nych prowadzonych w Europie, w wielu jezykach, przejrzyscie i przystepnie.
Platforma dostarcza kompleksowych informacji na temat badan, kryteriéw
kwalifikacyjnych i lokalizacji w Europie, wszystko to przedstawione w jezyku
przyjaznym dla pacjentéw. Naszym celem jest uproszczenie procesu wyszu-

taczenie pacjentéw z potencjalnymi leczeniami. Dzieki BadaniaKliniczne.pl
pacjenci, badacze i inne zainteresowane osoby mogg szybko uzyskac¢ do-

step do aktualnych i wiarygodnych informacji na temat badan klinicznych
prowadzonych w Europie. Portal uzupetnia tradycyjny model rekrutacji do

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, pharma/suplementy
diety, platforma internetowa (marketplace), badania kliniczne.

. Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
: Etap komercjalizacji.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

| Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

- Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nym etapie Waszego rozwoju?

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-

i mercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
i Unia Europejska, Wielka Brytania.
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BD Polska

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,.

Biotreat Vascular

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Wirtualna Klinika - interaktywna edukacja medyczna z uzyciem rzeczy
wistych danych klinicznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, geriatria, ginekolo

gia, kardiologia, medycyna rodzinna, neurologia, onkologia, pulmono
logia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, samodzielna aplikacja
IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, administracja pu

bliczna, studenci kierunkow lekarskich i nauk o zdrowiu.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
mercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy byc.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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BIOTREAT VASCULAR

Co jest Waszym produktem/ustuga?
ednorazowy zestaw do leczenia zylakdw koriczyn dolnych przy pomocy

i kleju medycznego. Wyr6b zawiera specjalny aplikator w formie pistole-

tu podajacego, klej medyczny oraz jednorazowy zestaw akcesoriow do

przeprowadzenia zabiegu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia.

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
© Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Proof of Concept.

¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

. sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

i Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-

i mercyjnie?
Zarejestrowany przychod z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

| nesu?
: Bliski Wschad, Unia Europejska.
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Biovalley

Spotka akcyjna

bobomed.care

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Bioaktywna, biodegradowalnam naturalna wtdknina zastepujgca ba-
wetne na tekstylia szpitalne chronigca pacjentéw przez SEPSg i innymi
zakazeniami szpitalnym do zastosowan poza salami operacyjnymi. Ten
wynaleziony materiat w wyniku prac B+R Politechniki todzkiej i Bio-
valley otrzymat juz patent polski i PCT oraz zostat wyrdzniony przez
miedzynarodowa spotecznos¢ poprzez przyznanie ztotych i srebrnych
medali za przetomowg technologie ekologiczng chronigca przed SEP-
S3 o zasiegu globalnym, w Taiwanie, Bangkoku, Genewie i Iranie.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geria-
tria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neu-
rologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria, psychiatria/psy-
chologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Biotechnologia, medtech.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu
(kwoty EUR)?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Azja Wschodnia, Chiny, Stany Zjednoczone.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Be & med

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Nasza aplikacja umozliwia rodzicom asynchroniczng konsultacje z leka-
rzami, eliminujgc bariery czasowe i geograficzne. Pozwala to na szyb-
ka i skuteczng reakcje na wszelkie objawy i pytania dotyczace zdrowia
dziecka.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna, neurologia, pediatria.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, platforma internetowa (market-
place), telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtdéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
mercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy byc.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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BRAIN
SCAN

BrainScan

Spotka akcyjna

9 BrainTech

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

BrainTech

Co jest Waszym produktem/ustuga?

sowe wsparcie decyzji klinicznych bazujgcych na analizie skanéw tomo-
grafii komputerowej mézgu. To wyréb medyczny, ktéry wykrywa szeroki :
zakres zmian patologicznych madzgu, opierajac sie na unikatowym zbiorze
danych obejmujgcym ponad 250 000 badar tomograficznych mdzgu (po-
nad 12,5M pojedynczych skandw). Wynik analizy przeprowadzonej przez
BrainScan CT jest dostepny dla lekarza prowadzgcego w mniej niz 3 minuty.
Skutecznos¢ systemu zostata potwierdzona na jednym z najwiekszych SOR
w Polsce uzyskujac skrécenie transferu pacjenta na oddziat o: 69 minut
w przypadku udaru moézgu nieokreslonego jako krwotoczny lub zawatowy;
66 minut w przypadku krwotoku srédczaszkowego; 33 minuty w przypadku
urazu érédczaszkowego. BrainScan CT analizuje ponad 12 000 badar tomo-
grafii komputerowej miesiecznie, w ostatnim kwartale zaobserwowalismy
eksponencjalny wzrost liczby przetwarzanych badan co jednoznacznie po-
i Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

twierdza rosngcy popyt na tego typu ustugi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Neurologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba przetwarzanych badan.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-

mercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

BrainTech jest spdtka oferujaca sprzet i oprogramowanie dla technologii
BCI (Interfejs Mdzg-Computer) i EEG (Elektroencefalografia) dla nauki,
przemystu i edukacji. Firma powotana zostata w 2012 roku - od tego cza-
BrainScan CT to system oparty na sztucznej inteligencji, oferujacy komplek-

su zespoty inzynieryjno-badawcze opracowaty serie produktéw Perun,
Blinker i Svarog.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Neurologia, psychiatria/psychologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, biotechnologia, dane medyczne, edukacja, reha-
bilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny,
pacjent, korporacja.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
{ 1-2mInEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
i Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
¢ Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
| mercyjnie?

Zarejestrowany przychod z rynku zagranicznego.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

: Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?

Unia Europejska.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
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BRASTER®

BRASTER

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Urzadzenie medyczne do badania piersi w ramach profilaktyki raka pier-

si kobiet ze wspomaganiem sztucznej inteligencji (Al).

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ginekologia, medycyna rodzinna, onkologia, zdrowie publiczne.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

nie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny,

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, samodzielna aplika-
i cjalT.

pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

mercyjnie?
Wiekszos¢ przychodéw pochodzi zza granicy.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Ameryka Potudniowa, Azja Wschodnia, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

CALMSIE

THERAPEUTICS

Calmsie Sk

Delaware C-corp / Spotka z ograniczong
odpowiedzialnoscia.

8!
@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Mission Amygdala to platforma dajgca natychmiastowe wsparcie

dzieciom z depresjg i zaburzeniami lekowymi. Pomagamy w prewen-
cji, wczesnej interwencji i uzupetniamy standardowg terapie. Nasz
produkt, stworzony przez doswiadczonych lekarzy i informatykéw
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, telemedycy-
na, udzielanie $wiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, lecze-

we wspotpracy z dzieémi, integruje najlepsze praktyki terapeutyczne,
konwersacyjng sztuczng inteligencje i gry mobilne.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Medycyna rodzinna, pediatria, psychiatria/psychologia.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Metryki zwigzane z zaangazowaniem uzytkownikow i skutecznos¢ kli-
niczna.

. Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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CancerCenterAl

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,.

Cardiomatics & cardiomatics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

8!
@

Co jest Waszym produktem/ustugg?

CancerCenter.ai - Platforma internetowa dla cyfrowej patologii i ra-
diologii z wykorzystaniem sztucznej inteligencji. Z pomoca Al nasza
platforma internetowa CancerCenterAl pomaga patologom i radiolo-
gom/onkologom w stawianiu szybszych i doktadniejszych diagnoz za
posrednictwem wyspecjalizowanych modutéw. Nasza platforma inter-
netowa oferuje intuicyjng przegladarke plikdw i przegladarki danych

patologicznych, a takze radiologicznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, onkologia, radiologia, patologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne, eduka-
i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, telemedycyna.

cja, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Afryka, Bliski Wschéd, Unia Europejska.
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Tak.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

e

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Cardiomatics to startup z branzy technologii medycznych z siedziba
w Polsce, specjalizujacy sie w analizie elektrokardiograméw (EKG)
z wykorzystaniem sztucznej inteligencji. Oprogramowanie wyko-
rzystuje opartg na chmurze sztuczng inteligencje do automatyzacji
odczytu EKG, identyfikujgc rézne nieprawidtowosci serca szybko i z
duzg doktadnoscia. Jest ono kompatybilne z szeroka gama urzadzen
rejestrujgcych EKG i ma na celu przyspieszenie diagnozy, umozliwiajac
pracownikom stuzby zdrowia efektywne zarzadzanie wiekszg liczba
pacjentow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Kardiologia.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

. komercyjnie?

Wiekszos¢ przychodoéw pochodzi zza granicy.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Unia Europejska.
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CAREBITS

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Spétka oferuje najwyzszej jakosci, kompleksowe rozwigzania stosowane
zarébwno w prywatnej czy publicznej stuzbie zdrowia, jak i w domowe;j te-
ja decyzje o terminach wizyt kontrolnych. Algorytmy wspomagaja rowniez

leopiece oraz zdalnym monitoringu parametrow zyciowych i rehabilitacji.

System KTG Carebits to wysokiej klasy innowacyjny kardiotokograf stuza-
cy do dtugotrwatego monitorowania serca ptodu i czynnosci skurczowej
macicy monitorujac, zapisujac i analizujac takie parametry jak: FHR (car-
dio), TOCO (skurcze macicy), FMOV (ruchy ptodu). System jest skoordyno-
wany z Centrum Monitoringu Potozniczego, zatrudnia potoznych i lekarzy
i calistéw, ktdrych placéwka nie posiada (nawigzanie wspétpracy). Umozliwia
to $wiadczenie petnego zakresu ustug Koordynowanej Opieki Zdrowotnej,
a co za tym idzie wiekszego budzetu powierzonego z NFZ.

specjalistow by zapewni¢ pacjentkom najlepszg opieke 24/7.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Ginekologia, medycyna rodzinna, psychiatria/psychologia, potoznictwo.
i W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, kardiologia, medycyna rodzinna, pulmonologia, Koordy-

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, telemedycyna, udzielanie swiadczerh

zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny,

pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

7

ChroniSync

ChroniSync

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustuga?

ChroniSync to platforma zdalnej diagnostyki, dedykowana do koordyno-
wania i personalizacji opieki zdrowotnej dla pacjentéw chorych przewlekle.
Platforma przewidziana jest dla chordb kardiologicznych, diabetologicznych,
endokrynologicznych oraz pulmonologicznych. Rozwigzanie taczy ze sobg
lekarzy prowadzacych, pacjentow, lekarzy specjalistéw oraz wszystkie osoby

zaangazowane w proces leczenia przewlekle chorych (dietetyka, pielegniarke
itp). Rozbudowane algorytmy Al nadzorujg stan zdrowia pacjenta i podejmu-

pacjenta w procesie wprowadzania niezbednych wynikdw badan. Kluczo-
wym wyréznikiem posréd innych platform telemedycznych jest odwzorowa-
nie i zautomatyzowanie procesu koordynacji pacjenta oraz wsparcie algoryt-
mow Al podczas ustalania Indywidualnego Planu Opieki Medycznej (IPOM).
Dodatkowo, platforma daje mozliwos¢ dostepu do marketplace lekarzy spe-

nowana Opieka Zdrowotna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, platforma

internetowa (marketplace), telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
i ny, pacjent, koordynator.

i Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Proof of Concept.

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysigcy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i komercyjnie?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- reyim

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

i Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
© Unia Europejska.
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[T CliniNote

CliniNote

Co jest Waszym produktem/ustuga?

CliniNote - system do strukturyzowania i analizy notatek medycznych.
i W kazdym.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geria-
tria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neu-
rologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria, psychiatria/psy-
Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

chologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja.
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
ma/suplementy diety, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

ny, korporacja, firma farmaceutyczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma do przekazywania video rekomendacji z zaleceniami lekar-
skimi od placowki medycznej do pacjenta.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT.

ny, pacjent.

Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne, phar-

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
© Nie.

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
klientow.

Opinia uzytkownikéw testowych i pierwsze reakcje potencjalnych

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

nesu?
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Customy Customy

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

)_DATA LAKE"

Data Lake

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

@

Co jest Waszym produktem/ustugg?

projektowania indywidualnych implantéw.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, onkologia, ortopedia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, wyroby medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
© Nie dotyczy.

ny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
¢ 1-2minEUR.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

@

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Oprogramowanie medyczne umozliwiajace tatwe i dokfadne prze-
ksztatcanie obrazéw medycznych w modele 3D, gotowe do druku oraz

Jestesmy firma IT, ktdra jest odpowiedzialna za kilka produktéw zwia-
zanych z danymi medycznymi, gtdwnie w zakresie tworzenia rejestréw

© chordb rzadkich. Jestesmy twdrcami aplikacji Data Lake Application,
ktéra jest pierwsza na Swiecie aplikacjg, ktora tagczy badaczy, leka-
rzy oraz pacjentéw. Umozliwia dla badaczy, placowek medycznych
© oraz lekarzy, i innych takze niemedycznych podmiotéw (np. dla firm
w bankowosci) fatwy sposéb do zbierania zgdd. System Data Lake Ap-
plication jest pierwszym takim system, opartym o niezmienialne zro-
dto prawdy - o technologie Blockchain, zaimplementowang zgodnie
z standardem HIIPA oraz GDPR (RODO).

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Blockchain, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- : Ni

Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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DC Software €Y-@

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest oprogramowanie wspierajgce proces prowadze-
nia badan klinicznych - eOS System. Rozwigzanie dedykowane jest firmom
farmaceutycznym, CRO, osrodkom badan klinicznych oraz osrodkom ba-
dawczym na uczelniach medycznych. eOS to platforma Cloud Software,
ktéra wykorzystuje technologie Al, Machine Learning, Work Flow czy Big
Data. Dzieki temu jest w stanie wspiera¢ srodowisko badan klinicznych
m.in. w zakresie koordynacji rekrutacji i faz wykonalnosci, zdalnego moni-
torowania stanu zdrowia pacjentdéw, zarzadzania randomizacjg i wysytka
substancji badawczych, czy tez utrzymywania projektu, harmonogramu
oraz wizyt i profili pacjentéw. Produkt zostat opracowany w celu rozwigza-
nia podstawowych problemoéw srodowiska badan klinicznych, takich jak
zarzadzanie ztozong dokumentacjg, rozproszona komunikacja czy opdz-

nienia spowodowane rekrutacja.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

urzadzen medycznych, rejestry medyczne - realizowane w kazdej dzie-
: Korporacja.

dzinie medycyny.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, biotechnologia, dane medyczne, wyroby me-

dyczne, pharma/suplementy diety, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Osrodki Badan Klinicznych, Firmy CRO, Sponsorzy Badan Klinicznych.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Deepflare

Deepflare

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!
@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Deepflare oferuje zestaw modeli ML dla firm farmaceutycznych, ktéry wspo-
maga rozwdj szczepionek na raka i terapii immunologicznych. Nasz model
przewiduje reakcje T-cell i identyfikuje kluczowe epitopy, zwiekszajgc im-
munogennos$¢ antygendw, co przyspiesza badania przedkliniczne 4-krotnie
w poréwnaniu z wiodgcymi modelami ML obecnie uzywanymi na rynku.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Farmacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
: Al/machine learning.
Badania kliniczne, badania obserwacyjne, badania naukowe, badania

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ 1-2minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| nym etapie Waszego rozwoju?

Przychody.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Wiekszos¢ przychoddw pochodzi zza granicy.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
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D]_abscale 6 DiabScale

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

DiabScale to innowacyjna aplikacja mobilna dedykowana osobom cierpia-
cym na cukrzyce typu 1 i 2 oraz insulinoopornos¢. Zostata stworzona, aby
utatwi¢ uzytkownikom zarzgdzanie ich stanem zdrowia poprzez precyzyjne
obliczanie dawek insuliny potrzebnych do spozycia poszczegdlnych posit-
kow. Uwzglednia indywidualne dane i styl zycia uzytkownikéw, co pozwala
na osiggniecie stabilnego poziomu cukru we krwi oraz lepsze samopoczu-
cie. Aplikacja rowniez planuje integracje z sztuczng inteligencjg, co umozliwi
jeszcze doktadniejsze dostosowywanie plandéw zywieniowych i aktywnosci
fizycznej. Dzieki temu, DiabScale ma potencjat znaczaco poprawi¢ jakos¢
Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
| 200 - 400 tysiecy EUR.

zycia diabetykdw oraz zmniejszy¢ ryzyko powiktan zwigzanych z choroba.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, platforma internetowa (mar-
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
! Tak.

ketplace), medtech.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Azja Wschodnia, Chiny, Stany Zjednoczone.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

diagendg

Diagendo

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?
EndoRNA - wyréb medyczny to szybkiej diagnozy endometriozy.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, ginekologia.

© W jakim sektorze dziata Wasze rozwiazanie?

Biotechnologia, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
¢ Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

¢ Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

© Przychody.
; Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Podpisane umowy komercyjne.

E Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?

Bliski Wschdd, Unia Europejska, Wielka Brytania.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
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G Diagu

Diagu

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

diCELLa

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Gtoéwnym produktem Diagu jest system do analityki diagnostyki me-
dycznej z wykorzystaniem uczenia maszynowego. Algorytm wspiera
lekarzy podczas stawiania diagnozy. Precyzyjna analiza badan i zalez-
nosci miedzy wynikami pozwala lekarzom na zdiagnozowanie pacjen-
tow, oszczedzajac przy tym ich czas i zwiekszajgc Scistos¢ analizy. Po-
nadto, system identyfikuje rézne zaleznosci miedzy danymi medycz-

nymi pacjenta oraz umozliwia skuteczna profilaktyke.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
uzyskato ochrone patentowg w Europie oraz USA.

ny, pacjent, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
: 1-2minEUR.

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
diCELLa UNLIMITED to kompleksowe oprogramowanie stworzone specjal-
nie do efektywnego zarzadzania badaniami klinicznymi. Nasz system oferuje

wszystkie niezbedne moduty, w tym eCRF, CTMS, IWRS, ePRO oraz eTMF/
elSF, zapewniajac kompleksowe wsparcie na kazdym etapie procesu badaw-
czego. Jedng z najwiekszych zalet diCELLa UNLIMITED jest wykorzystanie
sztucznej inteligencji w konfiguracji systemu. Dzieki temu nasz system auto-
matycznie dobiera wiasciwe pytania dla konkretnego protokotu badania kli-
nicznego, co przyspiesza proces projektowania i prowadzenia badan.

Nasze oprogramowanie integruje modut klinicznej bazy danych z narze-
dziami do zarzadzania i raportowania finansowego. diCELLa UNLIMITED
zostato wykorzystane w ponad 30 badaniach komercyjnych i niekomercyj-
nych. Naszym najwiekszym osiggnieciem jest obstuga badania z udziatem
40 osrodkéw w Europie oraz 2500 pacjentdw, co potwierdza skalowalnos¢
i niezawodnos¢ naszego systemu. W ramach naszego systemu dostepny jest
Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne, wyroby
cje z uczestnikami badania. Dostepny jest w trzech wersjach: jako aplikacja
© webowa, na platformie iOS oraz Android, zapewniajac wygode i dostepnosé
dla wszystkich uzytkownikow.

réwniez dzienniczek pacjenta, ktéry utatwia sledzenie postepdw i komunika-

Dane medyczne w systemie sg zabezpieczone technologig Blockchain, ktére

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Badania kliniczne.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, blockchain, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, CRO, sponsor.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

| Wskaz aktualny etap rozwoju.

Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Liczba uzytkownikéw.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

. komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Digital
Szpital

DigitalSzpital

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

DigitalSzpital dziata na rzecz poprawy jakosci opieki zdrowotnej i efek-
tywnosci pracy personelu medycznego poprzez cyfryzacje proceséw :

i analize danych z uzyciem sztucznej inteligencji. System przetwarza

dane audiowizualne optymalizujgc tworzenie dokumentacji medycz-
i W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, geriatria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medy-

nej. Dodatkowo, monitoruje przestrzeganie procedur oraz wspiera
osoby zarzadzajace szpitalami oraz personel medyczny.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Zarzadzanie szpitalem i dokumentacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Doctor.

Doctor.One

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Doctor.One to jedyny komunikator medyczny, ktéry dba o lekarza.
Wspieramy medykdéw w prowadzeniu pacjentéw z chorobami prze-
wlektymi, umozliwiajac bezpieczny kontakt poza gabinetem. Wspdl-

nie z podmiotami medycznymi i firmami farmaceutycznymi tworzymy
nowoczesne Sciezki opieki koordynowanej i programy wsparcia pa-

| cjentow.

cyna rodzinna, neurologia, onkologia, pediatria, pulmonologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT, telemedycyna, udzielanie $wiadczen zdro-
wotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
- 2-4minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
: sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

: Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

i Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?

i Nie jestesmy obecni, ale planujemy byc.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?

i Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
Szybki i wygodny dostep do lekarza rodzinnego na NFZ.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, tele-
medycyna, udzielanie $wiadczer zdrowotnych (profilaktyka, diagno- |
Aplikacja jest dedykowana wszystkim podmiotom leczniczym.

styka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
\ Nie.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.
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DyzurApp

PROSTSZY SPOSOB NA DYZURY

Co jest Waszym produktem/ustuga?

DyzurApp to innowacyjna aplikacja, ktéra odmienia sposéb organiza-
cji grafikdw dyzuréw pracownikdw medycznych w szpitalach. Nasza
aplikacja, dostepna zaréwno na urzadzeniach mobilnych, jak i w wer-
sji webowej, zapewnia elastycznos¢ i wygode w planowaniu grafikéw
dyzurdéw. Niezaleznie od tego, czy jestes lekarzem czy koordynatorem
placowki, nasze narzedzie pozwala na btyskawiczne tworzenie i mo-
dyfikowanie grafikbw w czasie rzeczywistym. DyzurApp eliminuje
trudnosci zwigzane z recznym tworzeniem planéw, oszczedzajac czas
i minimalizujac potencjalne konflikty zwigzane z przydziatem dyzurdw.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
¢ Przychody.

nym etapie Waszego rozwoju?

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- !
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

komercyjnie?

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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EconMed IT

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

eGabinet.pl

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Aplikacja PROCION ma na celu podniesienie poziomu bezpieczenstwa pa-
cjentéw onkologicznych oraz optymalizacje komunikacji miedzy pacjen-
tem a lekarzem. Aplikacja PROCION, opracowana w celu wsparcia lecze-
nia onkologicznego, skupia sie ha monitorowaniu dziatan niepozadanych
farmakoterapii, aby szybko wykrywac¢ potencjalne ryzyko toksycznosci.
Jej gtdéwnym celem jest poprawa wynikoéw leczenia i bezpieczenstwa pa-
cjentéw, co ma réwniez przyczynic sie do obnizenia kosztéw terapii oraz
gromadzenia danych typu Real World Data. Aplikacja jest dostosowana
do polskiego systemu opieki zdrowotnej, integruje sie z lokalnymi proto-
kotami leczenia i umozliwia zbieranie danych w czasie rzeczywistym, co
przektada sie na zwiekszenie efektywnosci leczenia. Dzieki PROCION, pa-
cjenci s monitorowani pod katem dziatan niepozadanych, a w przypadku
i Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

wykrycia ryzyka, aplikacja natychmiast informuje o koniecznosci kontaktu

z osrodkiem. Lekarze maja dostep do danych swoich pacjentdw, co uta-
twia $ledzenie ich stanu zdrowia i jakosci zycia. Projekt realizowany jest
we wspotpracy z Polskim Towarzystwem Onkologii Klinicznej, co gwaran-
Growth (ekspansja).

tuje jego rzetelnos¢ i zgodnos¢ ze standardami medycznymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Onkologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
- nesu?
© Unia Europejska.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Opracowujemy autorskie rozwigzania i wykorzystujemy najnowsze
technologie, ktére z powodzeniem znajduja zastosowanie w opiece

zdrowotnej. Posiadamy bogate doswiadczenie w przygotowywaniu
dedykowanych aplikacji oraz wdrazaniu rozwigzan IT optymalizuja-
cych procesy biznesowe.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medy-
cyna rodzinna, neurologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria,
psychiatria/psychologia, pulmonologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
- 2-4minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
i Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
¢ Liczba uzytkownikow.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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EMOTE

HAPPINESS IS IN YOUR BLOOD

©

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Naszym produktem jest test diagnostyczny pozwalajacy na wczesng
ocene skutecznosci terapii przeciwdepresyjnej. Wykonanie testu po-
zwoli na szybki dobdr skutecznego leku dla pacjenta, a tym samym
Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, korporacja.

zwiekszy szanse na skutecznos¢ terapii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, biotechnologia, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
. komercyjnie?
i Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

nym etapie Waszego rozwoju?
Potwierdzenie skutecznosci testu na duzej grupie badane;j.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Empatyzer

Co jest Waszym produktem/ustuga?
¢ Empathy in Healthcare.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
{ Wszedzie, gdzie komunikacja na linii pracownik medyczny - pacjent
i ma miejsce.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, edukacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
: Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
: Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
{ Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Liczba uzytkownikéw.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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Evispine

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

FEYENALLY™

DIGITAL OPHTHALMIC SOLUTIONS

Feyenally

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig,

e

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Innowacyjne spersonalizowane implanty medyczne, w tym kregostu-

powe, urzadzenia medyczne, oprogramowanie medyczne.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Neurologia, ortopedia, neurochirurgia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

kacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
ny, pacjent, korporacja, stowarzyszenia, fundacje medyczne.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
© Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i nym etapie Waszego rozwoju?
: Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
i komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

nesu?
Bliski Wschdd, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

G
e

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nasza aplikacja mobilna umozliwia btyskawiczne badanie wzroku za
pomoca smartfona. WdrozyliSmy obiektywne metody testowania. Nie
musisz juz ocenia¢, kiedy widzisz lepiej, a kiedy gorzej? Jedyne, co
musisz zrobi¢, to zrobi¢ zdjecie kazdego oka. Reszte robimy poprzez
Al/machine learning, wyroby medyczne, robotyka, samodzielna apli-

analize Twoich zdje¢ za pomocg naszych sieci neuronowych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

. Okulistyka.

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
i Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
| 400 tysigcy - 1 min EUR.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
Afryka, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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findair

FindAir

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

dzenie zdalnego leczenia pacjentow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Pulmonologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, korporacja, platforma telemedyczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :
i nym etapie Waszego rozwoju?

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

komercyjnie?
Wiekszos¢ przychodéw pochodzi zza granicy.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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! GENMATCH

GenMatch

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

| produkt: Test genetyczny dla par, umozliwiajgcy automatyczne krzyzo-

wanie genow pomiedzy dwojgiem osdb, celem pokazania procentowej
szansy odziedziczenia konkretnych wariantéw genetycznych przez po-
FindAir to Krakowska firma dziatajgca w branzy technologii medycz-
nych (MedTech). Tworzy innowacyjne rozwigzania dla cyfryzacji le-
czenia astmy i POCHP. Umozliwia monotorowanie leczenia pacjentow
poprzez technologie tzw. inteligentnych inhalatoréw (ang. Smart In-
halers). Urzadzenia te zbierajg informacje o uwolnieniu leku z inhala-
toréw i przesytaja do systemu telmemedycznego umozliwiajgc prowa-
W jakim obszarze medycznym dziatacie?

tomstwo pary.

Il produkt: Test genetyczny dla kobiet poszukujgcych dawcy nasienia.
Produkt wykorzystuje drugi opracowany algorytm, przeznaczony dla par,
u ktérych wystepuje czynnik meski nieptodnosci. Test genetyczny ma za
zadanie dobdr genetycznego partnera dla biorcy z bazy banku nasienia.

Diagnostyka laboratoryjna, ginekologia, genetyka.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, badania laboratoryjne, biotechnologia, dane
medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

i ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

Unia Europejska, Wielka Brytania, Japonia, Korea Potudniowa.
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genxXone

Spotka akcyjna

GiveAndGetHelp.com

Fundacja
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Co jest Waszym produktem/ustugg?

Specjalizujemy sie w sekwencjonowaniu nanporowym oraz moleku-
larnej diagnostyce laboratoryjnej. Efektem synergii tych dwdch dzie-
dzin jest badanie mikrobioty jelitowej NANOBIOME, czyli komplekso-
wa ustuga obejmujgca szczegdtowe opisanie bakterii zasiedlajacych
jelita oraz konsultacje pozwalajacg na wyciggniecie wnioskéw doty-
czacych diety, dalszej diagnostyki czy aktywnosci, jakie nalezy podjaé
w trosce o zdrowe jelita. Odniesieniem jest baza danych zbierajaca
problemoéw, gotowych do dzielenia sie doswiadczeniami i wspierania in-

informacje na temat zdrowych polskich mikrobiomow jelitowych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, zywienie kliniczne.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, badania laboratoryjne, biotechnologia, wyroby
medyczne, udzielanie $wiadczeri zdrowotnych (profilaktyka, diagno-
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, platforma internetowa (marketplace), samo-
dzielna aplikacja IT, telemedycyna.

styka, leczenie) jako podmiot leczniczy, ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent, poradnie dietetyczne.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
| Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

nesu?
Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

GiveAndGetHelp.com to bezptatna, darmowa i anonimowa strona ofe-
rujgca wsparcie drugiemu cztowiekowi. Jest dostepna w dwdch wersjach
jezykowych (polski i ukrainski) i charakteryzuje sie wysokim stopniem ano-
nimowosci. Po rejestracji uzytkownicy maja szereg mozliwosci wsparcia do

wyboru. Mozna nawigzac kontakt ze spotecznoscia w ramach samopomo-
cowego procesu terapeutycznego, skorzystac¢ z porad psychologicznych,
prawnych lub uzyskac catodobowa pomoc Chat GPT. W styczniu 2024 opu-
blikowano réwniez aplikacje serwisu dostepng na systemy 10S i Android.
Jest to najwieksza w Polsce, liczaca juz ponad 25 tysiecy uzytkownikdéw spo-
fecznos¢ ludzi poszukujgcych i otrzymujgcych wsparcie. Serwis odwiedzany
jest z ponad 100 krajoéw na Swiecie. Tworzy spotecznosé oséb swiadomych

nych, dajac przestrzen dla akceptacji i wsparcia. Uswiadamia o wadze pro-
blemu, dzieki czemu dana osoba chetniej siega po pomoc w rzeczywistosci.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia, wsparcie w kryzysach, uswiadamianie o wa-

dze problemu.

- Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent, korpo-

racja, kazdy z nas doswiadczajgcy lepszych i gorszych chwil w zyciu.

. Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© 400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
¢ Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

nym etapie Waszego rozwoju?

i Liczba uzytkownikow.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :
i Podpisane listy intencyjne.

komercyjnie?

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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GlucoActive

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\@ GrydsenLab

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

GRYDSEN

Co jest Waszym produktem/ustuga?
GlucoActive - bezinwazyjny glukometr metodami fotonicznymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawéd medycz- |

ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Uzyskanie certyfikacji medycznej.

komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
: sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

GRYDSEN - to innowacyjne psychologiczne narzedzie do terapii se-
nioréw z wykorzystaniem wirtualnej rzeczywistosci. Narzedzie tera-
peutyczne GRYDSEN pomaga spowalnia¢ zaburzenia funkcji poznaw-
czych (pamieci) i motorycznych (ruchowych), charakterystyczne dla
0s6b powyzej 60 roku zycia. Dzieki treningowi tych funkcji z naszym
narzedziem terapeutycznym mozemy wydtuzy¢ okres samodzielnosci
i dobrej jakosci zycia oséb starszych. Rozwigzanie znajduje zastoso-
wanie w diagnostyce, terapii, profilaktyce, rehabilitacji medycznej
oraz edukacji oséb chorych i zdrowych. Terapia przy pomocy zestawu

GRYDSEN to dtuzsze utrzymywanie oséb starszych w dobrej kondycji

fizycznej i poznawczej, a dzieki temu wydtuzenie okresu ich samo-
dzielnosci i utrzymanie wysokiego poziomu ich dobrostanu (fizyczne-
© go i psychicznego).

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Geriatria, psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i AR/VR, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Czy w ubiegltym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
| 200 - 400 tysiecy EUR.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Health Explorer

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Healthicate

Spoétka akeyjna healthicate

HealthExplorer

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Innowacyjny algorytm, ktory w potaczeniu z platforma (wersja deskto-

powa oraz mobilna) kompleksowo integruje w jednym miejscu:

- wyniki badan lekarskich (m.in. badania krwi, sktadu ciata, gene-
tyczne),

- pogtebiony wywiad z uzytkownikiem nt. jego celéw i oczekiwan,

oraz ewentualnej suplementacji,

zdrowotnych,
- monitoring aktywnosci i funkcji zyciowych organizmu,
- modut weryfikacji realizacji programu oraz ewentualnych korekt.

dan i wiedzy medycznej oraz kompleksowym podejsciu do profilakty-
ki zdrowia, co jest kluczowe w profilaktyce i zapobieganiu rozwojowi

przewlektych choréb cywilizacyjnych.
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
tyka.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

samodzielna aplikacja IT, ustugi dietetyczne, wearables - nie wyroby

medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
| nesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Samowystarczalny asystent Al dla Twojego biznesu medycznego, kto-

; i ry obniza koszty obstugi Pacjentéw, zwieksza warto$¢ wizyt i wdraza

- spersonalizowany plan profilaktyki zdrowotnej, na ktéry sktadajg S s
. . L , i najwyzszy standard opieki.

sie zalecenia dotyczgce m.in. zywienia, aktywnosci sportowych,

snu i regeneracji, higieny psychicznej, planu badan kontrolnych o ) )
i W jakim obszarze medycznym dziatacie?

- oparty o grywalizacje program budowania trwatych nawykéw Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT
Innowacja, polega na spersonalizowanym, opartym na wynikach ba-

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, korporacja, administracja publiczna, firma ubez-

| pieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Diabetologia, kardiologia, psychiatria/psychologia, zdrowie i profilak-

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysiecy EUR.
Al/machine learning, AR/VR, badania laboratoryjne, dane medyczne,

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

¢ Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
i Nie.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
© Nie jesteémy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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Helf10 - zdrowie Metaboliczne

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Helping Hand (HH24)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Helfio to cyfrowe urzadzenie medyczne do poprawy zdrowia metabo-
licznego. Jest to dedykowany program dla osdéb z cukrzyca, stanami
przedcukrzycowymi, nadwagg, otytoscig i nadcisnieniem. Nasze kom-
pleksowe rozwigzanie analizuje zdrowie uzytkownika, a nastepnie
w wyniku ztozonej analizy, personalizuje program zdrowotny, ktory
w odstepach 30 dniowych weryfikuje parametry i ulepsza program dla

pacjenta. Helfio wspiera zaréwno pacjenta jak i lekarza.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, kardiologia, medycyna rodzinna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, samodzielna aplikacja IT, te-

lemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Helping Hand — pierwsza w Polsce platforma wellbeingowa i komplek-
sowego wsparcia psychologicznego wystartowata z nowa wersjg apli-
kacji mobilnej, skierowana do firm i korporacji, a takze do odbiorcéw
indywidualnych. To jedyne tego typu rozwigzanie psychoedukacyjne
o tak szerokim zakresie tematycznym na rynku. Obecnie platforma
i aplikacja, z ktorej korzystato ok. 65 tys. uzytkownikéw, oferuja ok.
1000 filméw i materiatéw psychoedukacyjnych oraz rozwojowych

w jezyku polskim i angielskim, spotkania na zywo z ekspertami, chat
wideo z terapeutami i anonimowe konsultacje 1:1. Ponadto Helping

Hand prowadzi projekt R&D w obszarze Al, w ktérym trenuje, waliduje

i itestuje sie¢ neuronowa na podstawie wtasnego contentu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia, kompetencje migkkie, w tym szkolenia dla

| manageréw.
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Al/machine learning, edukacja, platforma internetowa (marketplace),

samodzielna aplikacja IT, psychoterapia online.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Korporacja, firma ubezpieczeniowa, klienci indywidualni.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

1-2min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Tak.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych :

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Zysk.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
. komercyjnie?

Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Unia Europejska.
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Hemolens Diagnostics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Hercoolios.com b

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\e HEMOLENS DIAGNOSTICS'

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Platforma do nieinwazyjnej diagnostyki choroby wiericowej - Cardio-
lens FFR-CT Pro®.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, kardiologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Walidacja technologii - zakoriczenie badan klinicznych.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Nie mozemy udziela¢ takich informacji.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Przedmiotem projektu Hercoolios jest aplikacja wspomagajgca akty-
wizacje ruchowg wsréd mtodziezy. Aplikacja potrafi oceni¢ popraw-
nos$¢ dowolnego zaprogramowanego wczesniej ¢wiczenia, jak réwniez
policzy¢ ilos¢ powtdrzen. Dzieki interfejsowi APl mozemy integrowaé
sie z innymi systemami i ocenia¢ zewnetrzne zrodta filmow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne, wyroby

Rehabilitacja, fizjoterapia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, rehabilitacja, udzielanie $wiadczen zdrowotnych
(profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Fizjoterapeuci.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
- 200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

5 Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

: Nie.

: Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Liczba uzytkownikéw.

: Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
© Stany Zjednoczone.
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HigoSense +F Higo

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

hiPhysio

Jednoosobowa dziatalnosc¢ gospodarcza

8!
@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Rozwigzania HigoSense skupiajg sie na obszarze ochrony zdrowia publiczne-
go oraz podnoszeniu jakosci zycia réwniez w rejonach, w ktérych wystepujg
bariery w dostepnosci do opieki zdrowotnej. Wykorzystywane sg w nich in-
nowacje i nowoczesne rozwigzania technologiczne, ktére umozliwity stwo-
rzenie certyfikowanego urzadzenia medycznego, platformy telemedycznej
oraz aplikacji mobilnych. Urzadzenie Higo® stuzy do wykonywania badan
diagnostycznych w infekcjach gérnych drég oddechowych, uszu, gardta oraz
innych infekcjach wirusowych i bakteryjnych, réwniez skérych, przez nie- '
wykwalifikowanego operatora. Algorytmy ADR zastosowane w urzadzeniu
automatycznie rozpoznajg jakos¢ danych medycznych i gwarantujg ich dia-
gnostycznoé¢. Dane medyczne sg w dalszej kolejnosci w bezpieczny sposdb
przesytane z dowolnego miejsca na swiecie na dedykowany Portal Lekarza,
gdzie petna diagnoza medyczna jest stawiana przez lekarza pierwszego kon-

taktu o wiele szybciej, niz ma to miejsce w przypadku tradycyjnych wizyt.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna, pediatria.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, wyroby medyczne, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

starszymi (elderly houses i nursing homes).

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
i Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Azja Wschodnia, Bliski Wschéd, Stany Zjednoczone.

Bliski Wschdd, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Metoda EWOT (ang. Exercises with Oxygen Therapy) to terapia, w ktdrej
pacjent wykonuje ¢wiczenia fizyczne podczas oddychania czystym tlenem.
Ta forma terapii ma na celu zwiekszenie ilosci tlenu dostarczanego do orga-
nizmu podczas wysitku fizycznego, co moze przynies¢ korzysci dla zdrowia
i kondycji pacjenta. Metoda ta jest czasem stosowana w celu poprawy wy-
dolnosci organizmu oraz wspomagania proceséw regeneracyjnych. Dodat-
kowo, naszg dziatalnoscig jest dostarczanie najnowoczesniejszego sprzetu
medycznego do szpitali i gabinetéw medycznych, skupiajac sie gtdwnie na
dziedzinie medycyny ogdlnej. Nasze produkty sg wysokiej jakosci i zapew-
niajg nowoczesne rozwigzania w zakresie leczenia i rehabilitacji pacjentow.
Dazymy do ciggtego rozwoju naszej oferty, aby sprosta¢ wymaganiom zmie-
niajacego sie rynku medycznego. JesteSmy dedykowani zapewnieniu kom-
pleksowego wsparcia naszym klientom w obszarze fizjoterapii i rehabilitacji.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geria-
tria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neu-
rologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria, psychiatria/psy-
chologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Wyroby medyczne, medycyna estetyczna/kosmetyki, rehabilitacja,
Podmiot leczniczy, korporacja, administracja publiczna, firma ubez-
pieczeniowa, platformy telemedyczne / telezdrowia / zdalnych ustug
medycznych; Software Companies (EHR); Firmy swiadczace ustugi wi-
zyt domowych; Points of Care; Firmy Swiadczace opieke nad osobami
pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny,

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Growth (ekspansja).

© Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Holi Health

Holo4Med

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Holi to cyfrowa klinika oferujgca kompleksowe programy leczenia
nadwagi i otytosci oraz zwigzanych z nimi chorobami metabolicznymi,
zapewniajaca trwate wyniki pacjentom i ogromny wzrost wydajnosci
systemu opieki zdrowotnej. Skupiamy sie na leczeniu nadwagi i otyto-
Sci przy pomocy kompleksowej diagnozy i przetomowych terapii przy

wsparciu zespotu specjalistow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Obesitologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, telemedycyna, udzielanie $wiadczen zdrowot-
nych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy,
Chirurgia, kardiologia, pulmonologia, radiologia.

ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Bliski Wschod, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Holo4Med to innowacyjna firma medyczna, dedykowana dostarcza-
niu zaawansowanych rozwigzan w sektorze opieki zdrowotnej.

Nasze najwazniejsze rozwigzania to:

e MediXR: Wykorzystuje technologie Mixed Reality i gogle Microsoft

HoloLens 2.0, integrujac sie z systemami informatycznymi w szpita-
lach, zapewniajgc bezpieczenstwo podczas kontaktu z pacjentem.
e MediHelp: To mobilna i webowa aplikacja zintegrowana z medycznymi
urzadzeniami diagnostycznymi, wspierajgca zdalne leczenie pacjentdw.
e HoloMIAI: Innowacyjny system nawigacji obrazowej, wykorzystuja-
cy technologie mieszanej rzeczywistosci z uzyciem gogli Hololens.
Dedykowany do zabiegu ablacji i biopsji w jamie brzusznej.

e HoloMIAI Training Simulator: Zaawansowany symulator medyczny,

umozliwiajacy praktyke realistycznych procedur ablacyjnych i biopsji dla
radiologéw interwencyjnych, studentéw medycyny i mtodych lekarzy.
Zapewnia wsparcie szkoleniowe z uzyciem gogli Hololens i fantomdéw
medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Al/machine learning, AR/VR, dane medyczne, telemedycyna, weara-
bles - nie wyroby medyczne.

- Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

ny, pacjent, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

. Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
{ 1-2minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
¢ Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Przychody.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Podpisane umowy komercyjne.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
© Afryka, Bliski Wschéd, Unia Europejska.
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Home Lab

L patient / courier / lab

Home Lab

™/

8!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Dzieki naszej ustudze pacjent moze wybra¢ badania laboratoryjne, za-
mowic pobranie krwi lub wymazu przez specjaliste w domu i odebra¢
wynik w aplikacji na swoim telefonie. Oprdcz tego pacjent posiada
mozliwosé interpretacji wynikow badan za pomocg naszych ustug ak-

cesoryjnych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Bliski Wschdd, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nasz produkt to innowacyjna platforma matchmakingowa, tgczaca
homeopatow z pacjentami. Homeopatom zapewniamy narzedzia do
zarzadzania terapia. Pacjentom zas kontakt z homeopatg oraz dostep
do rzetelnej bazy wiedzy. Catos¢ wsparta Al.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
: Homeopatia.

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, edukacja, platforma internetowa (marketplace),
samodzielna aplikacja IT, telemedycyna, udzielanie swiadczen zdro-
wotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
: sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

. Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych !

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
- nesu?

Azja Wschodnia, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Human Biome Institute

Spotka akcyjna (t Human Biome

Institute

o
@

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Bioterapeutyki Nowej Generacji (NGB). BioSyntetyczna i niezalezna od dawcy
mikrobiota sktadajaca sie z konsorcjum kilkuset szczepdw bakterii wytypo
wanych przy uzyciu sztucznej inteligencii (Al) i platformy odkrywania lekdéw
(Drug Discovery Platform), syntetyzowana przy uzyciu najnowszych, deep
-techowych technologii laboratoryjnych. NGB s3 odpowiedzig na pandemie
i kryzys opornosci na antybiotyki zapewniajac pierwsza na Swiecie metode
profilaktyki Smiertelnych infekcji. Sama platforma Drug Discovery jest zdolna
generowac dowolny bioterapeutyk na dowolne wskazanie, co po wdrozeniu
lekdw priorytetowych w naszym pipeline bedzie miato miejsce.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
profilaktyka, longevity/wellbeing.
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, biotechnologia, pharma/suplementy diety, ro
botyka, leki biologiczne, leki biosyntetyczne, leki biomimiczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?

Przetomowe wyniki badan, opracowanie wtasnej technologii do syn- :
i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
{ nesu?

tezy lekdw mikrobioto-pochodnych, ztozenie zastrzezen patentowych
osigganie kamieni milowych zgodnie z zatozeniami.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Japonia.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

lJ hyggio

Hyggio

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Hyggio to kompleksowe oprogramowanie do prowadzenia badan kli-
nicznych dedykowane dla Osrodkéw. Platforma faczy w sobie systemy
i eSource, CTMS i eTMF, ktdre zapewniajg petng wiedze na kazdym eta-

pie procesu, od fazy feasibility, startupu, az do ich zakoriczenia. Dzieki
Hyggio sponsorzy, CRO i osrodki oszczedzajg czas na obstudze, a moz-
iwos¢ przegladania danych w czasie rzeczywistym eliminuje poten-
cjalne btedy w badaniu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, kardiologia, laryngologia, onkologia, psychiatria/psy-
chologia, pulmonologia, badania kliniczne (wszystkie specjalizacje).

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, platforma internetowa (mar-
Farmacja, onkologia, hematologia, immunologia, choroby infekcyjne,

ketplace), samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
i Podmiot leczniczy, sponsor badania klinicznego.

i Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

. Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
. sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
| Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy w ubiegltym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Unia Europejska, Wielka Brytania.
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IC Solutions @ sotions

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Modutowy system wykorzystywany do digitalizacji zgdd pacjentow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, tworzenie i zarzagdzanie dokumentacja medyczna
w postaci elektronicznej. ‘

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

iIFightDepression

(Mental Health Support for Ukrainian Refugees)

Konsorcjum & .. .
(Y’ iFightDepression®

7 mental health support for ukrainian refugees

Co jest Waszym produktem/ustuga?
i Narzedzia dla pacjentéw do pracy wtasnej miedzy sesjami. W wielu

jezykach, takze po ukraifisku. Zbadane klinicznie. Oparte na psychote-

rapii poznawczo-behawioralnej. Dla 0oséb z doswiadczeniem uchodz-

i czym. Pracujemy z psychoterapeutami, psychologami, psychiatrami.

Oni rozdajg narzedzia dalej w miare swojego uznania.

: W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Edukacja, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych :
komercyjnie? '
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Azja Wschodnia, Unia Europejska.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
: Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawéd medycz-

ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczenio-

i wa, szkoty.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

. 400 tysiecy - 1 min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Jako konsorcjum istniejemy w catej UE.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
© Unia Europejska.
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Intellin

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Intelliseq @® ntelliseq

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustugg?

wanie lepszego, skuteczniejszego leczenia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka obrazowa.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent, korpo-

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, biotechnologia, dane medyczne, genomika obli-
czeniowa, software as a medical device.

racja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Opracowanie algorytmu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

8!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest system informatyczny, iFlow, stuzacy do przetwarza-
nia odczytdw genomu ludzkiego, ktory szybko i precyzyjnie analizuje dane ge-
netyczne oraz generuje raporty wynikowe. Modularnosé¢ systemu umozliwia
jego szerokie zastosowanie w diagnostyce molekularnej, personalizacji lecze-
nia oraz genomice konsumenckiej. Produkt odpowiada na zapotrzebowanie
Naszym celem jest stworzenie kapsutki endoskopowej, umozliwiajgcej
rejestracje obrazu w zakresie 360 stopni, a takze precyzyjna lokalizacje
kapsutki w przewodzie pokarmowym. Nasze rozwigzanie projektowa-
ne jest z myslg o doktadniejszej diagnostyce, ktdra umozliwi zastoso-

rynkowe poprzez rozwigzanie problemdw zwigzanych z: (1) przecigzeniem
duzg iloscig danych pochodzacych z odczytow genomu, (2) analizg regionow
DNA o wysokiej zmiennosci miedzy ludzmi, (3) brakiem przystosowania $cie-
zek analitycznych danych z NGS do standardéw klinicznych, (4) trudnosciami

w kompleksowej prezentacji wynikdw sekwencjonowania genomu. Produkty
i ustugi przygotowane na bazie systemu sg dostosowane do dziatania zarow-
no w modelu B2B jak i B2C. Tworzone automatycznie raporty genetyczne
moga by¢ dedykowane dla specjalisty (np. lekarza, diagnosty laboratoryjne-
go) lub bezposrednio dla odbiorcy koricowego.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, onkologia, choroby rzadkie, farmakologia,
predykcja ryzyka wystepowania cech.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
¢ Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawéd medycz-

ny, pacjent, korporacja, firma ubezpieczeniowa, laboratoria diagno-

styczne, organizacje badawcze.

{ Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Growth (ekspansja).

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 2-4mInEUR,

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
¢ Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- :
i Pozyskanie kapitatu.

nym etapie Waszego rozwoju?

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
© Stany Zjednoczone.
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Invest IT el

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

IQ Dental

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?
zdrowia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
: 1-2minEUR.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

nesu?
Bliski Wschéd.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest zaawansowane oprogramowanie do zarza-
dzania praktykami dentystycznymi, 1Q Dental, ktére jest zaprojekto-
wane, aby utatwi¢ dentystom i ich zespotom codzienng prace oraz po-
prawi¢ efektywno$¢ zarzadzania praktyka. Oprogramowanie oferuje
120 oryginalnych animacji edukacyjnych, umozliwiajac lepsze komu-
System klasy EAM/CMMS do zarzgdzania majgtkiem jednostek stuzby
wanych procedur. Zawiera réwniez funkcje automatycznych planéw
leczenia, inteligentnego delegowania zadan i monitorowania poste-
pdw, co znacznie utatwia organizacje pracy. IQ Dental posiada intu-

nikowanie sie z pacjentami i zwiekszajgc ich zrozumienie dla propono-

icyjny system rezerwacji i zarzgdzania harmonogramem, dynamiczna
diagnostyke w tworzeniu wykresow, a takze umozliwia pacjentom re-
jestracje online poprzez panel pacjenta. Nasze oprogramowanie jest
zintegrowane z platformami takimi jak Znany Lekarz oraz systemem
wymiany danych medycznych P1, co utatwia zarzadzanie informacja-
mi i komunikacje. Dodatkowo, dzieki certyfikacji ISO 27001, zapewnia-
my wysoki poziom bezpieczenstwa danych, wspierajac sie na czestych
kopiach zapasowych i oferujgc doskonate wsparcie posprzedazowe.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Stomatologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Dane medyczne, edukacja, samodzielna aplikacja IT.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

| Wskaz aktualny etap rozwoju.

Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
¢ Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Liczba uzytkownikéw.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Kliniki.pl % kiiniki.ai

Spotka akcyjna
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

rzedzia opierajg sie o wiasne rozwigzania Al i wytrenowane na naszych
danych LLM. W ramach tworzenia i rozwoju swoich narzedzi i modeli
Al spétka wykorzystuje wiasng, lokalng infrastrukture serweréw GPU

opartg o wysokowydajne karty graficzne nVidia z linii enterprise.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, ginekologia, kardio-
logia, laryngologia, neurologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pedia-

tria, psychiatria/psychologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja.
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
dzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
i Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

KRN Labs KRN

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!
[

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Medyczny marketplace Kliniki.pl, ktéry poza dostarczaniem placow-
kom medycznym pacjentéw na ponad 8000 procedur medycznych,
daje narzedzia do optymalizacji pracy rejestracji medycznej. Nasze na-

KRN Labs tworzy zaawansowane symulatory chirurgiczne wysokiej wierno-
Sci, dzieki ktérym lekarze mogg zdobywac oraz doskonali¢ swoje umiejet-
nosci bez narazania zdrowia i zycia pacjentow. Do tej pory opracowalismy
oprogramowanie rzeczywistosci wirtualnej (VR) i rozszerzonej (AR) przezna-
czone do symulacji procedur w obszarze chirurgii minimalnie inwazyjnej,
chirurgii robotycznej, kardiologii interwencyjnej, endoskopii oraz okulistyki.

Obecnie skupiamy sie nad rozwojem wtasnego innowacyjnego symulatora
przeznaczonego bezposrednio dla uzytkownikéw indywidualnych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, ginekologia, kardiologia, okulistyka, pediatria, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, AR/VR, edukacja, robotyka.

Al/machine learning, platforma internetowa (marketplace), samo- :

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, centra edukacji
medycznej, uczelnie medyczne.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Czy w ubiegltym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
: nym etapie Waszego rozwoju?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Liczba uzytkownikow.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Wiekszos¢ przychoddéw pochodzi zza granicy.

i Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
- nesu?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Chiny, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Labplus labplus

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Kazdego dnia w Europie 2,5 miliona oséb odbiera wyniki swoich ba-
dan laboratoryjnych, a pét miliona ryzykuje swoje zdrowie, polega-
jac na interpretacji dr Google. W Labplus stworzylismy pierwsze na
Swiecie zwalidowane klinicznie oprogramowanie medyczne, dzieki
ktéremu ciggu kilku sekund analizujemy wyniki badan laboratoryj-
nych i przeprowadzamy spersonalizowany wywiad, aby zapewnic¢ pa-
cjentowi rzetelne i praktyczne informacje na temat zdrowia i dalszego
leczenie) jako podmiot leczniczy, ustugi dietetyczne, wearables - nie

postepowania.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, badania laboratoryjne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i mercyjnie?
© Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
| nesu?
: Obecnie Polska.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Indie.
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Let Health

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Personalizacja opieki zdrowotnej.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, kardiologia, medycyna ro-
dzinna, onkologia, ortopedia, psychiatria/psychologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne, platfor-
ma internetowa (marketplace), samodzielna aplikacja IT, telemedy-
cyna, udzielanie swiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka,

wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawod medycz-
ny, pacjent, korporacja, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
: Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
¢ Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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LIFEBITE ©)iyoni

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

iYoni to aplikacja medyczna i wirtualna klinika ptodnosci. taczy nowe
technologie, modele Al i ekspercka wiedze, by zapewniaé spersonali-
zowang opieke nad zdrowiem reprodukcyjnym. Tworzymy zintegrowa-
ny ekosystem z rozwigzaniami dedykowanymi pacjentom i ofertg dla
podmiotow dziatajacych w sektorze zdrowia kobiet (kliniki medyczne,
firmy farmaceutyczne, osrodki badan klinicznych). Aplikacja zdobywa
liczne nagrody m.in. Mobile Trends Award - Medtech, Impact Startup
- Websummit, Mother & Child Startup Challenge, Catapult - EIT health
(semifinalist), Polka XXI. Firma ma pierwszych klientéw w modelu B2B
i B2C, jest w fazie intensywnego rozwoju i szuka pierwszego duzego

inwestora.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

rodczosc).

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
pharma/suplementy diety, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

nesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Lumine Jumine

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Lumine to innowacyjna platforma agregujaca specjalistéw z obszaru
zdrowia psychicznego i wellbeing. Dla specjalistow oferujemy szereg
rozwigzan umozliwiajgcych petng obstuge procesu terapeutycznego
lub coachingowego za posrednictwem internetu, wiaczajac w to in-

nowacyjne rozwigzania z obszaru generatywnej sztucznej inteligencji,
i ktore znacznie usprawniaja prace specjalistow. Dla pacjentéw/klien-
tow oferujemy dostep do szerokiej bazy specjalistéw, wygodng wyszu-
Ginekologia, medycyna rozrodu (endokrynologia ginekologiczna i roz-

kiwarke oraz narzedzia do pracy zdalnej.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne,

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, platforma internetowa (marketplace).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
i Podmiot leczniczy, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
: Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

. Nie.
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i komercyjnie?
: Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- !

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

i Unia Europejska.
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MAMENO | MAMENO

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

I/ MedApp

EMPOWERING PEOPLE FOR BETTER HEA

MedApp

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustugg?

MAMENO wypetnia luke edukacyjng w temacie menopauzy, ktéra do-
tyka wspotczesne dojrzate kobiety i wptywa negatywnie na jakos¢ ich :
zycia. MVP, dziata od 18.10.2022, jest aplikacjg webowg, ktdra oferuje:

e chat bota pomagajacego ustali¢ etap transformacji menopauzalnej,

e stale poszerzang baze wiedzy z artykutami nt. réznych aspektow me-

nopauzy (aktualnie 100 + artykutéw),
e menostorie - historie kobiet,
e baze specjalistow,
e forum dla zarejestrowanych uzytkowniczek,
e dzienniczek objawdw.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Ginekologia, medycyna rodzinna, psychiatria/psychologia, rehabilita-

cja, medycyna stylu zycia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Edukacja, platforma internetowa (marketplace).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Rozpoznawalnos$é, swiadczenie ustug eksperckich.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Bliski Wschod, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Carnalife Holo: System holograficznego obrazowania 3D danych dia-
gnostycznych w mieszanej rzeczywistosci (MR) wspierajacy precyzje,
komfort i bezpieczenstwo zabiegéw medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, kardiologia, laryngologia, onkologia, ortopedia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Al/machine learning, AR/VR, dane medyczne, telemedycyna, Diagno-
. styka obrazowa, Mixed Reality (MR).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

oy

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 400 tysigcy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
: sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
- nesu?

Ameryka Potudniowa, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Medby medby

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

W- medcases

Medcases

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medby to platforma typu multi-vendor, dedykowana placowkom me-
dycznym. Jest to kompleksowe rozwigzanie, ktére umozliwia skutecz-
badan, diagnozowanie oraz wprowadzanie skutecznego leczenia. Wy-

ne zarzgdzanie zamoéwieniami i dostawami produktéw medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Platforma internetowa (marketplace).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medcases przedstawia nowoczesne podejscie do edukacji medycznej,
faczac zaawansowane symulacje medyczne z praktycznym aspektem
nauki. Nasze narzedzie skupia sie na umiejetnosciach kluczowych

dla kazdego studenta i lekarza, takich jak przeprowadzanie wywiadu
lekarskiego, wykonanie badania fizykalnego, zlecanie adekwatnych

réznia nas realistyczne odwzorowanie swiata medycznego, obszerna
biblioteka przypadkéw medycznych, a takze wysoka jakos¢ i innowa-
© cyjnosé naszego oprogramowania. Ponadto, stworzyliémy dynamiczng
platforme do dyskusji i dzielenia sie wiedzg, gdzie uzytkownicy moga
bezptatnie wymienia¢ sie doswiadczeniami, wspdlnie rozwigzywac
ztozone problemy medyczne oraz kreowac testy wiedzy, co sprawia, ze
Medcases jest nie tylko narzedziem edukacyjnym, ale i spotecznoscia
ekspertdw i entuzjastow medycyny.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Kardiologia, medycyna rodzinna, neurologia, okulistyka, onkologia, or-
topedia, pediatria, psychiatria/psychologia, pulmonologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, samodzielna aplika-
‘ gjalT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawod medyczny.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Wskaz aktualny etap rozwoju.

¢ Growth (ekspansja).

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i 1-2minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
{ Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
. sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Tak.

: Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
{ mercyjnie?

Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Bliski Wschdd, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Sercem Medgenium to nowoczesny system do obstugi elektronicznej
dokumentacji medycznej (EDM). Stworzylismy narzedzie, ktére nie
tylko doprowadzi do skrdcenia kolejek do specjalistow, poprawy wa-
runkéw pracy personelu medycznego czy jakosci opieki zdrowotnej,
ale réwniez do wydtuzenia zycia pacjentow i zwiekszenia jego komfor-
tu. Dodatkiem do systemu EDM jest kompleksowe wsparcie placowek
o czym S$wiadczy chociazby miedzynarodowa ochrona patentowa.

medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Zarzgdzanie danymi medycznymi, kompleksowe rozwigzania dla pla-
towanie dla komoérek osteogennych pochodzacych ze Scian ubytku

cowek medycznych.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, samodzielna aplika-
i czemu moze petni¢ role nosnika substancji biologicznych, a zwtaszcza

cjalT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-
nie wilgotnym mozna go podczas zabiegu dopasowywac do poza-
danego ksztattu. Kompozyt nie zawiera sktadowych odzwierzecych

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent, lekarz

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
. Etap komercjalizacji.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.

/0

SIS

Medical Inventi Medical Inveni

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustuga?

FlexiOss® to innowacyjny bioaktywny kompozyt kosciozastepczy. Sta-
nowi on oryginalne rozwigzanie w zakresie nowoczesnych preparatéw
implantacyjnych Ill generacji pod katem skfadu biozgodnego z tkanka
kostng, bioaktywnosci, wptywu na regeneracje tkanki kostnej i wspo-
magania procesu rekonstrukcji kosci oraz porecznosci chirurgicznej
i sprezystosci. Jest innowacja produktowa w skali rynku swiatowego,

Pod wzgledem sktadu i wtasciwosci jest podobny do tkanki kostnej,
i charakteryzuje sie biozgodnoscig, bioaktywnoscig i nietoksycznoscia.

Z powodu wysokiej i zréznicowanej porowatosci moze stanowic rusz-

kostnego oraz dzieki wysokiej reaktywnosci jonowej (bioaktywnosci)
i moze znaczaco wptywaé na proces rekonstrukeji kosci. Jest materia-

tem wchtaniajgcym ptyny (m. in. krew, osocze, roztwory lekdw), dzieki

lekéw przeciwbakteryjnych, co pozwala ogranicza¢ systemowe stoso-
wanie antybiotykéw w okresie okotozabiegowym. Implant FlexiOss®

wykazuje wtasnosci sprezyste, dobrg porecznos¢ chirurgiczna, w sta-

w przeciwienstwie do wielu komercyjnych biomateriatéw na bazie
kolagenu zwierzecego.

FlexiOss® to wyrdéb medyczny do zastosowan w ortopedii i traumato-
logii. Dla zastosowan w chirurgii stomatologicznej sprzedawany jest
pod marka FlexiOss®Dent, a do wykorzystania w weterynarii pod mar-
ka FlexiOss®Vet.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Ortopedia, chirurgia stomatologiczna i implantologia, weterynaria.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze !

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Biotechnologia, wyroby medyczne, weterynaria.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

i weterynarii.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

2 -4 min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.
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Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

nym etapie Waszego rozwoju?

Rosnaca liczba podpisanych kontraktéw dystrybucyjnych, rosnaca licz-
ba osrodkéw stosujgcych/testujgcych nasz wyrdb, pozyskiwane gran-
ty UE, ochrona patentowa w coraz wiekszej liczbie krajéw, rosnace
i Co jest Waszym produktem/ustuga?

Tworzenie indywidualnych rozwigzan IT i dostarczanie specjalistow IT
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

przychody ze sprzedazy.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
© W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
: Wsparcie firm medycznych w rozwoju i cyfryzacji.

nesu?
Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

®

do branzy medyczne;.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Nie dotyczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Etap komercjalizacji.

¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?

Unia Europejska.
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Spotka akcyjna
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Medidesk

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medicofarma Biotech S.A. jest spotka badawczo—rozwojowg z sektora
biotechnologii, zajmujaca sie pracami nad innowacyjnymi lekami, wyro-
bami medycznymi i produktami biotechnologicznymi. Spétka skupia sie
na projektowaniu, udoskonalaniu i wprowadzaniu na rynek lekow, beda-
cych przetomem dla profilaktyki i leczenia choréb cywilizacyjnych. Me-
dicofarma Biotech S.A. jest jedng z niewielu firm w Polsce, ktéra prowa-
dzi badania nad terapiami lekowymi z zastosowaniem technologii RNA.
Obecnie opracowujemy terapie onkologiczne z wykorzystaniem efektyw-
nych czgsteczek RNA w biozgodnych nosnikach oraz terapie wspomaga-
jace organizm po przewlektych chorobach, w tym IBS jako powikfanie po
COVID-19. Swiadczymy réwniez ustugi badawcze i analityczne w standar-
dzie GMP oraz konsultacyjne dla podmiotdéw zewnetrznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna, farmacja, onkologia, gastroenterologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Biotechnologia, pharma/suplementy diety.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, producenci lekéw i suplementow diety.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Postepy w prowadzonych pracach badawczych (badaniach przedkli-
nicznych i klinicznych).

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

/2

| Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medidesk jest aplikacjg dedykowang placéwkom medycznym, zwiek-
zajaca przychody oraz poprawiajaca jakos$¢ obstugi pacjentéw. Umoz-

iwia lepsza kontrole zakresu dziatan i efektywnosci pracy zespotu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

¢ Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
- 400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

: Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

H Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i nym etapie Waszego rozwoju?

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

5 Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Spotka akcyjna

MediSensonic

Spotka akeyjna @ MediSensonic
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Urzadzenia do bezinwazyjnej diagnostyki z wykorzystaniem technologii mi-
krofalowej. Nasze produkty, opracowane na nowatorskich rozwigzaniach sg

Co jest Waszym produktem/ustuga? .
Medinice S.A. jest polska firma zatozong w 2012 roku dziatajaca
w branzy technologii medycznych. Od 2018 roku spotka jest notowa-
na na GPW pod tickerem ICE. Medinice S.A. zajmuje sie tworzeniem,
rozwijaniem oraz komercjalizacjg innowacyjnych, bezpiecznych i ma-
toinwazyjnych rozwigzan z dziedziny medycyny, w szczegdlnosci kar-
diologii i kardiochirurgii. W portfolio Medinice znajduje sie obecnie
kilkanascie projektéw o globalnym potencjale, bedacych na réznym
etapie rozwoju.

: catkowicie bezpieczne dla pacjenta. W swoim portfolio posiadamy:

Gluckowave — bezinwazyjny system monitorowania poziomu glikemii,
wykonujgcy pomiar w sposob ciggty;

Touchwave — nieinwazyjna metoda ciggtego monitorowania cisnienia
krwi w czasie rzeczywistym;

Sorest — zaawansowany technicznie materac do diagnostyki zaburzen
snu - pomiaréw parametréw zyciowych;

MVTP — przetomowe urzadzenie do badania stanu miazgi zeba;

DAOS —automatyczny skaner dentystyczny, ktory pozwala na uzyska-

nie petnego obrazu jamy ustne;j.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, kardiologia, prewencja.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Diabetologia, kardiologia, pulmonologia, stomatologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Biotechnologia, wyroby medyczne, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Komercjalizacja.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie? _
Komercjalizacja odbywa sie poprzez sprzedaz opracowywanych przez
Medinice projektéw w catosci do zagranicznego podmiotu.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Indie.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

¢ ny, pacjent, konsument.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

¢ Etap komercjalizacji.

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Powyzej 4 min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
| sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Nie.

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
: nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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MedMetrix

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Medmetrix to innowacyjna platforma chmurowa, rewolucjonizujg-
ca dostep do najnowszych osiggnie¢ technologicznych opartych o Al
Co jest Waszym produktem/ustuga?

w medycynie, ktéra jest dostepna przez prostg aplikacje webowa.

Obecnie oferujemy algorytmy dermatologiczne i weneryczne, ktére
analizujg pod katem 73 choroby skérnych, takich jak czerniak, dostar-
czajac wyniki w sekundy. Integrujemy nowy algorytm radiologiczny do
W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Neurologia, dermatologia; docelowo w kazdym obszarze specjalizacji

analizy rentgenowskiej klatki piersiowe;j.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Radiologia, dermatologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne, :
platforma internetowa (marketplace), samodzielna aplikacja IT, tele- :
Podmiot leczniczy, korporacja, firmy CRO (Clinical Research Organiza-
| tions).

medycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
¢ Proof of Concept.

ny, pacjent, korporacja, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Bliski Wschod, Unia Europejska.

74

Silnik Al do wprowadzania i weryfikacji danych do dokumentacji me-
dycznej pacjenta w badaniach klinicznych nowych lekéw.

medycznych.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i Al/machine learning, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

. Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

© Liczba uzytkownikow.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
{ komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

: Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
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TECHNOLOGY IN HEALTHCARE

MedSlI

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Zajmujemy sie projektowaniem i budowg interfejsow gtosowych i tek-
stowych w systemach obstugi pacjenta, ze szczegdlnym uwzglednie-
niem przetwarzania jezyka naturalnego w kontekscie specjalistycznych
zastosowan domenowych w medycynie. Zajmujemy sie automatyza-
cja procesow obstugi przed wizytg lekarska. Nasza specjalizacjg jest
automatyzacja wywiadu medycznego zgodnie z najlepszymi standar-
dami domenowymi, w tym system kierowany hipotezami diagnostycz-
Edukacja.

nymi i normalizowany do obecnych na rynku ontologii medycznych.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

logia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neurologia, oku-

listyka, onkologia, pulmonologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 miIn EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Medu

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

medu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medu to platforma do nauki praktycznych umiejetnosci medycznych.
W aplikacji mobilnej dostepne sg kursy z zakresu szycia chirurgicznego,
ostuchiwania ptuc, gazometrii czy laparoskopii. Nauka odbywa sie na
podstawie zebranych danych prawdziwych pacjentéow lub z wykorzy-
staniem fizycznych produktéw symulujgcych prawdziwe srodowisko.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, geriatria, gineko-

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, administracja
publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
{200 - 400 tysiecy EUR.

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
| Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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MIM Solutions

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

MindMatch

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

MIMFERTILITY,

Co jest Waszym produktem/ustuga?

MIM Fertility koncentruje sie na wykorzystaniu sztucznej inteligencji

- Skanuje oraz dokonuje pomiaru liczby pecherzykéw jajnikowych :
z jak najwiekszg doktadnoscia, oraz Embryoaid - Oprogramowanie Al
oraz dobra relacja.

wspomagajgce embriologéw przy ocenie zarodkow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ginekologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
: Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Ameryka Potudniowa, Bliski Wschéd, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
MIM Fertility specjalizuje sie w innowacyjnych rozwigzaniach w dzie-
dzinie leczenia nieptodnosci. Firma oferuje zaawansowane tech-
nologie, ktére wspierajg lekarzy i embriologéw na catym $wiecie. :

Tworzymy portal, na ktérym tatwo znalezé odpowiedniego terapeu-
te. Przeprowadzamy za reke osoby, ktére szukaja (zwtaszcza po raz
pierwszy) terapeuty. Zaczynamy od pomocy w okresleniu ich potrzeb

terapeutycznych za pomoca chatbota opartego na Al, nastepnie po-
w leczeniu in vitro (IVF), aby poprawi¢ skutecznos$¢ procedur repro-
dukcyjnych. Opracowalismy dwa innowacyjne rozwigzania: Folliscan

zwalamy sprawdzi¢ kwalifikacje terapeutow spetniajacych te potrzeby
i na koniec pomagamy pacjentom lepiej poznac¢ terapeute zanim sie
do niego umoéwi. W ten sposdb zapewniamy 3 najwazniejsze cechy
dobrej terapii: odpowiednia metodologia, odpowiednie kwalifikacje

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
| Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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™A MoKA

MoKA

produkt firmy Comfortel Sp. z o.0.

Molecule One

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!
@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

rapii. Sktada sie on z aplikacji dla uzytkownika oraz zestawu bezprzewo-
dowych czujnikéw, umozliwiajacych zbieranie danych pomiarowych do-
tyczacych ruchu i tetna. Aplikacja MoKA pozwala na analize zebranych
danych oraz realizacje zadan z zakresu profilaktyki fizjoterapeutycznej
poprzez przeprowadzanie badan zaréwno w trybie stacjonarnym, jak
i poza gabinetem. System ten przeznaczony jest do analizy ruchu, oceny
symetrii ciata, analizy potozen i statystyk katowych segmentéw ciata,
detekji rodzajow aktywnosci, dynamicznej oceny symetrii koriczyn
dolnych, klasyfikacji pacjenta wzgledem danych referencyjnych, moni-
torowania efektow terapii oraz badania zakreséw ruchomosci koriczyn.
i Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Powyzej 4 min EUR.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Geriatria, neurologia, ortopedia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

dzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze :

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych !

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Bliski Wschad, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Molecule.one to firma biotechnologiczna, ktéra wykorzystuje sztucz-
na inteligencje do przyspieszenia odkrywania lekdéw. Nasz innowacyj-
ny system Al pomaga chemikom projektowac szybsze i bardziej nieza-
wodne metody wytwarzania nowych substancji. Posiadamy wysoko
wydajne laboratorium i wspdtpracujemy z ekspertami. Otrzymalismy
MoKA to kompleksowy system monitorowania aktywnosci ruchowej,
wspierajacy diagnoze narzadu ruchu oraz monitorowanie efektow te-

dofinansowanie na opracowanie narzedzia Al do planowania syntezy
chemicznej.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne, rehabilitacja, samo-

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychéd ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

i Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Wiekszos¢ przychoddéw pochodzi z zagranicy.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

My AlzCare

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Innowacyjny termometr owulacyjny pozwalajacy obserwowaé swojg
ptodnos$¢ w warunkach domowych poprzez monitoring podstawowej

kobiety z dyscypliny poranne;.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ginekologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.

/8

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Aplikacja mobilna My AlzCare ma za zadanie pomadc opiekunom oséb
temperatury ciata eliminujgc btgd porannego pomiaru oraz zwalniajac
i zaoszczedzi¢ czas. Pomyst stworzenia aplikacji mobilnej My AlzCa-
re powstat na kanwie osobistego doswiadczenia niektorych cztonkdéw
zespotu, to jest doswiadczenia ztozonosci procesu opieki nad osobg
z chorobg Alzheimera. Nasza odpowiedzig na ztozonos$¢ tego procesu
jest wszechstronne narzedzie mobilne dziatajagce na réznych ptasz-
i czyznach opieki. Docelowo gtéwnymi funkcjami produktu koricowe-

z chorobg Alzheimera usprawni¢ proces opieki, zmniejszy¢ koszty

go majq by¢: baza wiedzy, baza z opiekunami komercyjnymi, modut
premium dla domoéw opieki, planer przeznaczony dla opiekunéw oraz
marketplace.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Geriatria, psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Edukacja, platforma internetowa (marketplace), samodzielna aplika-
i cja IT, komunikacja.

i Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



NABIO MedicalTechnologies

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

NASZSENIOR.PL

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

! QNABIO
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

cesoria radioterapeutyczne, takie jak bolusy, nie tylko poprawiajg
skutecznos¢ leczenia, ale rowniez minimalizujg skutki uboczne dla
pacjentow. Innowacyjny "ekosystem" technologiczny jako jedyny na
rynku obejmuje holistyczne rozwigzania, poczawszy od oprogramo-
wania, przez urzadzenia, az po specjalnie dostosowane protokoty dla
placowek medycznych. Nasze produkty sg zaprojektowane tak, aby
maksymalizowac precyzje terapii, przy jednoczesnym zachowaniu
prostoty obstugi dla personelu medycznego. Dazymy do zapewnie-
nia najlepszej jakosci opieki pacjentom poprzez nowoczesne i tatwe
Al/machine learning, rehabilitacja, samodzielna aplikacja IT, teleme-
dycyna.

W uzyciu rozwigzania.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Onkologia, radioterapia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Projekt HydRe powstat w odpowiedzi na konkretne wyzwania poja-
wiajace sie w trakcie radioterapii. Oferowane spersonalizowane ak-

Oprogramowanie komputerowe do wspierania pracy opiekundéw
0s0b starszych i niesamodzielnych. Zadaniem oprogramowania jest
mozliwos$¢ gromadzenia danych o stanie zdrowia podopiecznych oraz
zarzadzanie pracg opiekunéw. Wiele mechanizmoéw oceny, podziatu
zadan, przewidywania zdarzen, wykorzystuje mechanizmy sztucznej
inteligencji.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Geriatria, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
. sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

i Tak.

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

i Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?

i Nie jesteSmy obecni, ale planujemy by¢.

. Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?

i Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga? :
NeuralEP, aplikacja typu Software as a Medical Device ktéra umozliwia

diagnoze niedostuchu na podstawie analizy potencjatéw wywotanych
pnia mdzgu. Prosciej opisujac NeuralEP pomaga w diagnozie podczas
badania tzw. ABR. Moze by¢ uzyte przy badaniach przesiewowych no-
worodkéw, w rutynowych badaniach stuchu badz zaawansowanym

stwierdzeniu typu uszkodzenia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Laryngologia, neurologia, otolaryngologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, badania laboratoryjne, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

mercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

30
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
Innowacyjna terapia zaburzen ze spektrum autyzmu pozwalajgca na
znaczaca poprawe komfortu zycia w krétkim czasie, bez ryzyka regresu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Neurologia, pediatria, psychiatria/psychologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent.

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
{ nym etapie Waszego rozwoju?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- !

Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



& NeuroSonic

NeuroSonic

Nieformalna grupa robocza

neviscepe

Neviscope

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

stworzenia modelu ryzyka udaru specyficznego dla pacjenta, umozli-
wiajgc tym samym szybkie leczenie i zapobieganie temu niekorzystne-
mu zdarzeniu kardiowaskularnemu. Dzieje sie to poprzez systematycz-
ng ocene poziomu nagromadzenia blaszek wewnatrz tetnic szyjnych
- W spos6b nieinwazyjny, z domu pacjenta. Umieszczajgc urzadzenie
NeuroSonic na szyi pacjenta (pofgczone przez aplikacje mobilng), oce-
niany jest poziom nagromadzenia blaszek. Nastepnie algorytm ML prze-
widuje postep nagromadzenia blaszek i kieruje pacjenta na leczenie, je-

$li jest to konieczne - jeszcze przed wystgpieniem udaru.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Neurologia, medycyna prewencyjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawéd medyczny, pacjent, korpora-

cja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!
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Co jest Waszym produktem/ustuga?
NeuroSonic to platforma zdalnego monitorowania ryzyka udaru, ktéra
pomaga w zapobieganiu udarom. System zostat zaprojektowany w celu

System Neviscope dla lekarzy POZ w badaniu przesiewowym na cho-
roby skéry w tym czerniaka, raka podstawnokomorkowego. Urzadze-
nie medyczne - dermatoskop kompatybilny ze smartfonem i aplikacjg
dedykowang dla lekarza POZ, w ktérej wysyta sie wywiad medyczny
pacjenta do dermatologa (aplikacja webowa, potgczona z aplikacjg
na iOS i Android). Algorytmy Al na raka skoéry, wspomagajaca lekarza
w podjeciu ostatecznej decyzji.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Onkologia.

i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, telemedycyna, udzielanie
Swiadczenn zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako
podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

¢ Etap komercjalizacji.

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© 200 - 400 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
| sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Tak.

© Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
: nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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MENTALIO

Nivalit

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Mentalio - system Al wsparcia proceséw diagnostycznych i terapeu-
i dycznej. Nursee wykorzystuje Al Vision do monitorowania bezpie-

tycznych w psychiatrii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
Geriatria, rehabilitacja.

ny, pacjent, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

komercyjnie?
Wiekszos¢ przychoddéw pochodzi zza granicy.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Stany Zjednoczone, Wielka Brytania.

82

N Noctuai

nursee

Noctuai

"

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nursee, produkt Noctuai, to system wsparcia personelu opieki me-

czenstwa oraz stanu zdrowia pacjentéow poprzez dtugotrwaty ob-
serwacje shu oraz codziennej aktywnosci. Nursee wykrywa upadki,
ryzyko ich wystapienia oraz dzieki analizie trenddéw ryzyka zaostrzen,
rozwiniecia sie depresji, czy wystgpienia udaru. Nursee uzywa kamer
jako Zrddta informacji, bez koniecznosci podgladu wideo, dzieki czemu
pozwala na zachowanie wysokich standardéw bezpieczenstwa oraz
| prywatnosci.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, rehabilitacja, telemedycyna, Wsparcie piele-
gniarek w domach opieki, szpitalach, opiece domowej.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, administracja publiczna, dom opieki, rodzina pa-
cjenta w opiece domowej.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowali$cie przychdd ze :

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 1-2mInEUR.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
: Wiekszos¢ przychodow pochodzi zza granicy.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Notimed

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

NotiMed to kompleksowy system informatyczny, wspierajacy proce-
sy zarzadzania jakoscig w jednostkach swiadczacych ustugi medycz-
ne. Program powstat w odpowiedzi na niektére potrzeby jednostek
medycznych, wynikajace z wprowadzenia Ustawy o jakosci w opiece
zdrowotnej i bezpieczenstwie pacjenta, z dnia 16 czerwca 2023. Dzieki
ny, korporacja, firma ubezpieczeniowa.

temu dziata w oparciu o najnowsze regulacje prawne.

NotiMed umozliwia miedzy innymi kompleksowe tworzenie analiz
i generowanie raportéw oraz zarzadzanie danymi. Rzetelnie zebrane
informacje pozwolg na wycigganie wnioskdw, bedacych podstawa do
wprowadzania zmian w zakresie polepszania standardow opieki zdro-
wotnej oraz utatwig opracowanie niezbednej dokumentacji. Funkcjo-
nalno$¢ oprogramowania to wynik wielu konsultacji z pracownikami
administracyjnymi szpitali, co sprawia, ze NotiMed ma szanse spro-
Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

stac¢ oczekiwaniom nawet najbardziej wymagajacych uzytkownikow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Zarzadzanie jakoscig w jednostkach medycznych.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze :

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych !

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Polska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

nou
rica

Nourica

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?
System do bezinwazyjnej diagnostyki biomarkeréw zdrowia ze skory.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
Wskaz aktualny etap rozwoju.

Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
¢ Nie.

¢ Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

Certyfikacje medyczne urzadzenia, potem wyniki sprzedazowe.
; Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

¢ Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

- Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Nursility

Nieformalna grupa robocza

@

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nursility to platforma tgczgca osoby potrzebujgce z profesjonalistami
oferujacymi ustugi opieki domowej i pielegniarskiej. Dzieki geoloka-
lizacji, mozna tatwo i szybko znalez¢ osobe do opieki w swoim oto-
czeniu, bez czasochtonnego szukania wsréd znajomych, na forach
internetowych lub w innych miejscach. Dodatkowo wprowadzony
rating oraz kryteria wyszukiwania umozliwiajg znalezienie osoby ide-
alnie dopasowanej do konkretnych potrzeb osoby poszukujacej opieki
.Platforma pozwala na wynajecie takiej osoby na godziny, nie musi to
by¢ zobligowana stata wspétpraca. Niesie to obustronne korzysci za-
w ONIRY opiera sie na metodzie spektroskopii impedancyjnej. Dzieki zasto-
sowaniu metod sztucznej inteligenciji diagnostyka ONIRY pozwalaé bedzie

réwno dla zleceniodawcy jak i zleceniobiorcy.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Opieka domowa, pielegniarstwo.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
gniarstwo, opieka medyczna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent, osoby zajmujace sie domowa opieka, pielegniarki, potozne.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.
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OASIS Diagnostics

\
OASIS

DIAGNOSTICS

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustuga?

ONIRY to innowacyjny, opatentowany system przeznaczony do diagnostyki
okotoporodowych urazéw zwieraczy odbytu (OASIS, obstetric anal sphinc-
ter injuries) u kobiet rodzacych sitami natury. ONIRY sktada sie ze specjalnie
zaprojektowanej sondy endoanalnej (ONIRY Probe), spektrometru impe-
dancyjnego (ONIRY Spectrometer), oraz wbudowanego w nim modutu
analitycznego opartego na metodach uczenia maszynowego, przeznaczo-
nego do interpretacji wyniku badania. Technologia pomiaru zastosowana

na szybkie wykrycie urazu i natychmiastowe wdrozenie wtasciwego lecze-
nia (cate badanie trwa mniej niz 1 minute), niezaleznie od doswiadczenia
personelu i stabej dostepnosci endoanalnej ultrasonografii, ktéra pozostaje
ztotym standardem diagnostycznym w takich przypadkach.

Edukacja, platforma internetowa (marketplace), rehabilitacja, piele-

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, ginekologia, potoznictwo.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-
ny, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Powyzej 4 min EUR.

{ Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

- Nie.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?

Liczba uzytkownikow.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
. komercyjnie?

Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Bliski Wschdd, Unia Europejska, Wielka Brytania.

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



ORTHOGET ~ Orthoget

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

P2 Med

Spotka komandytowa

Co jest Waszym produktem/ustugg?

OrthoNail, opatentowany hybrydowy implant $rédszpikowy z nape-
dem magneto-mechanicznym, pozwalajgcym na maksymalne wydtu-
zenie kosci udowej do 8,5 cm. Projektowane rozwigzanie ma pomaoc
pacjentom z wadami wrodzonymi, rozwojowymi, pourazowymi, u kto-
rych asymetria koriczyn dolnych jest wieksza niz 3 cm. Nasz implant
z petnym powodzeniem znajdzie rowniez zastosowanie w obszarze
medycyny estetycznej i jest skierowany szczegdlnie do oséb boryka-
wych i teleporad. Prywatne wizyty domowe Swiadczone sg przez leka-

jacych sie z niskim wzrostem. Implant wchodzi w sktad OrthoSystemu

- zintegrowanego portfela produktéw spétki, zapewniajacego skutecz-
(wokét duzych aglomeracji). Portal Wezwijdoktora.pl powstat, aby

na, komfortowg i bezpieczna terapie.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, ortopedia, medycyna estetyczna - niskorostosé.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Wyroby medyczne, medycyna estetyczna/kosmetyki, rehabilitacja,
udzielanie $wiadczeri zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, lecze- :

nie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
. sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

nym etapie Waszego rozwoju?
Zakonczenie badan klinicznych i otrzymanie certyfikatu CE, umozli-
wiajacego komercjalizacje produktu.

komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

nesu?
Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Nasza ustugg jest dorazna pomoc medyczna, w formie wizyt domo-

rzy, pielegniarki, potozne oraz fizjoterapeutdw na terenie catej Polski

utatwié¢ kontakt Pacjenta z lekarzem. Dzieki naszym ustugom, Pacjent
moze korzysta¢ z kompleksowej opieki zdrowotnej w kazdym miejscu
© w Polsce i nie tylko.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Medycyna rodzinna, pediatria, psychiatria/psychologia, rehabilitacja,
opieka pielegniarska i potoznicza.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Platforma internetowa (marketplace), rehabilitacja, telemedycyna,
© udzielanie $wiadczeri zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, lecze-
nie) jako podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
: Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

i Growth (ekspansja).

© Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

© 200 - 400 tysiecy EUR.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Unia Europejska.
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Parrot Al Altar

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!

@

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Parrot Al to nasza innowacyjna odpowiedz na bolgczki systemu opieki zdro-
wotnej. Tworzac projekt Parrot Al postawiliSmy sobie dwa gtéwne cele -
usprawnienie obstugi pacjenta oraz podniesienie efektywnosci i jakosci
kontaktu lekarza z pacjentem. Warto zaznaczy¢, ze to narzedzie wspiera-
jace. Nie chcemy zastgpic lekarza. Parrot Al dzieki mechanizmom sztucz-
nej inteligencji uzupetni dokumentacje lekarska. Bedzie pomagat identy-
fikowac objawy, na ich podstawie zasugeruje choroby, czy zaproponuje
dodatkowe badania bazujac na podobnych przypadkach. Ponadto system
usprawni wystawianie recept czy skierowan. Catos¢ na koricu zatwierdzi le-
karz. Inteligentny asystent bedzie wspiera¢ réwniez placéwke medyczna.
Rozwigze wieczny problem z dodzwonieniem sie i umowi wizyty pacjen-
téw wedtug wytycznych danej placowki. Projekt Parrot Al jest realizowany
w konsorcjum z Politechnikg Swietokrzyska w ramach strategicznego pro-
gramu INFOSTRATEG. Ztozony wniosek zostat oceniony najwyzej w rankin-
gu Narodowego Centrum Badan i Rozwoju. Jesli wszystko powiedzie sie
i W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, rehabilitacja, robotyka, te-
lemedycyna.

zgodnie z zatozeniami, projekt wejdzie w faze komercjalizacji w 2026 roku.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Nie dotyczy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliScie przychod ze
nym etapie Waszego rozwoju?
i Pozyskanie kapitatu.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i komercyjnie?
i Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i nesu?
. Unia Europejska.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Unia Europejska.

86

£

pd meds i

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Stworzylismy dwa systemy do nowoczesnej rehabilitacji oddecho-
wej: urzadzenie Boreas, ktére ma umozliwi¢ automatyzacje ¢wiczenia
w szpitalach, tak aby poziom trudnosci byt dostosowywany na biezgco
do poszczegdlnych pacjentow, a specjalista mdgt nastepnie wytacznie
analizowac wyniki parametrow oddechowych oraz system do zasto-
sowan domowych - Notos - prosty system do terapii domowej, grywa-
lizujgcy za pomoca aplikacji AR terpie z najprostszym trzykulkowym
mechanicznym trenazerem oddechowym, ktéry minimalnym kosztem
zmienia ¢wiczenie z podstawowym trenazerem mechanicznym w gre,
a przy tym wizualizuje pacjentom jak ¢wiczy¢ i jakie postepy czynia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Pulmonologia, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysigcy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
: Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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PelviFly Healthcare

Spotka akcyjna

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Trening miesni dna miednicy ze wsparciem urzadzen biofeedback.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ginekologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, rehabilitacja, wearables - nie wyroby medyczne

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

1

PHIBOX

by PHILABS

PhiLabs

Spotka akcyjna

. Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nasz produkt nazywa sie PHIBOX. Urzadzenie to wykorzystuje algo-

. rytmy sztucznej inteligencji oraz gry komputerowe, aby uatrakeyjni¢

proces powrotu do prawidtowej postawy ciata. Wbudowany modut Al
rozpoznaje odpowiednie parametry ruchu dziecka podczas ¢éwiczen,

dzieki czemu motywuje pacjentéw do ¢wiczen, wprowadza regular-

nos¢ i skutecznosc do terapii. PHIBOX jest dostepny w wersji do gabi-

i netu fizjoterapeuty (PHIBOX Clinic) i w wersji do korzystania w domu
i dla dzieci (Phibox Care).

i W jakim obszarze medycznym dziatacie?
: Rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, rehabilitacja.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowali$cie przychod ze

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

i Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych '

400 tysiecy - 1 min EUR,

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
© Unia Europejska.
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PHIN Consulting

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

play.air

Prosta spotka akcyjna

N Q PH
CONSULTI NG

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Naszym produktem jest system do zdalnej opieki stomijnej STOMA
ALERT, z ktérego moze skorzystac kazdy pacjent z wytoniong stomia je-
litowa. Uzytkownikami STOMA ALERT (oprdcz stomikdw) sg pielegniar-
ki (w strukturach POZ, opieki dtugoterminowej, stomijny) oraz lekarze
medycyny (chirurdzy). System stanowi potgczenie centrum konsultacyj-
nego w postaci aplikacji webowej, bedacej podstawg systemu STOMA
ALERT, oraz mobilnej, bedgcej dodatkowym narzedziem, ktére pozwala
pacjentowi na odbycie e-konsultacji w aplikacji mobilnej oraz lekarzowi
na zdalny dostep do systemu, w tym wykonanie zdje¢ stomii pacjen-
ta i przestanie do systemu. Aplikacja mobilna STOMA ALERT pozwala
pacjentowi na przestanie danych niezbednych do przeprowadzenie e-
Startup rozwija réwniez gry sterowane oddechem, ktére angazujg dzieci
w ¢wiczenia oddechowe, réwniez niezbedne w terapii logopedycznej. Kon-

-konsultacji przez pielegniarke/lekarza i dostep do wydanych zalecen.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, medycyna rodzinna, opieka dtugoterminowa.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

nie $wiadczer zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako
i W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Pediatria, logopedia.

podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne,

ny, pacjent.

Naszym celem jest wpisanie STOMA ALERT na liste wyrobéw medycz-

nych refundowanych.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Bliski Wschod, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Play.air kompleksowo wspiera terapie logopedyczng, tworzac technologie
do ¢wiczen oddechowych i zgtoskowych oraz angazujac w proces rodzica,
dziecko i logopede. Core rozwigzania jest platforma Saa$, ktéra utatwia lo-
gopedom zarzadzanie gabinetem, pacjentami i ich terapiami. To, co wyréz-
nia play.air na rynku to wprowadzenie modutu ¢wiczert domowych. Logo-
peda przepisuje je w swojej aplikacji i wysyta rodzicowi na jego aplikacje. W
ten sposdb karty pracy i kseréwki, obecnie popularne jako zadania, nie gu-
big sie, a logopeda wie, czy zadania sa wykonywane. Kluczem do efektyw-
nej terapii jest kontynuacja terapii w domu miedzy wizytami u specjalisty.

trolujgc postacie w grze w aplikacji przez oddychanie przez dedykowany
kontroler hardwerowy, dzieci ¢wiczg prawidtowy oddech, ale nawet nie za-
uwazaja, bo po prostu grajg w gre. Potaczenie ¢wiczert domowych i odde-
chowych jest kluczowe dla efektywnej terapii, a adresujac je kompleksowo
Wyroby medyczne, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna, udziela-

play.air wprowadza nowe standardy w logopedii.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent, logopeda.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- : Ni

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
. komercyjnie?
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Ameryka Pofudniowa, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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PogaduszKi (the Linghos)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Poliwater

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

SZKi

e

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Aplikacja, ktdra dzieki Al diagnozuje i przygotowuje terapie logope
dyczna dla dzieci.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Logopedia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, edukacja, platforma internetowa (marketplace), 5

samodzielna aplikacja IT, telemedycyna

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent, korpora

cja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Ameryka Potudniowa, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

. Co jest Waszym produktem/ustuga?

Rozwigzanie do unieruchamiania koriczyn - po ztamaniach, zwichnie-

ciach, skreceniach.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
¢ Ortopedia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

© Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent.

: Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Nie.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Produkt gotowy do komercjalizacji.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

. Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Kanada, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Polmedi Group.

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

(T 9%,

POLTISS PolTiss

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

S
[

Co jest Waszym produktem/ustugg?
1. Sensor do monitorowania zmian temperatury;

2. Telemedyczny systemem iWound, ktéry umozliwia zdalny nadzér
nie PhotoBioCure w rekonstrukcji przepuklin. Celem jest zastgpienie

nad rang po operacji oraz nadzor nad ranami przewlektymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Chirurgia, diabetologia, farmacja, ginekologia, onkologia, rehabilita-
: W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, ginekologia, kardiologia, ortopedia, urologia.

cja, potoznictwo.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Dane medyczne, wyroby medyczne, wearables - nie wyroby medycz-
: Wyroby medyczne.

ne, aplikacje mobilne, telemedycyna (profilaktyka, diagnostyka).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, osoby, ktére chca codziennie monitorowaé swéj stan
Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

zdrowia w czasie rzeczywistym, jednostki publiczne.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow oraz zysk.

komercyjnie?
Tak.

nesu?
Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

PhotoBioCure - wstrzykiwalne biomateriaty do rekonstrukcji tkanek
miekkich. Po wstrzyknieciu materiat zmienia postac z lepkiej pasty
w elastyczne ciato state, metodg fotosieciowania z wykorzystaniem ta-
godnej dla zywych tkanek wigzki promieniowania UV. Ta cecha umoz-
liwia formowanie spersonalizowanego implantu polimerowego, tj.
© dostosowanego wielkoscig do wielkosci defektu tkankowego, in situ
in vivo. Co bardzo istotne, materiat resorbuje w powolny sposdb, po-

zwalajac na odtworzenie tkanek. Aktualnie rozwijane jest zastosowa-

powszechnie wykorzystywanych siatek, ktére w dtuzszej perspektywie
czesto wywotujg efekty uboczne, np. chroniczny bal.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ 1-2minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| nym etapie Waszego rozwoju?

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
stosowana zostata technologia.

Stopien zaawansowania technologii i liczba pacjentéw, u ktérych za-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Podpisane listy intencyjne.

komercyjnie?

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

nesu?
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Predict

Predict Watch procic

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Tworzymy zweryfikowane klinicznie narzedzia wspierajagce proces
terapeutyczny z wykorzystaniem autorskich algorytmdw sztucznej in-
teligencji. Posiadamy unikalny system sktadajacy sie z aplikacji mobil-
nej, aplikacji na smartwatcha oraz panelu terapeuty, ktéry umozliwia
zdalne monitorowanie stanu pacjenta, a prekursorskie zastosowanie
sztucznej inteligencji pozwala na przewidywanie gtodu natogowego
Modut pacjenta zawiera dane o alergiach, lekach, chorobach i ich histo-

i nawrotéw z wyprzedzeniem do 96 godzin.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, wearables - nie wyroby me-
¢ ramach HRA oprdcz szczegdtowej ankiety, uzytkownik uzyskuje dostep do

dyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
| Tak.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

PREMEDILO to rozwigzanie, ktére pozyskujac informacje medyczne bez-
posrednio od uzytkownika, pomaga zarzadza¢ zdrowiem dzieki proak-
tywnemu podejsciu skupiajgcym sie na zapobieganiu chorobom i zdro-
wym stylu zycia w celu poprawy jakosci zycia. Rozwigzanie sktada sie
z kilku modutéw pomagajacych zarzadzaé réznymi aspektami zdrowia.

rii rodzinnej. Modut Cigza pomaga w nadzorowaniu cigzy. Modut Dzieci
umozliwia po wprowadzeniu danych dzieci monitorowanie ich rozwoju
oraz prowadzeniu historii szczepien. Modut dzienniczkéw medycznych
pomaga systematyczne monitorowanie parametréw medycznych. Modut
Oceny ryzyka zdrowotnego (HRA), to ankieta medyczna, po wprowadze-

niu danych jest oceniany czynniki stylu zycia i zagrozenia dla zdrowia. W

sekcji oceny ryzyka rozwoju réznych chordb przewlektych oraz mozliwosci
ich zminimalizowania oraz raport ze zindywidualizowang informacjg na
temat obszaréw wymagajacych poprawy, zalecanych badaniach profilak-
tycznych czy innych czynnosci majacych na celu poprawe jakosci zycia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna, profilaktyka i poprawa jakosci zycia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

- Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, pacjent, administracja publiczna, firma ubezpie-
czeniowa.

| Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Minimum Viable Product.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
: Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
: Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Liczba uzytkownikow.

i Czy jesteScie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jesteémy obecni, ale planujemy by¢.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Prokinetic System

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Radpoint Radpoint

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Dziatalnos$¢ ProKinetic System ma wspomagac rehabilitacje ruchowa
i profilaktyke przeciwupadkowa w schorzeniach geriatrycznych, orto-
pedycznych oraz neurologicznych. Nasz produkt BALANCER SYSTEM
daje szanse powrotu do petnej aktywnosci ruchowej i przywraca pet-
nie mozliwosci funkcjonowania tym pacjentom, ktérych sprawnosé
chodu oraz zmyst rownowagi zostaty ograniczone na skutek upadku
lub jego konsekwencji. Chcemy takze pomdc osobom, dla ktérych lek

przed upadkiem stat sie przeszkodg w samodzielnym poruszaniu sie.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
Radiologia.

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

nesu?
Bliski Wschod, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Tworzymy i dostarczamy innowacyjne produkty oraz ustugi, obejmuja-
ce wszystkie potrzeby zwigzane z oprogramowaniem RIS, PACS, VNA,
Al, transkrypcjg i teleradiologig w radiologii oraz w diagnostyce obra-
zowej. S3 one otwarte na integracje, ekonomiczne i fatwe w uzyciu,

rozbudowie oraz utrzymaniu. Oferujemy elastyczne modele licencjo-
nowania i jestesmy na czele dostarczania zaawansowanych rozwigzan
oprogramowania dla radiologii oraz diagnostyki obrazowej jako ustugi
w chmurze, zaréwno prywatnej, jak i publicznej. Nasza oferta produk-
| tow jest réwniez jedna z pierwszych, ktdra jest bezproblemowo zinte-
growana z najnowszymi technologiami sztucznej inteligencji, poma-
gajac radiologom w: automatyzacji monotonnych zadan, zapewnianiu
cennych drugich opinii i minimalizacji liczby przeoczonych wynikdw.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, platforma
internetowa (marketplace), samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
i ny, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
| 400 tysigcy - 1 min EUR.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
Bliski Wschdd, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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RapidLab

@) Reliefy:

Reliefy

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Uniwersalne urzadzenie loT zliczajgce osoby oraz monitorujgce tem-
perature ciata w Srodkach transportu publicznego i budynkach z wy-
korzystaniem Edge Al. Naszym celem byto stworzenie urzadzenia
zliczajacego osoby i monitorujgcego temperature ciata w srodkach
transportu i budynkach korzystajac z algorytmow Al Sledzacych ruch
osoby w zasiegu urzadzenia. Dzieki zastosowaniu kamer termowizyj-
nych unikamy rozpoznawania twarzy liczonych oséb, co zapewnia im
anonimowos$¢, a dodatkowo pozwala na zmierzenie temperatury ciata
- Interaktywnego modelu 3D;
- Sztucznej Inteligenciji.

i wykrywanie oséb potencjalnie zainfekowanych przez COVID-19.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka, medycyna ogdlna, prewencyjna, profilaktyka.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT, udzielanie $wiadczen
zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot lecz-

niczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

8!
[

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Reliefy to platforma telemedyczna, ktéra zwieksza doktadnos¢ oceny
stanu zdrowia pacjenta podczas zdalnych i/lub kontaktowych konsulta-
cji medycznych. Wzrost precyzji osiggany zostaje dzieki zastosowaniu:

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Stosujemy Al w kazdym obszarze medycznym.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, tele-

medycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
{200 - 400 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

Nie.

Pozyskanie kapitatu.

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Unia Europejska.
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Saventic Health

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

SAVENTIC

Health

Co jest Waszym produktem/ustugg?

wczesnej diagnostyki chordb, w tym chordb rzadkich, ultrarzadkich, na

podstawie fenotypéw klinicznych pacjentéw zidentyfikowanych w elek-
tronicznej dokumentacji medycznej. Oprogramowanie jako narzedzie
algorytmiczne jest wykorzystywane w badaniach przesiewowych pacjen-
toéw, w procesie wczesnej diagnostyki, przewidywania choréb, w tym cho-
réb rzadkich, ultra rzadkich, za pomoca analizy i estymacji modeli danych
bazujacych na fenotypach klinicznych zidentyfikowanych na podstawie
wykonywania szeregu badarn w warunkach in vivo oraz bedzie pierwszym na

wynikow badan laboratoryjnych, objawéw i innych danych medycznych

pochodzacych z dokumentacji medycznej, z wykorzystaniem algorytmu
diagnostyki in vitro, tj. artefaktem, iz zawsze konieczne jest pobranie tkanki,

sztucznej inteligencji. Odbiorcami “Saventic Med Platform” s posredni

uzytkownicy operacyjni (np. podmioty medyczne: kliniki, szpitale, ubez-
pieczalnie) oraz bezposredni uzytkownicy koricowi (np. lekarz, pielegniar-
w diagnostyce wielu typdw nowotwordw, a takze réznych choréb zakaznych.
W przysztosci planowane jest wykorzystanie mikrosondy przy indywidualnych

ka), bedacy profesjonalnymi uzytkownikami medycznymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Kardiologia, onkologia, hematologia, choroby rzadkie.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

nesu?
Ameryka Potudniowa, Kanada, Unia Europejska.
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SDS Optic

Spotka akcyjna

SDS OPTIC

8!

c)]

Co jest Waszym produktem/ustuga?

inPROBE® - mikrometryczna sonda w pofgczeniu z elementami biologii mo-
“Saventic Med Platform” to oprogramowanie komputerowe, bedace
wyrobem medycznym, dostarczajace informacji wspierajgcych proces
w ciele pacjenta (tzw. badania in vivo) przy bardzo wysokim poziomie czuto-

lekularnej, chemii oraz inzynierii biomedycznej tworzy unikatowy na skale
Swiatowg biosensor, zdolny dokonywac pomiaréw biologicznych zywej tkanki

Sci (pikogramy/ml — pg/ML) i specyficznosci. Dzieki wysokiej czutosci detekgiji,
w diagnostyce nowotworowej technologia pozwoli na wktucie sie w okolice
guza, a nie jak w obecnie stosowanych metodach - w samego guza. Dostepne
dzisiaj metody diagnostyczne, oparte o biopsje tkanki nowotworowej, pro-
wadzg do naruszenia guza nowotworowego, co jest niekorzystne dla proce-
su terapeutycznego. inPROBE daje unikatowa na skale $wiatowg mozliwosé

Swiecie rozwigzaniem dajgcym mozliwosé zmierzenia sie z paradygmatem

wystanie jej do zewnetrznego laboratorium diagnostycznego i oczekiwanie na
wynik nawet kilkanascie tygodni. Technologia ma potencjat do zastosowania

terapiach celowanych i monitorowaniu stezenia podawanych lekéw.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
: Onkologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, biotechnologia, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- | Ni

Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Rzetelna alokacja kapitatu w inwestycje i realizacja kamieni milowych.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
. mercyjnie?
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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SEMI

Semi Robotics = o=

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Jestesmy polskim przedsiebiorstwem, ktére projektuje urzadzenia

wspierajgce osoby w ich codziennym zyciu.

Obecnie prowadzimy prace majace na celu rozpoczecie produkc;ji ro-
bota karmiacego, ktéry na bazie oprogramowania opartego na sztucz-

nej inteligencji wspiera osoby z niepetnosprawnosciami.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Geriatria, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne, robotyka.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
| Tak.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

shape

Shape.Care

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Shape.Care dostarcza system terapeutyczno-diagnostyczny sktadajgcy sie

z aplikacji mobilnej oraz webowej wspartej modelami sztucznej inteligen-
cji oraz analizy obrazu dla fizjoterapii i rehabilitacji. Opracowany przez nas
system pozwala prowadzi¢ karte pacjenta z historig wizyt (dokumentacja
medyczna) wraz z analizg wynikdéw pacjenta w oparciu o obraz z kamery
urzadzenia mobilnego. System analizuje zakresy ruchomosci stawdw, po-
prawnos¢ i ilos¢ wykonanych powtdrzen/ruchéw danego ¢wiczenia oraz
analizuje poprawnos¢ pionizacji pacjentéw niepetnosprawnych (proble-
my neurologiczne, ortopedyczne oraz schorzenia u dzieci np.: MPD, SMA
itd.). Dodatkowo algorytmy Al analizujg wyniki i udzielajg rekomendacji
w temacie zalecen lub wykonanych ¢wiczen po stronie fizjoterapeuty jak
i pacjenta bo aplikacja dziata réwniez poza gabinetem w domu pacjenta.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ortopedia, rehabilitacja, fizjoterapia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, rehabilita-
cja, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent.

| Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Etap komercjalizacji.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
¢ Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Przychody.

i Czy jesteScie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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% Shen Al

Shen.Al

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Rewolucjonizujemy i demokratyzujemy sposdb, w jaki pacjenci i spe-
Jestesmy polskim producentem opaski telemedycznej, systemu te-

cjalisci mogg monitorowac stan zdrowia w dowolnym miejscu i czasie.

Shen.Al to przebadana klinicznie technologia do pomiaru cisnienia
krwi, tetna, czestosci oddechow i innych parametréow zyciowych wy-
facznie za pomocg kamery smartphona lub komputera poprzez 60 se-
kundowy skan twarzy. Technologia dostepna jest w formacie SDK, kto-
W jakim obszarze medycznym dziatacie?

ry mozna tatwo wdrozy¢ w dowolnej aplikacji mobilnej lub webowe;j.

Shen.Al umozliwia zdalne monitorowanie parametrow zyciowych za
posrednictwem aplikacji i platform telezdrowia, pomagajgc dostaw-
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, platfor-

com ustug Digital Health oferowaé kompleksowg opieke online.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Kardiologia, medycyna rodzinna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, telemedycyna, wearables -
Podmiot leczniczy, pacjent, administracja publiczna, firma ubezpie-

nie wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Wiekszos¢ przychoddéw pochodzi zza granicy.

nesu?
Ameryka Potudniowa, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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hitech far yaur healih

SiDLY

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Produktem SiDLY jest technologia medyczna dedykowana teleopiece.
leopieki oraz aplikacji mobilnej. Prowadzimy takze wtasng placéwke

medyczng, NZOZ SiDLY Healthcare, wyspecjalizowang w $wiadczeniu
ustug teleopieki oraz platforme edukacyjng Akademia Teleopieki.

Geriatria, telemedycyna, teleopieka.

ma internetowa (marketplace), telemedycyna, udzielanie swiadczen
i zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot lecz-
niczy, wearables - nie wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

i czeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 200 - 400 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
: nym etapie Waszego rozwoju?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
- nesu?
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

Unia Europejska.
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Smarter Diagnostics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

&®s. SMARTER
.’:‘. Diagnostics

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Jestesmy pionierami w dziedzinie sports longevity, czyli przedtuzaniu aktyw-
nosci sportowej i poprawie jakosci zycia. Smarter Diagnostics to inteligentne
PROFILAKTYCZNE rozwigzania dla sportu i zdrowia. Nasza ustuga diagno-
styczna wykorzystuje sztuczng inteligencje do analizy obrazéw medycz-
nych z Rezonansu Magnetycznego koriczyny dolnej, w celu oceny uktadu
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
platforma Al to wyréb medyczny, ktdry skraca czas opisu badania, dostar-
cza bogatych informacji o patologiach i wytapuje nawet wczesne zmiany.
Na podstawie oceny radiologicznej pacjent otrzymuje od nas rekomendacje
profilaktyczne - m.in. dietetyczne i treningowe. Z naszej oferty chetnie ko-
rzystaja pracownicy chcacy zwiekszy¢ aktywnoéc ruchowa, ludzie aktywni,
Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
i Pacjent.

miesniowo-szkieletowego i czynnikéw ryzyka urazowego. Nasza chmurowa

sportowcy amatorzy, sportowcy zawodowi a nawet astronauci.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ortopedia, radiologia, medycyna sportowa.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, telemedycyna, udzielanie
$wiadczeri zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako :

podmiot leczniczy.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja, firma ubezpieczeniowa, kluby sportowe.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

SmartHEA

SmartHEAL

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustuga?
SmartHeal - inteligentny opatrunek ze zintegrowanym sensorem pH
to diagnostyki stanu ran przewlektych.

Rany przewlekte.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne, telemedycyna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
© Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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< Softgent

SOFTGENT

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Sophia Health *%w

Jednoosobowa dziatalnosc¢ gospodarcza

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Firma Softgent dostarcza rozwigzania loT, skierowane na rynek Heal-
thcare. Rozwigzania te obejmujg platforme do zarzadzania infrastruk-
tura czujnikdw w szpitalach, oferujac takie funkcje, jak: monitorowa-
nie Srodowiska przechowywania lekdéw, monitorowanie warunkéw
srodowiskowych w salach szpitalnych, czy monitorowanie przeptywu
0s6b w szpitalach. Oferujemy kompleksowe rozwigzania umozliwia-
jace precyzyjng lokalizacje obiektéw wewnatrz szpitala w czasie rze-
czywistym. Umozliwia to: (1) szybkie lokalizowanie mobilnych setow,
takich jak urzadzenia medyczne oraz (2) kontrole proceséw pracy, ta- :
kich jak np. higiena, sprzatanie, rozprzestrzenianie sie infekgji i inne.
Oprécz rozwigzan loT, firma opracowata oprogramowanie do obstugi
stacji pobierajacych materiaty medyczne (krew, mocz itd), dzieki kt6-

remu szpital usprawni proces badania i zmniejszy ryzyko pomytek.
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
lokalizowanie asetow i monitoring Srodowiska szpitalnego.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, badania laboratoryjne, samodzielna aplikacja IT,
Korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

telemedycyna, wearables - nie wyroby medyczne, system RTLS.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 mIn EUR.
Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Sophia Health wspiera firmy w dbaniu o zdrowie pracownikéw po-
przez organizacje Dni Zdrowia w miejscu pracy oraz edukacyjnych Aka-
demii Zdrowia. Jej dziatania wpisujg sie w trend wellbeingu i przeciw-
dziataja problemowi niewystarczajacej profilaktyki zdrowotnej, zgod-
nie z zasadami ESG. Sophia Health koncentruje sie na zdrowiu kobiet,
ale z uwzglednieniem inkluzywnosci dba réwniez o zdrowie mezczyzn.
Troska o zdrowie pracownikéw nie tylko zwieksza ich lojalnos¢ wobec
pracodawcow, ale takze poprawia efektywnosé i wydajnosé. Skutecz-
nos¢ dziatan Sophia Health potwierdzaja powracajacy klienci, ktorzy
doceniajg pozytywne wyniki programdéw zdrowotnych. Startup ma
bogate doswiadczenie w realizacji wdrozen w réznych branzach, do-
stosowujgc swoje ustugi do specyfiki kazdej z nich.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

Bezpieczenstwo pacjenta i personelu, efektywnos¢ proceséw pracy,

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, edukacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
| Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
¢ Przychody.

nym etapie Waszego rozwoju?

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
© Unia Europejska.

nesu?
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\)) StentSolution

StentSolution

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?
DTx - REHApp - Your Al-powered physiotherapist at your fingertips.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ortopedia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
rehabilitacja, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

wa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
1-2minEUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Produkt StentSolution to biodegradowalny stent zewnatrznaczynio-
wy, przeznaczony do operacji pomostowania tetnic wiericowych z wy-
korzystaniem zyt witasnych pacjenta. Wykorzystujemy innowacyjna
metode elektroprzedzenia, aby stworzy¢ unikalng mikrowtdknistg
strukture, ktdra sprzyja zasiedleniu jej przez komérki pacjenta i na-
turalnej tkanki. Dzieki StentSolution istotnie zwiekszamy bezpieczen-
stwo i dtugoterminowe rokowania pacjentéw poprzez zmniejszenie
ryzyka wtdérnego ograniczenia przepustowosci przeszczepionych zyt.
© W efekcie redukujemy koniecznos¢ reoperacji, co przynosi korzysci
zaréwno pacjentom, jak i lekarzom.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medyczne, :

Kardiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczenio-

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
oy

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

© Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
: Pozyskanie kapitatu.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

i Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?
i Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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() StethoMe

StethoMe

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

TakesCare ”ta kescare

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!

Co jest Waszym produktem/ustugg?

w ukfadzie oddechowym. Rozwigzanie umozliwia rozszerzenie telekon-
sultacji medycznej o badanie ostuchowe oraz pozwala prowadzi¢ pacjen-
tow z przewlektymi chorobami uktadu oddechowego ze szczegdlnym
uwzglednieniem populacji chorujgcej na astme. Dzieki wykorzystaniu uni-
kalnych technologii zapewniajgcych kontrole jakosci badania, StethoMe®
moze by¢ uzywane przez pacjentéw w warunkach domowych. Analizo-
wane parametry zmieniajg swoje warto$ci w momencie wystgpienia lub
zaostrzenia sie choroby. Pofgczenie stetoskopu StethoMe® z algorytmami
Al umozliwia wykonanie badania ostuchowego, nagranie dzwiekow i ich
dokfadng analize. Wynik badania generowany przez modut Al w chmurze
jest widoczny natychmiast dla pacjenta. Jednoczesnie catos¢ moze zostac
wystana do wybranego przez pacjenta Swiadczeniodawcy lub zatgczona

w formie raportu PDF z opisem badania.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Medycyna rodzinna, pediatria, pulmonologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, telemedycyna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Growth (ekspansja).

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny,

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
| 400 tysigcy - 1 min EUR.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

TakesCare $wiadczy ustugi opieki medycznej i psychologicznej za po-
Srednictwem wysokiej jakosci platformy internetowej. Wspieramy
proces leczenia pacjenta i profilaktyki zdrowotnej opartej na specjali-
StethoMe® to domowy, elektroniczny stetoskop, ktéry dzieki aplika-
cji i medycznym algorytmom StethoMe Al wykrywa nieprawidtowosci

stycznej wiedzy medycznej oraz najnowszych technologiach. Umozli-
wiamy konsultacje online ze specjalistami z réznych dziedzin, platfor-
me medyczng dla partneréw i placbwek medycznych, zdalny monito-
ring pacjentdw, wizyty domowe oraz drugg opinie medyczna.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Diagnostyka laboratoryjna, farmacja, ginekologia, kardiologia, laryn-
gologia, medycyna rodzinna, neurologia, onkologia, ortopedia, pedia-
tria, psychiatria/psychologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, wyroby medycz-
ne, platforma internetowa (marketplace), telemedycyna, udzielanie
Swiadczenn zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako

podmiot leczniczy, ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczenio-
{ wa.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
: sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
© Zysk.

nym etapie Waszego rozwoju?

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

komercyjnie?

© Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Australia i Oceania, Azja Wschodnia, Unia Europejska.

nesu?
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[ Talkie.ai

Talkie.ai1

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

TECHMO

Voice Technologies

TECHMO

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Talkie.ai to zbudowany w oparciu o sztuczng inteligencje bot gtosowy,
ktéry zapewnia stuprocentowa odbieralno$¢ potaczen telefonicznych
od pacjentéw. Tym samym Talkie.ai przeciwdziata ich frustracji na in-
folinii, dzieki automatycznemu potwierdzaniu wizyt redukuje zjawisko
no-show oraz oszczedza czas pracy rejestracji medycznej. Talkie.ai ma
na koncie ponad milion rozméw z pacjentami w szpitalach, przychod-
niach i centrach medycznych, co stawia to rozwigzanie w pozycji czo-
logia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, psychiatria/psy-

towego bota gtosowego w ochronie zdrowia w Polsce.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Talkie.ai moze by¢ z powodzeniem wdrozone w obstudze pacjentow
Al/machine learning, blockchain, dane medyczne, edukacja, rehabili-
tacja, robotyka, samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

kazdej specjalnosci.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2 -4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychdd ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
| Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
: nym etapie Waszego rozwoju?
: Przychody.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Podpisane listy intencyjne.

komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony s istotne dla powodzenia Waszego biznesu? :
i nesu?
i Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Stany Zjednoczone.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

8!
[

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Rozwigzania do gtosowej obstugi komunikacji z pacjentami oraz pre-
diagnostyka choréb na podstawie gtosu pacjenta. Transkrybcja gtoso-
wa wywiadow lekarskich i diagnoz oraz gtosowe uzupetnianie doku-
mentacji medycznej.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geriatria, gineko-

chologia, pulmonologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczenio-
- wa.

. Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

1-2minEUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
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Technovator Health

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Teczka Pacjenta

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustugg?
WynalezliSmy zupetnie nowa metode transferu energii opartg na

w réznych warunkach $rodowiskowych i w ruchu. Nasza kwantowa

nych urzadzen tadowalnymi, co pozwoli ludziom unikna¢ powtarzaja-
cych sie operacji na ich narzgdach. Beda mieli mozliwo$¢ przeprowa-
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, kardio-
: logia, medycyna rodzinna, neurologia, onkologia, radiologia.

dzania diagnostyki w czasie rzeczywistym.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diabetologia, kardiologia, neurologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
implantowanych urzadzen.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, pacjent, korporacja.
i Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Etap komercjalizacji.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Teczka Pacjenta (Health Folder) to aplikacja dla pacjentéw i platforma
kwantowaniu energii. Nasza technologia dziata poza polami elektro-
magnetycznymi, nie generuje ciepta i emisji, jest zdolna do fadowania
wadzi pacjentéw w procesach profilaktyki. Wczesna diagnoza dzieki
technologia tadowania pozwala na zrobienie aktywnych implantowa-

dla lekarzy, ktora wspiera diagnostyke oraz profilaktyke. Tworzymy
narzedzie, ktdre dzieki Al zwieksza efektywnos¢ wizyt u lekarza i pro-

profilaktyce to najlepszy sposdb na wydtuzenie zycia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, badania laboratoryjne, platforma internetowa
(marketplace), samodzielna aplikacja IT, telemedycyna.

Deep tech, technologia fadowania bezprzewodowego dla aktywnych

¢ Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-
ny, pacjent.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
© 200 - 400 tysigcy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
© Nie.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

© Liczba uzytkownikéw.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- :
Afryka, Ameryka Potudniowa, Unia Europejska.

nesu?
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Teleradius Teleradius

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?

wprowadzenie nowoczesnego rozwigzania w postaci zdalnego opisy-
nych oraz danych multimodalnych. Naszymi najbardziej znanymi projektami
s3: UMIE - najwiekszy na swiecie zbidr danych radiologicznych i wytrenowany
na nim foundation model oraz TITAN, narzedzie do rozpoznawania ztosliwo-
$ci guzdw nerek. Duza czes¢ naszych projektéw udostepniana jest publicznie

wania badan w systemie teleradiologii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, tele-

medycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

TN
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R
TheLion.Al

ThelLion.Al

Jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Jestesmy firma, ktéra powstata w odpowiedzi na powazny brak ra-
diologdéw w stuzbie zdrowia. Dlatego postanowiliSmy pomadc poprzez

Zajmujemy sie rozwijaniem rozwigzan opartych o sztuczna inteligencje w me-
dycynie. Realizujemy szereg projektdéw zwigzanych z przetwarzaniem obrazéw
medycznych, przetwarzaniem jezyka naturalnego, a takze danych tabelarycz-

jako opensource, ale tworzymy tez rozwigzania komercyjne, oferujemy kon-
© sulting i zajmujemy sie prowadzeniem wyktaddw i szkoler. Wspétpracujemy

z najwiekszymi szpitalami oraz uczelniami na Pomorzu.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, diagnostyka laboratoryjna, kardiologia, okulistyka, pulmo-

nologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
¢ Podmiot leczniczy.

i Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

: Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

i Nie.
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych :
i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

i Liczba uzytkownikdw.
Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz- :
i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?

i Nie jeste$my obecni, ale planujemy byc¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

nesu?

i Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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TherapyGuide

Nieformalna grupa robocza

Tixon Care

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

8!

Co jest Waszym produktem/ustugg?

TherapyGuide to innowacyjny system zaprojektowany, by podnies¢ jakos¢
Co jest Waszym produktem/ustuga?

i skutecznos¢ psychoterapii, jednoczesnie minimalizujac czas, ktory specjalisci

muszg poswiecac na analize i zarzadzanie dokumentacja terapeutyczna. Sys-
tem TherapyGuide sktada sie z dwdch gtéwnych elementéw: platformy The-
rapyGuide Platform dla specjalistow i aplikacji mobilnej TherapyGuide Patient
dla pacjentéw, oferujgc kompleksowe wsparcie na kazdym etapie procesu
terapeutycznego. Dzieki zastosowaniu zaawansowanych algorytmoéw Sl, TG
Platform usprawnia proces tworzenia notatek i dokumentacji, analizuje trans-
krypcje sesji terapeutycznych, generuje podsumowania i aktualizuje Indywi-
dualng Sie¢ Neuronowa Pacjenta (ISNP). ISNP to dynamicznie rozwijajgca sie
sie¢ neuronowa, ktdra zbiera dane o pacjencie, umozliwiajac precyzyjng oce-
ne postepow terapii, jej personalizacje i dogtebng analize. Specjalisci otrzy-
muja dostep do klarownych map myslii dokumentacji pacjenta, wzbogaconej
0 analizy, statystyki i wnioski zbierane w trakcie monitorowania stanu pacjen-
ta oraz realizacji zadan w aplikacji mobilnej TG Patient. Aplikacja TG Patient,
stworzona z mysla o pacjentach, zapewnia dostep do spersonalizowanych
zadan wybranych przez terapeute, co przyczynia sie do regularnosci ich wy-
W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

konywania i umozliwia specjalistom doktadniejsza ocene postepdw terapii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Lecostar to innowacyjne i wielofunkcyjne rozwigzanie do zarzgdzania
lekami w domu i w podrdzy. Ma pomdc uzytkownikowi i jego rodzi-
nie we witasciwym dawkowaniu i przechowywaniu lekéw, zwiekszajac
skutecznos¢ leczenia oraz chronigc dzieci i osoby z zaburzeniami pa-
mieci przed zatruciami lekami. Rozwigzanie o ergonomicznym i uni-
kalnym designie w ksztatcie tabletki wraz z dedykowanymi personali-
zowanymi peryferiami, pojemnikami na leki oraz intuicyjng aplikacja
mobilng. Rozwigzanie uzyskato ochrone patentowgq - urzadzenie do
zarzadzania lekami. Zakres ochrony dotyczy m.in. personalizacji do-
boru réznej wielkosci pojemnikéw do dawkowania lekdéw oraz komu-
nikacji haptyczne;j.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Farmacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medyczny, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
. sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
© Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
- Liczba uzytkownikéw.

nym etapie Waszego rozwoju?

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

komercyjnie?

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Kanada, Unia Europejska, Wielka Brytania.

nesu?
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TONIKAS

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustugg?
System do prowadzenia wywiadéw medycznych wspierany przez Al.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Diabetologia, farmacja, geriatria, ginekologia, kardiologia, medycyna

rodzinna, pediatria.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
ny, korporacja, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Proof of Concept.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Track Your Mental

YW

Nieformalna grupa robocza

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Track Your Mental to system do monitorowania zdrowia psychicznego
/stanu emocjonalnego, sktadajacy sie z urzadzenia zbierajgcego dane
(opaska na nadgarstek) oraz powigzanej aplikacji na urzgdzeniu mobil-
nym (wizualizacja danych, interpretacja i podpowiedzi). Tak jak opaski
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

fitnessowe pomagajg dbacé o kondycje fizyczng, tak my skupiamy sie

na dobrostanie psychicznym. Docelowo system bedzie rowniez wspie-
rat diagnoze i terapie zaburzen psychicznych (m.in. depresja, ataki
lekdéw, przejscia w CHAD, zapobieganie zachowaniom samobdjczym).

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
i Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, wyroby medyczne, wearables - nie wyroby me-
dyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-
ny, pacjent, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

¢ Proof of Concept.

- Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
i Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
| Tak.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
: Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Nie.

: Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Pozyskanie kapitatu.

Czy jestedcie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Bliski Wschdd, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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TwojPsycholog

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

UES - Ultra Echo Scan

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

G

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Platforma typu marketplace, taczaca osoby poszukujgce wsparcia
psychologicznego ze zweryfikowanymi specjalistami zdrowia psy-
chicznego z catej Polski i online. Platforma wspierana jest takze roz-
budowanym systemem CRM do zarzadzania gabinetami i placéwkami
je obecnosc¢ lub brak WWS. Oprogramowanie oparte jest na sztucznej

psychologicznymi.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Psychiatria/psychologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Platforma internetowa (marketplace).

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
i Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
i komercyjnie?
i Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Unia Europejska.
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3 YP2J=S

Ultra Echo Scan

8!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

UES to oprogramowanie jako SaaMD, ktére realizuje zadania polega-
jace na analizie nagran diagnostycznych z USG. Dokonuje analizy pro-
jekcji 4CH, SC i SAX. Automatycznie wykrywa prawdopodobieristwo
Wrodzonych Wad Serca (WWS) w badaniu UKG noworodkdw, wskazu-

i inteligencji z wykorzystaniem uczenia maszynowego.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
i Kardiologia, neonatologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, wyroby medyczne, samodziel-
na aplikacja IT, telemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
© ny, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
¢ Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
© Nie.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Telemedycyna - Innowacyjnos¢ w zakresie sztucznej inteligencji i ma-

nym etapie Waszego rozwoju?

| szynowego uczenia.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?
Azja Wschodnia, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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UHURA BIONICS

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

7= uPacjenta

uPacjenta

Spotka akcyjna

4

'UHURA
BIONICS

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Uhura oferuje hardware oraz software - w postaci wzmacniaczy gtosu
oraz krtani elektronicznych i konwersji gtosu opartej na Al.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, geriatria, laryngologia, neurologia, onkologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, biotechnologia, wyroby medyczne, wearables
nie wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Pacjent.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

| Co jest Waszym produktem/ustuga?

uPacjenta to platforma, ktéra po jednej stronie zrzesza pacjentdw, a po

. drugiej pielggniarki i istnieje po to, by mozna byto wykona¢ domowe

badania krwi, np. ze swojej kanapy czy fotela. Wierzymy ze dzieki temu
udzie beda sie czesciej badad i zapobiegac chorobom. Wierzymy w pro-
filaktyke. Ludzie swobodniej sie czujg u siebie niz w placdéwce stuzby
zdrowia, chetniej sie poddadzg badaniu. Dodatkowo zapewniamy kon-
sultacje wynikéw badan oraz stale rozwijajacy sie panel pacjenta z coraz

to nowymi opcjami monitorowania stanu swojego zdrowia. Dziatamy

© tez na rynku B2B oferujac akcje zdrowia w firmach i organizacjach.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Diagnostyka laboratoryjna.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Badania laboratoryjne, edukacja, telemedycyna, ustugi dietetyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

¢ Pacjent, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 4 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

. sprzedazy gtdwnego produktu/ustugi firmy?
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Zysk.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
i nesu?
© Unia Europejska.
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upmedic mupmedic

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Upmedic skraca nawet 5-krotnie czas jaki lekarze poswiecajg na biu-
rokracje za pomoca inteligentnego edytora, ktéry zbiera dane struk-
turalne. Takie dane sg podstawga do trenowania modeli Al, a takze s3
tatwe do analizy. Wspotpracujemy z najwiekszymi podmiotami me-
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ginekologia, kardiologia, pediatria.

dycznymi w Polsce i USA.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?

Farmacja, ginekologia, kardiologia, medycyna rodzinna, neurologia,
Al/machine learning, wyroby medyczne, samodzielna aplikacja IT, te-

onkologia, ortopedia, pediatria, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, samodzielna aplika-
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

cjalT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
¢ Minimum Viable Product.

ny, administracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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SPJPS

Ultra Pregna Scan

8!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

UPS to oprogramowanie, system automatycznego wykrywania Wro-
dzonych Wad Serca Ptodu w badaniu USG. Wykorzystujacy sztuczng
Inteligencje (Al) i uczenie maszynowe (ML) do analizy nagran USG. Po-

maga z wysokim prawdopodobieristwem ponad 90% stwierdzi¢ praw-
dopodobienstwo wystepowania lub nie wrodzonej wady serca ptodu
miedzy 18 a 22 tygodniem ciazy.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

i lemedycyna.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

ny, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ Ponizej 200 tysiecy EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

© Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
| nym etapie Waszego rozwoju?

Innowacyjnosc i skalowalnos¢ produktu.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ko-
mercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, docelowo caty swiat.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz- :

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



UV polimer

UV Polimer

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

VBioniC VBIONIC

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustugg?
Fotopolimery do druku 3D do zastosowan w stomatologii.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Stomatologia / protetyka.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Wdrazamy nowy model biznesowy, faczacy wiasny R&D i produkcje
komponentéw - klasycznie po stronie globalnych, duzych dostawcéw
- z wykonywaniem indywidualnych elementéw protezowych (lejow) -
klasycznie po stronie zaktadéw protetycznych. ZbudowaliSmy techno-
logie wtasnego druku modeli z silikonu (potencjalnie jako dedykowana
ustuga), mamy rozwigzanie na skan 3D przy uzyciu iPhonea (OrthoScan),
potrafimy przeprowadzi¢ caty proces zdalnie (najdalej Kostaryka, ale
tez Nepal i pétnocna Syria). Mamy wtasne, certyfikowane (CE) protezy
TOLKA (mechaniczna) oraz TOLKA PRO (bioniczna, sterowana sygnatami
miesniowymi oraz gtosem). Wprowadzamy na rynek urzadzenie do ana-
© lizy i treningu miesni przedramienia MyoRocket, przy wspotpracy z twor-
cami reki Bebionic z Leeds (aktualnie Ottobock). JesteSmy jedynym lub
nielicznym dostawca uzupetnien protezowych z elementem akumulacji
i oddawania energii - w obrebie stopy w Polsce. Dzieki projektowi wspot-
finansowanemu przez NCBIR rozwineli$my sie¢ neuronowa do segmen-
tacji tkanek w obrebie przedramienia, potrafimy wykona¢ lej protezowy
© na podstawie plikéw DICOM w badaniu MRI. Jako efekt prac, drukujemy
modele tkanek i kosci zaréwno z MRl jak i CT - szukamy tutaj wdrozenia.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Ortopedia, pediatria, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?

Al/machine learning, wyroby medyczne, medycyna estetyczna/ko-
© smetyki, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
¢ Pacjent, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Growth (ekspansja).

i Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?

. 2-4minEUR.

Jakie kraje/regiony sa istotne dla powodzenia Waszego biz-

: Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

E Tak.

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?

i Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie?

i Nawigzane relacje z kilkoma odbiorcami zagranicznymi, niewielkie przy-
chody z USA. Skupiamy sie na rynku Polskim i osiggnieciu break even
i przy wzrostach x2 rok do roku, w tym roku planowany wyraznie wyzszy.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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VISUAL TECH-LAB

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Visus VR Uisus (RS

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

VISUAL

TECH - LAB

@

Co jest Waszym produktem/ustuga?
logéw implantologdw oraz autorski wzornik gestosci.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Radiologia, diagnostyka przedzabiegowa, srédzabbiegowa.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, biotechnologia, dane medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
400 tysiecy - 1 min EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
Etap komercjalizacji.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Pozyskanie kapitatu.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?
Chiny, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Stworzylismy produkt Medyczny Metaverse, czyli interaktywne symula-
cje medyczne, ktére tgczg 3 immersyjne technologie wirtualnej rzeczy-
© wistosci: interaktywng aplikacje VR, film sferyczny 360 stopni 3D oraz
System (w modelu SaaS) oceny gestosci kosci skierowany do stomato-
do uzytku osobistego lub grupowego. Podstawowym celem produktu
© byto stworzenie $rodowiska metaverse VR, w ktérym po zanurzeniu sie

film 180 stopni 3D odtwarzane za pomocg lekkich i mobilnych gogli VR

w srodowisku wirtualnej rzeczywistosci, udzielamy pierwszej pomocy,
ratownictwa oraz uczymy, jak zachowac sie w kryzysowych sytuacjach
| za $wiata realnego. Nawet jesli znamy podstawy z pierwszej pomocy
lub BHP, to w sytuacji zagrozenia lub niebezpieczenstwa (wypadek, wi-
dok krwi, dotyk obcego cztowieka) zapominamy, jak nalezy postepowaé
zgodnie z procedurg lub wytycznymi. Nasz produkt pozwala uzytkow-
nikowi zanurzy¢ sie stopniowo w interaktywne filmy 360 stopni 3D lub

180 stopni 3D, do stworzonych przez nasz symulacji i $wiatow.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Rynek szkolen, ratownictwo medyczne i BHP.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
AR/VR, edukacja, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, korporacja, ad-
ministracja publiczna, firma ubezpieczeniowa.

Wskaz aktualny etap rozwoju.

¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
: sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?

Tak.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?

Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
! nesu?

Australia i Oceania, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.
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VMe]’Slve 2:° vmersive”

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

VMersive to oprogramowanie do medycznego obrazowania i symu-
lacji, wykorzystujgce rzeczywisto$¢ wirtualng. Aplikacja, bazujac na
anatomii danego pacjenta, zmienia sposdb, w jaki lekarze na catym
Swiecie diagnozujg wady serca. Co wazne, VMersive przyspiesza ob-
razowanie i symulacje z godzin do minut oraz likwiduje koszty druku
3D. Rozwigzanie daje takze unikalne narzedzia modelowania urza-
dzen medycznych, ktére sg specyficznego dla danego pacjenta, takie
jak stenty czy zastawki. VMersive dziata w kardiochirurgii wrodzonych
wad serca w Polsce, kilku krajach w Europie, oraz w Indiach i Korei
regenerujgcych krajobrazéw przyrody, bez wychodzenia z domu.

Potudniowe;.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Kardiologia, Neurochirurgia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
AR/VR, edukacja, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
Podmiot leczniczy, pacjent, korporacja, administracja publiczna.

ny, korporacja.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze E

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju?
Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

@

V'R 'T‘.le.rone N VR TierOne

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Mobilne gogle relaksacyjne VR TierOne GO to odpowiedZ na stres
i tesknote za natura. Dzieki kompaktowemu rozwigzaniu i filmom VR
360° o wysokiej jakosci, uzytkownik moze zanurzy¢ sie i zrelaksowaé
w naturalnej scenerii. Medytacja w ogrodzie, wycieczka w gory, ka-
piel lesSna, a moze kapiel stoneczna na plazy? Wybieraj sposrdd filméw
relaksacyjnych i doznaj harmonii ze Swiatem przyrody. Doswiadczaj

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
| Geriatria, kardiologia, neurologia, onkologia, psychiatria/psychologia,
pulmonologia, rehabilitacja.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
i AR/VR, wyroby medyczne, rehabilitacja.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Growth (ekspansja).

¢ Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
¢ 400 tysiecy - 1 min EUR.

i Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?

Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

i nym etapie Waszego rozwoju?
© Przychody.

. Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
© Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

i nesu?
Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Wirtualna Klinika

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

o
WIZEL INIK

Wizlink®

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Wirtualna Klinika

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Wirtualna Klinika to aplikacja edukacyjna dla Uczelni Medycznych oraz
uzytkownikéw indywidualnych: lekarzy i studentéw. Program oferuje
interaktywne podejscie do nauki medycyny, rozwija praktyczne umiejet-
nosci: rozmowa z pacjentem, badania fizykalne/dodatkowe, umiejetnos¢
whnioskowania na podstawie danych klinicznych i podejmowania samo-
dzielnych decyzji. W aplikacji uzytkownicy uczg sie za pomoca analizy rze-

czywistych przypadkdédw medycznych. W wirtualnej klinice uzytkownicy

nia otrzymuja catosciowg ocene wykonanych czynnosci i w ten sposéb

ucza sie wiasciwego postepowania lub weryfikujg posiadang wiedze.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, geria-

rologia, okulistyka, onkologia, pulmonologia, radiologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
na, studenci.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
| Tak.

sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

nesu?

skie. Nastepnie inne rynki.
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Wizlink® - polskie narzedzie klasy RPA (Robotic Process Automation)
moga bez realnych konsekwencji popetniac btedy. Po zakoriczeniu zada-

stuzgce do samodzielnego budowania robotéw software'owych, ktére
wykonujg za pracownikdw powtarzalne i nudne czynnosci realizowa-

ne na ekranach ich komputeréw w obrebie aplikacji klasy HIS, POZ,
diagnostycznych, raportowych, Bl, czy systemdéw centralnych (NFZ,
Centrum e-Zdrowia). Dzieki temu m.in. zaoszczedzony zostaje czas
personelu, ktéry moze zajac¢ sie innymi krytycznymi czynnosciami, jak
tria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna, neu-

kontakt z pacjentem.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
: Administracja podmiotem medycznym, rozliczenia z NFZ, obieg doku-
i mentdw, raportowanie (Bl), kontrola zarzadcza, integracja systemow.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medyczny, uczelnia medycz-

Al/machine learning, dane medyczne, samodzielna aplikacja IT, robo-

tyzacja procesow biznesowych.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?
Podmiot leczniczy, korporacja, administracja publiczna.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
i Growth (ekspansja).

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
£ 200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
¢ Tak.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych :

nym etapie Waszego rozwoju?

Przychody.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-

komercyjnie?

Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Unia Europejska, Wielka Brytania. W pierwszym kroku kraje europej-

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
| nesu?

Stany Zjednoczone, Unia Europejska, Wielka Brytania.

in Healthcare - Przeglagd innowacyjnych startupodw medycznych w Polsce i w regionie CEE



Woundscanning

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

‘fv% Synektik

Zbadani.pl

Spotka akcyjna

WOUNDE /
SCANNING L

Co jest Waszym produktem/ustugg?

Skaner ran to rozwigzanie stuzgce do skanowania i analizy ran poprzez
oprogramowanie zapewniajgce fuzje obrazoéw termograficznych i fo-
tograficznych oraz wykonywania obryséw 3D ran. Zadaniem urzadze-
nia jest obiektywne wspomaganie diagnostyki ran poprzez zaawanso-

wang analize i wizualizacje hybrydowych danych obrazowych.
W jakim obszarze medycznym dziatacie?
onkologia.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Biotechnologia, dane medyczne, wyroby medyczne.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-

ny.

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
200 - 400 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy?
Nie.

nym etapie Waszego rozwoju?
Liczba uzytkownikow.

komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
sprzedazy gtéwnego produktu/ustugi firmy?
i Tak.

nesu?
Bliski Wschod, Stany Zjednoczone, Unia Europejska.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!
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Co jest Waszym produktem/ustuga?

Zbadani.pl, to innowacyjne rozwigzania z obszaru e-zdrowia. Platforma t3-
czy w sobie przede wszystkim takie elementy, jak Portal Pacjenta — Cyfrowa
Teczka Pacjenta, ktéra umozliwia gromadzenie catej swojej historii badan,

w tym réwniez obrazowych, w jednym miejscu. To réwniez bezpieczne udo-
stepnianie badar obrazowych specjalistom z catego $wiata — a wszystko to
poprzez bezpieczny link. Portal Pacjenta umozliwia rowniez telekonsultacje,
Chirurgia, diabetologia, geriatria, kardiologia, medycyna rodzinna,
platformy Zbadani.pl dostepne sg takze aplikacje dla placéwek medycznych,
w tym aplikacja SynDose (www.syndose.pl) — do monitorowania, rejestro-
wania i raportowania dawek promieniowania jonizujgcego, WOW — aplika-
© cja do wydawania wynikéw badar obrazowych on-line oraz WDM — wspét-
dzielenie dokumentacji medycznej, w tym obrazowej pomiedzy placéwkami
wspotpracujgcymi oraz Al—sztuczna inteligencja do analizy zdje¢ RTG, tomo-

z wybranym specjalistg, zapewniajac wysoka dostepnos¢ lekarzy. W ramach

grafii komputerowej gtowy i klatki piersiowej, a takze mammaografii. To inno-

wacyjne na polskim rynku rozwigzanie integruje w sobie ustugi dedykowane
zarowno pacjentom, lekarzom, jak i placéwkom medycznym.

W jakim obszarze medycznym dziatacie?
Radiologia, telemedycyna i przechowywanie danych medycznych.

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Al/machine learning, dane medyczne, edukacja, platforma interneto-

wa (marketplace), telemedycyna.

- Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi?

Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujaca zawdd medycz-

ny, pacjent, korporacja, firma ubezpieczeniowa.

. Wskaz aktualny etap rozwoju.
Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec- :

Growth (ekspansja).

© Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
. 2-4minEUR.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Czy poszukujecie obecnie finansowania?
i Tak.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze

i Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
i nym etapie Waszego rozwoju?
i Przychody.

i Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
i komercyjnie?
i Nie jeste$my obecni, ale planujemy by¢.

i Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
© Unia Europejska.
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Zoola.One

Co jest Waszym produktem/ustugg? ‘
ZoolaHub jest platforma online stuzgcg do zbierania, oceniania i reali-
zacji pomystéw w organizacjach. Umozliwia pracownikom zgtaszanie
propozycji, ocenianie ich przez wspdtpracownikdw i zarzadzanie pro-
cesem wdrozenia najlepszych inicjatyw. :

W jakim obszarze medycznym dziatacie? ‘
Chirurgia, diabetologia, diagnostyka laboratoryjna, farmacja, ge-
riatria, ginekologia, kardiologia, laryngologia, medycyna rodzinna,
neurologia, okulistyka, onkologia, ortopedia, pediatria, psychiatria/
psychologia, pulmonologia, radiologia, rehabilitacja, zarzad jednostek
organizacyjnych. :

W jakim sektorze dziata Wasze rozwigzanie?
Samodzielna aplikacja IT.

Kto jest docelowym uzytkownikiem produktu/ustugi? -
Podmiot leczniczy, lekarz lub inna osoba wykonujgca zawdd medycz-
ny, administracja publiczna. :

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Minimum Viable Product.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 200 tysiecy EUR.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy w ubiegtym (2023) roku odnotowaliscie przychod ze
sprzedazy gtownego produktu/ustugi firmy? :
Nie.

Jaki jest najwazniejszy miernik waszego sukcesu na obec-
nym etapie Waszego rozwoju? :
Liczba uzytkownikow.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie? :
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje/regiony sg istotne dla powodzenia Waszego biz-
nesu? '
Unia Europejska, Wielka Brytania.
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Artificial Intelligence
Expert

Limited liability company

What is Your product / service?
Non-invasive Multi-Cancer Early Detection (MCED) test in the plat-
form, working with 99-100% accuracy on 32 cancers.

In which medical area do You operate?
In Vitro Diagnostics, laboratory diagnostics, oncology.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, biotechnology, medical data, medical devices.

Who is the target user of the product / service?
Molecular diagnosis companies, oncology institutions.

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
Romania.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
1 -2 million EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2022), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product/service?
No.

What is the most important measure of Your success at the

present stage of Your development?
Acquiring capital and starting to sell our other products besides the
cancer test.

We are not present, but we are planning to be.

success?
European Union, Great Britain, United States.
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Al:Dental

Limited liability company

Al:Dental

What is Your product / service?
© Artificial Intelligence tools for the dental industry.

In which medical area do You operate?
: Dentistry, radiology.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, education, medical data.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, patient, corporation, insur-
: ance company.

Indicate the current stage of development.
: Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
: Slovakia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
© 2 -4 million EUR.

Are You currently looking for funding?
¢ Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
i sale of the company's main product / service?
No.

What is the most important measure of Your success at the

present stage of Your development?
© Acquiring capital.

Are You currently commercially present on foreign markets?
Are You currently commercially present on foreign markets?

Contract with universities and letters of intent.

Which countries / regions are important to Your business
Which countries/regions are important to Your business |
European Union, Near East, Great Britain.

success?
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Alscultatio

Limited liability company

“ Alscultatio

Al POWERED MEDICAL CARE

Apixmed

Limited liability company

What is Your product / service?
aiSteto - Al powered home medical kit.

In which medical area do You operate?
Family medicine.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, medical devices, telemedicine.

Who is the target user of the product / service?
Patient, corporation.

Indicate the current stage of development.
Proof of Concept.

What country does Your startup come from?
Slovakia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the

sale of the company's main product / service?
No.

What is the most important measure of Your success at the

present stage of Your development?
Acquiring capital.

We are not present, but we are planning to be.

Which countries / regions are important to Your business

success?
European Union, United States, Great Britain.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

What is Your product / service?
Apixmed - streamlined medical record analysis to identify the most
i effective treatment plan.

In which medical area do You operate?
Cardiology, diabetology, family medicine, pharmacy.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, medical data, standalone IT application.

Who is the target user of the product / service?
Treatment entity, a doctor or other healthcare professional, patient,
i corporation, public administration, insurance company.

Indicate the current stage of development.
Commercialization stage.

What country does Your startup come from?
Ukraine.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
. Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
i Yes.

What is the most important measure of Your success at the

present stage of Your development?
¢ Profit.

Are You currently commercially present on foreign markets?
© Signed letters of intent.

Which countries / regions are important to Your business
Are You currently commercially present on foreign markets? :
European Union, United States, Great Britain.

success?
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Baby Medy

Limited liability company

What is Your product / service?
monitoring of a child.

In which medical area do You operate?
Pediatrics.

What sector does Your solution operate in?

IT application, telemedicine.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, patient.

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
Moldova.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
: Yes.

sale of the company's main product / service?
No.

What is the most important measure of Your success at the
| present stage of Your development?
© Acquiring capital.

present stage of Your development?
Acquiring capital.

Are You currently commercially present on foreign markets? :
We are not present, but we are planning to be.

We are not present, but we are planning to be.

Which countries / regions are important to Your business :
i success?
i European Union.

success?
European Union, United States, Great Britain.
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Information about the solution >

i ZUNI - Fast, convenient and safe image documentation.

Through the ZUNI application, doctors can easily and quickly scan
Health Tech device designed for continuous, safe and comfortable
and even videos of examinations.

Bindworks s.r.o.
bindworks

Limited liability company

8!
@

What is Your product / service?

documents containing patient records, photos of injuries and defects,

i In which medical area do You operate?
. Geriatrics, neurology, pediatrics, rehabilitation, surgery, nursing.

i What sector does Your solution operate in?
Education, medical data, medical devices, providing health services
(prophylaxis, diagnostics, treatment) as a medical entity, standalone
standalone IT application.

Al / machine learning, medical data, providing health services (pro-
phylaxis, diagnostics, treatment) as a medical entity, rehabilitation,

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Czechia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
. 400,000 - 1 million EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the

What is the most important measure of Your success at the

Are You currently commercially present on foreign markets?

Which countries / regions are important to Your business
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The Blue Box

Biomedical Solutions SL

Limited liability company

Institute of Biostatistics
and Analyses

Limited liability company

What is Your product / service?
Urine-based breast cancer test.

In which medical area do You operate?
Gynecology, oncology.

What sector does Your solution operate in?
Medical devices.

Who is the target user of the product / service?
Patient.

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
Spain.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
1 -2 million EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
No.

What is the most important measure of Your success at the

present stage of Your development?
Acquiring capital.

Are You currently commercially present on foreign markets?

We are not present commercially and we are not planning to be.

Which countries / regions are important to Your business
success?
European Union, United States.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Information about the solution

¢ What is Your product / service?
i CLADE-IS - EDC system and 3Diamond - software to support additive
manufacturing in hospitals.

n which medical area do You operate?

i Cardiology, gynecology, laboratory diagnostics, neurology, oncology,
' orthopedics, pediatrics, pharmacy, psychiatry / psychology, pulmon-
: ology, radiology, rehabilitation, surgery.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, biotechnology, medical data, medical devices,
standalone IT application.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, corporation.

Indicate the current stage of development.
i Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Czechia.

. What is the current funding level for Your startup (EUR)?
i Less than 200,000 EUR.

i Are You currently looking for funding?
: Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
. sale of the company's main product / service?
Yes.

What is the most important measure of Your success at the
| present stage of Your development?
Number of users.

Are You currently commercially present on foreign markets?
i We are not present, but we are planning to be.

 Which countries / regions are important to Your business
i success?
European Union, Canada, Great Britain.
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Kardi At

8!

What is Your product / service?
Kardi Ai.

In which medical area do You operate?
Cardiology.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, medical devices.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, patient, corporation, insur-

ance company.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Czechia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
1 -2 million EUR.

Are You currently looking for funding?

Yes.

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Revenue.

We are not present, but we are planning to be.

success?
European Union, East Asia, Near East
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Ligence

1 —

&

8!

®

What is Your product / service?
Software for echocardiography analysis and reporting.

In which medical area do You operate?
© Cardiology.

What sector does Your solution operate in?
© Al / machine learning.

Who is the target user of the product / service?
i Adoctor or other healthcare professional.

Indicate the current stage of development.
i Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
¢ Lithuania.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
- 400,000 - 1 million EUR.

Are You currently looking for funding?
In the last year (2023), have You recorded revenue from the

Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
: sale of the company's main product / service?
What is the most important measure of Your success at the :

Yes.

What is the most important measure of Your success at the
: present stage of Your development?
Are You currently commercially present on foreign markets? :

Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?
Which countries / regions are important to Your business !

Commercial contracts signed.

Which countries / regions are important to Your business
i success?
European Union, United States.
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MAIA LABS

Limited liability company

Migrevention

Limited liability company

What is Your product / service?

At Maia Labs, we invited artificial intelligence into the fight against

colorectal cancer.

MAIA is an Al-assisted endoscopic device for detecting, classifying,
and measuring colorectal lesions during colonoscopy. MAIA works in

real-time.

In which medical area do You operate?
Gastroenterology.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, education, medical data, medical devices.

Who is the target user of the product / service?
company.

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
Czechia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Revenue.

We are not present, but we are planning to be.

success?
European Union, United States, Canada.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

8!
@

What is Your product / service?
Migrevention's Digital Headache Clinic.

In which medical area do You operate?
© Neurology.

What sector does Your solution operate in?

Medical data, medical devices, telemedicine, digital therapeutics.

A doctor or other healthcare professional, corporation, insurance

i Who is the target user of the product / service?

Treatment entity, a doctor or other healthcare professional, patient.

Indicate the current stage of development.
i Commercialization stage.

What country does Your startup come from?
i Estonia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
200,000 - 400,000 EUR.

: Are You currently looking for funding?

Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the

i In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?

Yes.

What is the most important measure of Your success at the

What is the most important measure of Your success at the
present stage of Your development?

Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?

Are You currently commercially present on foreign markets?
We are not present, but we are planning to be.

Which countries / regions are important to Your business

Which countries / regions are important to Your business
. success?

European Union, Near East, Great Britain.
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What is Your product / service?

MISU - Al powered application for primary healthcare. MISU is an advanced
artificial intelligence mobile app for primary healthcare. It uses data from
users and any smartwatches to predict potential health risks before they
occur. Specializes in cardiovascular risk prediction, post-traumatic stress
disorder, and drug exposure. Today it works as a mobile application and in-
cludes 3 different Als: determination of the effectiveness of drugs, analysis
of the ECG to predict post-stress states, Al to communicate with patients,
and building health reports for doctors. The application can be connected

to special MISU watches (3 types of devices) and Apple watches.

In which medical area do You operate?
Cardiology, diabetology, family medicine, rehabilitation.

What sector does Your solution operate in?
ment) as a medical entity, telemedicine, wearables - not medical devices.

Who is the target user of the product / service?

A doctor or other healthcare professional, patient, corporation, insur-
¢ Less than 200,000 EUR.

ance company.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Ukraine.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?

Yes.

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Acquiring capital.

Are You currently commercially present on foreign markets?

Registered income from a foreign market.

Which countries / regions are important to Your business :

success?
European Union, United States, Japan.
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NION Neuroscience

JANION

8!

What is Your product / service?
Brain-stimulating medical device.

In which medical area do You operate?
Neurology, psychiatry / psychology, rehabilitation.

What sector does Your solution operate in?
Biotechnology, medical devices, rehabilitation.

Who is the target user of the product / service?
| Patient.

i Indicate the current stage of development.
Commercialization stage.

Al / machine learning, providing health services (prophylaxis, diagnostics, treat-

¢ What country does Your startup come from?
Slovakia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?

Are You currently looking for funding?
{ Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
¢ Yes.

What is the most important measure of Your success at the
: present stage of Your development?
i Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?
In the last year (2023), have You recorded revenue from the

Registered income from a foreign market.

Which countries / regions are important to Your business
i success?
What is the most important measure of Your success at the

European Union, United States, Great Britain.
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pleso therapy

Limited liability company

B

What is Your product / service?
Pleso therapy is a managed healthtech marketplace for 1:1 sessions

therapist anxiety-free.

In which medical area do You operate?
Psychiatry / psychology.

What sector does Your solution operate in?
Internet platform (marketplace), telemedicine.

Who is the target user of the product / service?
Patient.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Ukraine.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
200,000 - 400,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?

Registered income from a foreign market.

Which countries / regions are important to Your business

success?
European Union.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

Rayscape

Limited liability company

N

RAYSCAPE

What is Your product / service?
{ Rayscape.

In which medical area do You operate?
: Radiology.

What sector does Your solution operate in?

Al / machine learning.

with verified therapists. We match users with the right mental health

i Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional.

Indicate the current stage of development.
: Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
: Romania

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
© 1-2 million EUR.

Are You currently looking for funding?
{ Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
i Yes.

What is the most important measure of Your success at the
i present stage of Your development?
i Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?

Registered income from a foreign market.

Which countries / regions are important to Your business
What is the most important measure of Your success at the
European Union, United States.

success?
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REVital
REVITAL

What is Your product / service?
REVital is a developer of a hardware-independent cardiac alarm bell.

In which medical area do You operate?
Cardiology.

What sector does Your solution operate in?
Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, patient.

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
Czechia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
{ Yes.

sale of the company's main product / service?
No.

present stage of Your development?
Acquiring capital.

We are not present, but we are planning to be.

Which countries / regions are important to Your business '

success?
European Union, United States, Great Britain.
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ScreenGPT

What is Your product / service?

ScreenGPT is revolutionizing healthcare prevention within the digital
healthcare sector. Our primary aim is to assist healthcare providers
and patients by offering Al-driven solutions tailored for primary, sec-
ondary, and tertiary prevention, with a focus on promoting healthier
lifestyles. ScreenGPT is a unique Al tool designed to address preven-
tion-focused questions. It serves as a crucial asset for patients, health-
care institutions, and companies looking to integrate Al into their ser-
i vices.

In which medical area do You operate?

ScreenGPT operates in healthcare prevention, covering all medical ar-
eas mentioned above.

Al / machine learning, telemedicine, wearables - not medical devices.

What sector does Your solution operate in?

Al / machine learning, education, telemedicine.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, patient, corporation, public
i administration.

Indicate the current stage of development.
¢ Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?
¢ Hungary.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
¢ Less than 200,000 EUR.

Are You currently looking for funding?

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
What is the most important measure of Your success at the
: No.

sale of the company's main product / service?

What is the most important measure of Your success at the
Are You currently commercially present on foreign markets?

present stage of Your development?

i Number of users.

Are You currently commercially present on foreign markets?

We are not present, but we are planning to be.
Which countries / regions are important to Your business

| success?
: European Union.
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Sign on Tab

Joint-stock company

SysMedAl

A sole proprietorship

el

What is Your product / service?
Sign on Tab is a digital onboarding and consent management toolkit
enabling paperless operations in Healthcare.

In which medical area do You operate?
All healthcare areas where data is entered and signature is put.

What sector does Your solution operate in?
Medical data, standalone IT application.

Who is the target user of the product / service?
Treatment entity, a doctor or other healthcare professional, patient.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Lithuania.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
400,000 - 1 million EUR.

Are You currently looking for funding?

No.

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets? :
. sale of the company's main product / service?
i No.

Registered income from a foreign market.

Which countries / regions are important to Your business
success?
European Union, Africa, Near East.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

What is Your product / service?

Data in medical organizations is structured in diverse formats. From
structured formats (within one hospital system), such as prescriptions,
laboratory tests, etc., to unstructured formats, such as diagnoses, emails,
voice-notes, images, and others. Even if we structure the data in standard
formats, it is difficult to track single patient data across different entries
in data warehouse/ data lake. SysMedAl offers a two-step solution to this
problem. It is the first solution on the market, which holistically organizes
and understands patients’ data. We use a two-step approach to this:

i 1. Collecting data from different types of sources and organizing

them through ML.

2. Graph analytics and graph neural networks for aggregating customer

data and performing customer- and organization- level analytics.

In which medical area do You operate?
Diabetology.

What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, medical data.

Who is the target user of the product / service?
A doctor or other healthcare professional, public administration, in-
i surance company.

Indicate the current stage of development.

¢ Minimum Viable Product.

. What country does Your startup come from?
In the last year (2023), have You recorded revenue from the !

Slovenia.

: What is the current funding level for Your startup (EUR)?
. Less than 200,000 EUR.

What is the most important measure of Your success at the !
Are You currently looking for funding?
i Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the

i What is the most important measure of Your success at the
| present stage of Your development?
¢ Number of users.

i Are You currently commercially present on foreign markets?
We are not present commercially and we are not planning to be.

Which countries / regions are important to Your business

i success?
© European Union.
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Telemon

Limited liability company

EN

telemon

TOKO-beat2beat monitor

Limited liability company

What is Your product / service?

vascular disease, diabetes, COPD, metabolic syndrome and others.

In which medical area do You operate?

Cardiology, diabetology, family medicine, oncology, pulmonology, re-
Treatment entity, a doctor or other healthcare professional, insurance
i company.

habilitation, surgery.

What sector does Your solution operate in?
Telemedicine.

Who is the target user of the product / service?

Treatment entity, a doctor or other healthcare professional, patient,
Bulgaria.

insurance company.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Slovakia.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
400,000 - 1 million EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

sale of the company's main product / service?
Yes.

present stage of Your development?
Number of users.

Commercial contracts signed.

Which countries / regions are important to Your business :

success?
European Union, United States, Near East.
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toKko

Beat2Beat monitor

What is Your product / service?

TOKO is multi-parametric health monitor, showing real time ECG,
blood pressure, HR, HRV, respiration rate, oxygen saturation, pulse,
body position and body activity. The TOKO Al generates warnings and
prevents deteriorations.

In which medical area do You operate?
Telemon - universal solution for remote monitoring of chronic condi-
tions. Our solution can be used in different RPM scenarios: post CO-
VID-19, cancer, hypertension, pre- and post-operative care, cardio-
Al / machine learning, medical data, medical devices, rehabilitation,
telemedicine.

Cardiology, family medicine, neurology, rehabilitation.

What sector does Your solution operate in?

Who is the target user of the product / service?

Indicate the current stage of development.
Minimum Viable Product.

What country does Your startup come from?

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
200,000 - 400,000 EUR.

Are You currently looking for funding?
Yes.

In the last year (2023), have You recorded revenue from the
sale of the company's main product / service?
. No.

What is the most important measure of Your success at the
| present stage of Your development?
In the last year (2023), have You recorded revenue from the !

Number of users.

Are You currently commercially present on foreign markets?
We are not present, but we are planning to be.

What is the most important measure of Your success at the :

Which countries / regions are important to Your business
success?

European Union, United States, Great Britain.

Are You currently commercially present on foreign markets? :
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Vilimed

Limited liability company

ZIVE

Joint-stock company

8!
@

What is Your product / service?
VILIM ball.

In which medical area do You operate?
Neurology, rehabilitation.

What sector does Your solution operate in?

phylaxis, diagnostics, treatment) as a medical entity, rehabilitation.
Who is the target user of the product / service?

pany.

Indicate the current stage of development.
Growth (expansion).

What country does Your startup come from?
Lithuania.

What is the current funding level for Your startup (EUR)?
400,000 - 1 million EUR.

Are You currently looking for funding?

Yes.

sale of the company's main product / service?
Yes.

What is the most important measure of Your success at the
i Are You currently looking for funding?

present stage of Your development?
Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?
. sale of the company's main product / service?

Most of the revenues come from abroad.

Which countries / regions are important to Your business :
i What is the most important measure of Your success at the
i present stage of Your development?

success?
European Union, United States, Australia and Oceania.

Zaciekawiony? Dowiedz sie wiecej z rozszerzonej wersji Raportu dostepnej na stronie Al w Zdrowiu!

What is Your product / service?

ZIVE - Revolutionizing Heart Health with Al-powered Home Monitoring.
Heart disease, a silent killer, thrives on undetected issues. ZIVE bridges this
gap with a groundbreaking approach: Al-powered home monitoring. By
collecting daily data seamlessly throughout your routine, ZIVE empowers
you to take charge of your heart health. This translates to earlier diagno-
sis, effective prevention, and ultimately, a better quality of life. Traditional
healthcare systems struggle to keep pace with the growing demands, espe-
cially in remote areas and for aging populations with limited access to car-
diologists. ZIVE's "HEART Al" tackles this challenge head-on. Through sub-
stantial investment in R&D and technology certification, they've developed
a certified (EU MDR Class Ila) Al system for long-term cardiac monitoring.
This seamlessly integrates with ZIVE's medical-grade personal cardio-
graphs, creating a user-friendly experience. Imagine having a heart health
Al / machine learning, medical devices, providing health services (pro-
monitor your heart function (sinus rhythm, abnormalities) while working,
resting, exercising, or even sleeping — all without disrupting your daily life.
ZIVE essentially brings a cardiologist to your home, empowering you to pro-
A doctor or other healthcare professional, patient, insurance com-

monitor as ubiquitous as a thermometer! ZIVE makes it possible. You can

actively manage your heart health and prevent serious conditions.

In which medical area do You operate?
© Cardiology, neurology.

i What sector does Your solution operate in?
Al / machine learning, medical devices, telemedicine.

Who is the target user of the product / service?
i Treatment entity, patient.

¢ Indicate the current stage of development.
Commercialization stage.

i What country does Your startup come from?
In the last year (2023), have You recorded revenue from the

Lithuania.

E What is the current funding level for Your startup (EUR)?

1 -2 million EUR.

Yes.
In the last year (2023), have You recorded revenue from the

Yes.

Revenue.

Are You currently commercially present on foreign markets?
{ We are not present, but we are planning to be.

¢ Which countries / regions are important to Your business success?
: European Union.
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Karolina Kornowska - Project Manager Polskiej Federacji Szpitali, Koalicji Al w Zdrowiu oraz zespotu ekspertéw wZdro-
wiu. Koordynatorka miedzynarodowych konferencji cyklicznych: ,, Al & MEDTECH CEE” oraz ,,CYBERSEC & RODO w zdro-
wiu”. Prelegentka podczas licznych konferencji branzowych MedTech. Podczas letnich praktyk w Kancelarii DZP dziatata
w zespole Life Sciences, pracujgcym nad Kodeksem Branzowym RODO dla ochrony zdrowia. Wspdtpracowata przy two-
rzeniu Biatej Ksiegi Al w Praktyce Klinicznej, podcastu ,,Zdrowie w rozmowie” oraz Przegladu ,, Al to nie Sci-Fi”, zawieraja-
cym przyktady udanych wdrozen rozwigzan opartych o Al w polskim sektorze medycznym.

Ligia Kornowska - Lekarz, Dyrektor Zarzadzajgca Polskiej Federacji Szpitali, organizacji zrzeszajacej najwieksza liczbe
szpitali w Polsce. Propagatorka Al w medycynie, Liderka Koalicji Al w zdrowiu, a takze GRAI ds. zdrowia przy Kancelarii
Prezesa Rady Ministréw. Founderka i Prezes Fundacji “Podaruj Dane”. Wyrdzniona na liscie Forbesa “25 under 25” oraz
“30 under 30” w kategorii “Biznes”. Wyrdzniona na liscie ,,100 najbardziej wptywowych oséb w ochronie zdrowia” w la-
tach 2019 - 2023. Byta CEO/Dyrektor kilku startupéw medycznych. Prelegentka i moderator licznych konferencji sektora
ochrony zdrowia o zasiegu krajowym i miedzynarodowym. Wspotinicjatorka Kodeksu Branzowego RODO w Ochronie
Zdrowia, odpowiedzialna za wspotprace ze strong publiczng i interesariuszami sektora.

Izabela Andrzejewska - specjalistka ds. sprzedazy i budowania dobrych relacji z klientami biznesowymi w warszawskiej
firmie Bionesis. Na co dzien wspotpracuje z przychodniami lekarskimi, szpitalami i klinikami medycznymi, proponujac
rozwigzania z obszaru szybkiej diagnostyki POCT, wsparcie merytoryczne i posprzedazowe oraz relacje biznesowe, opar-
te na zaufaniu i doradztwie. Posiada kilkuletnie doswiadczenie w obstudze klienta biznesowego, marketingu online i co-
pywritingu. Pracowata w fundacji Siepomaga, dobrze poznajac perspektywe pacjenta na rynku zdrowia. Klienci cenig ja
za zdolnosci komunikacyjne i profesjonalizm a takze ciepto i zaangazowanie. W ramach pasji, odbywa 4-letnie szkolenie
w Studium Psychoterapii Integratywnej w Poznaniu.

Anna Krawczyk — Cztonkini Mtodych Menedzerowdw Medycyny przy Polskiej Federacji Szpitali. Studentka medycyny
i pracownik naukowy Zaktadu Innowacji w Ochronie Zdrowia Szkoty Gtéwnej Handlowej. Pracuje ze startupami z branzy
med-tech. Co-founderka platformy do nauki medycyny examine.pl. Byta Prezes Studenckiego Towarzystwa Naukowego
Warszawskiego Uniwersytetu Medycznego. Europejski Koordynator ds. Edukacji Medycznej 2021/2022 w International
Federation of Medical Students Associations (IFMSA).

Oliver Slapal - doswiadczony w Swiecie Blockchain architekt i developer smart contractow, angel inwestor startupéw
Web3 a takze Chief Technical Officer i co-founder startupu medycznego ,,Data Lake”, tworzgcego pierwszy na Swiecie sys-
tem dawstwa danych medycznych, gdzie pomdgt stworzy¢ nie tylko produkt gldwny razem z tokenem, ale takze pozyskat
na niego $1,5m finansowania w rundzie pre-seed. Zatozyciel dwdch technologicznych, miedzynarodowych startupéw
“Metative” oraz “Skupina Inovace”, w ktorych pomédgt osiagna¢ faze post-revenue. Dziatat na rzecz zdecentralizowanego
funduszu inwestycyjnego, w ktérym pomogt dotrzeé inwestorom do inwestycji w ramach kilkudziesieciu milionéw do-
laréw. Wyrdzniony na liscie cofounderdw, doradcédw i inwestoréow w ponad 50 znanych projektach Blockchain. Posiada
wieloletnie doswiadczenie w obszarach Big Data, Blockchain oraz Al, ktdre tez uzyskat jako student kierunku sztucznej
inteligencji na Akademii Leona Kozminskiego w Warszawie.

Wsparcie merytoryczne: Jarostaw J. Fedorowski
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